
证券代码:603833 证券简称:欧派家居 公告编号: 2026-101

转债代码:113655 转债简称:欧 22转债

欧派家居集团股份有限公司

关于 2026年第三季度业绩说明会召开情况的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

欧派家居集团股份有限公司（以下简称“公司”或“欧派家居”）于 2026年 10月 31 日在

《中国证券报》《上海证券报》《证券日报》《证券时报》和上海证券交易所网站

（www.sse.com.cn）上披露了《欧派家居 2026年第三季度报告》。为便于广大投资者更深

入、全面地了解公司经营情况，公司于 2026 年 11 月 9 日 15:00-16:00 举办了 2026 年第三

季度业绩说明会。现将会议召开情况公告如下：

一、业绩说明会召开基本情况

2026年 11月 9日，公司在“价值在线”（www.ir-online.cn）采用网络文字互动形式举

办了欧派家居集团股份有限公司 2026年第三季度业绩说明会。公司董事长兼总裁姚良松先

生、公司财务负责人赵莉莉女士、公司董事会秘书欧盈盈女士、独立董事李新全先生、鲁晓

东先生、王卫先生出席了本次业绩说明会。公司就 2026年第三季度的经营情况、财务状况、

行业发展及公司战略等问题与投资者进行互动交流和沟通，并在信息披露允许的范围内就

投资者普遍关注的问题进行回答。

二、投资者提出的主要问题及公司的回复情况

1.为何新一轮回购通过后，并没有立即开始回购动作，是觉得目前的股价还是偏高，不

适合回购？当然回购价格越低越好，对公司和长期持有者而言也是好事。证监会出台的回

购支持政策，利率非常低，是否考虑通过贷款进行回购，回购后的股票留着对冲公司的可

转债转股，以利可转债能够成功转股。



答：公司于 2026年 11月 4日召开 2026年第三次临时股东会，审议通过了《关于以集

中竞价交易方式回购股份的预案》。公司“欧 22转债”的债券受托管理人国泰海通证券股

份有限公司于 2026 年 10 月 29 日至 2026 年 11 月 4日召开适用简化程序的“欧 22 转债”

2026年第三次债券持有人会议，审议通过了《关于以集中竞价交易方式回购股份的预案》。

本次回购实施期限为自公司股东会、可转换公司债券持有人会议审议通过回购股份方案之

日起 12个月内。截至目前，回购处于实施期内，公司将结合二级市场情况择机实施。公司

将严格按照相关监管要求履行信息披露义务，具体进展请以公告为准。

公司本次回购的用途为注销并减少公司注册资本。公司也关注到回购增持相关的贷款

政策，将结合各方面情况综合审慎评估，如有相关安排，将严格按照监管规定及时履行信息

披露义务。

2.三季度的营业收入，以及从预收账款+合同负债总金额看，公司并未能够获取家装市

场占有率的提升，目前还有新举措么？

答：面对行业需求的结构性变化，公司聚焦提升自身经营能力，主要经营举措包括：一

是深化大家居战略，推进全渠道流量重构，推动零售大家居、整装等多渠道协同；二是渠道

经营从规模转向质量提升，同时完善经销商准入、动态评估与退出机制，对重点经销商实行

分级授信，并建立交付、客诉、资金异常预警机制；三是推进多品牌分层覆盖，欧派、欧铂

丽、欧铂尼、菲思卡尔等品牌形成差异化定位；四是持续降本增效，通过产线自动化、供应

链整合、精简 SKU 及“再创业”机制改革提升运营效率；五是大宗业务强化资信准入与回

款管理，严控经营风险。

市场份额的提升，取决于产品力、渠道效率、交付服务与品牌口碑等方面的长期积累；

家居行业需求分散、区域差异明显，份额变化通常需要经过较长周期才能体现。公司将继续

把经营质量与客户价值放在优先位置，持续夯实长期竞争力。

3. 欧派三季度利润不及预期，目前前三季度净利润才 6.03亿，与去年 19.97亿元相差

近 14亿元，请问欧派四季度是否有相关布局，挽回公司利润？

答：公司 2026年度经营数据请关注公司后续在上海证券交易所网站及法定信息披露媒

体上披露的定期报告。公司将继续推进降本控费与全链条供应链优化，动态调整销售与产

品策略，推进零售大家居、整装大家居及存量渠道拓展，并严控大宗业务风险。



4. 请问怎么看待三季度定制家居行业的发展形势？对四季度有何展望？采取了什么

措施？

答：结合定制家居 2026 年第三季度报告披露情况，行业仍处于深度调整的磨底阶段，

需求总量负增长但降幅连续三个月收窄，盈利降幅远大于收入降幅，呈"收入普降、利润深

跌、结构强分化"格局。

公司将持续推进内外双线提升策略：对内优化组织架构、重塑业务流程、深化数字化转

型，持续迭代整装大家居与零售大家居商业模式，并以“让利终端、抢占市场”为核心策略；

对外主动创新营销模式，构建成熟的全案产品体系，打造“定制+宅配+软装+硬装+智能”

的一体化场景解决方案，积极布局旧改、局改、成品柜及微定制等细分需求。同时，公司继

续推进大宗业务风险管控与结构优化、供应链与制造降本、期间费用刚性管控，并依托“智

家云”平台推进 AI设计等数字化工具应用。公司管理层将始终以提升经营质量为核心，持

续夯实主业根基、优化经营效能，为投资者创造价值。

5.业内比较知名欧派前职业经理人基本都选择回到欧派，与公司合作成立了各细分赛

道的合资公司，请问现在发展如何？对此怎么看？

答：2026年度，公司坚持以“再创业”精神为引领，以家配、电器、奥维、沙发、优

材、收纳等领域设立的首批七个股份合资公司为抓手，充分激发经营主体能动性，在带动相

关业务发展的同时，激活组织内部的创新与创业活力。此前“再创业”改革针对原内部配套

的小品类事业部实施核心管理团队持股市场化改革，通过成立合资子公司，实现子公司与

外部厂商全面市场化竞争，一方面提升了产品竞争力，降低了成本；另一方面也激发了团队

积极性，激发公司内部各业务单元潜力。目前合资公司业务已陆续扩展到海外销售等领域，

后续改革还将持续深化。

三、其他事项

关于公司 2026 年第三季度业绩说明会的详细情况，投资者可通过价值在线（www.ir-

online.cn）或易董 APP进行查看。投资者如有进一步的问题及意见建议，欢迎通过公司投

资者关系邮箱、投资者热线电话、上海证券交易所互动平台等渠道与公司进行沟通交流。公

司对长期以来关注和支持公司发展的投资者表示衷心的感谢！

特此公告。



欧派家居集团股份有限公司董事会

2026年 11月 11日


