
 

证券代码： 002441                                  证券简称：众业达 

众业达电气股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2026-003 

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
华创证券有限责任公司 张生 

时间 2026 年 11 月 11 日  

地点 众业达电气股份有限公司 

形式 现场调研 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书、副总经理      张海娜 

证券事务代表              韩会敏 

证券事务专员              陈松娇 

交流内容及具体

问答记录 

1、公司基本情况介绍 

公司主营业务为通过自有的销售网络分销签约供应商的工

业电气元器件产品，以及进行系统集成产品和成套制造产品的生

产和销售。 

产品覆盖：公司分销的产品覆盖品牌近 200 个、SKU100 多

万种，满足客户一站式购买需求，高效省时便捷。 

区域覆盖：公司拥有完善的销售网络，通过覆盖国内主要城

市的 54家子公司及 120 多个办事处、7大物流中心和 50个物流

配送中转仓，为客户提供稳定、及时、快捷的产品与服务。除线

下销售网络，还有线上平台众业达商城，实现线上线下协同增效

的运营模式。 

行业覆盖：多行业（光伏与储能、环保水处理、钢铁与冶金、

汽车与汽零重点行业、物流仓储与包装、轨道交通与高速、电源

电池与电子设备、食药烟草等），多维度（产品，解决方案，服



 

务业务），围绕公司的主营业务，不断匹配市场需求。 

2、存货及库存管理 

截至 2026 年 9 月 30 日，公司存货 9.77 亿元，较年初增长

28.96%，主要系市场需求边际回暖，公司为保障订单交付、稳定

供货节奏，适度增加常规品类备货。 

公司大部分的分销产品都是先从供应商处买断后再出售给

下游客户，这种分销模式决定了公司必须保有一定的存货量以满

足下游客户随时采购的需求。在产品的采购上，主要是对常规品

备货，备货会根据市场及客户需求的货期进行备货，有的是 2周，

有的是 1个月，有的是 2 个月。非常规类产品会与客户沟通确认

工期、交货等细节后，向供应商下单采购。 

3、2026年前三季度经营性现金流情况 

2026 年前三季度经营活动产生的现金流量净额为-4.7073 

亿元，对比 2025年前三季度-0.6029亿元，同比下降幅度较大，

主要是报告期内应收账款有所增加，同时根据销售需要以及结合

供应商的供货政策，适时增加库存量；供应商结算时点等因素影

响所致。 

4、应收账款相关情况 

截止 2026年 9月 30日，应收账款较年初增加 104.60%，主

要是年末为公司回款高峰期，应收账款相对减少，而报告期内随

着销售正常开展，随着公司销售规模的扩大以及客户结算方式的

调整，公司应收账款也会相应有所增长。 

公司与客户实行以现款结算为主的货款回收方式，同时也有

银承和商承。此外，会按照公司制定的客户风险控制体系，根据

客户规模、资信情况、既往合作历史等方面综合评估客户风险状

况，从而给客户设定不同的结算周期和信用额度。 

5、公司与施耐德采购协议完成情况 



 

截至 2026年 4月 27 日，公司及子公司与供应商施耐德电气

（中国）有限公司及其关联公司（以下合称“施耐德”）签署了

多份《分销协议》，涉及低压配电、工控及中压相关产品的分销

协议采购目标金额合计 339,537.5万元（不含税），具体采购金

额以日常实际采购为准；此外，2026年 1月 1日至 4月 27日，

公司与施耐德签署其他设备/产品/服务合同的采购合同金额为

14.66万元（不含税），该金额未包含在分销协议的采购目标金

额中。 

截至 2026 年 9 月 30 日，上述签署协议的履行金额为

316,573.08万元 （不含税），已完成约 93%。第四季度公司结

合市场及客户需求下订单采购。 

6、海外业务拓展情况 

公司海外业务以新加坡设立全资子公司 ELVO PTE. LTD.作

为海外运营总部，初期聚焦在越南、泰国、印尼等东南亚市场。

目前已经完成了越南公司、印尼公司的开设。海外业务属于起步

阶段，2026年上半年收入 66,696.39元。 

在供给侧，联合控股子公司工控网发起了 IEAC 中国新质制

造出海联盟，集结国内优质制造工厂抱团出海，已与十几家国内

头部品牌商签署东南亚独家代理协议，覆盖中低压配电、工控自

动化、电气周边辅材等核心产线。 

7、供应商返利 

对于分销业务，公司每年均与供应商签订分销协议，按约定

供应商每年会综合考虑公司的采购指标完成情况、市场拓展情

况、服务支持情况等，按季度、年度给予公司采购量一定比例的

销售折扣。不同品牌、同个品牌的不同产品线的折扣都不一样。 

8、公司对 2026年全年业绩的预计 

公司 2026年度财务预算，预计实现营收 115.52亿元，同比



 

增长 7%；预计实现净利润 2.11亿元，同比增长 10.35%。该预算

是当时基于对市场的预判作出的，不代表公司盈利预测，能否实

现取决于市场状况变化等多种因素，存在很大的不确定性。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

不适用 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


