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投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他(线上交流会)

活动参与人员

长城证券 2人

桂林三金副总裁、财务负责人、董秘 李春

时间 2026 年 11 月 11 日

地点 公司会议室

形式 现场交流

交流内容及具

体问答记录

1.公司总体经营业绩及一、二线产品销售情况。

受终端消费需求疲软、药品集中带量采购、医保支付方

式改革及行业监管趋严等多重因素叠加影响，医药行业整体

经营业绩持续承压，公司积极应对，通过加强渠道与终端管

理、严控成本费用等措施消化外部压力，2026 年 1-9 月实

现营业收入 1,444,049,769.95 元，与上年同期相比下降

1.25%；实现归属于上市公司股东的净利润 374,340,100.56

元，与上年同期相比下降 2.83%。

产品块面，三金片随着价格调整逐步到位，价格体系趋

于理顺，前三季度销量环比略有提升，整体销量呈逐步恢复

增长态势；西瓜霜系列中，西瓜霜润喉片销量略有增长，桂

林西瓜霜喷剂销量略有下降，系列整体略有下降；二线品种



眩晕宁系列销量基本持平；蛤蚧定喘胶囊考虑到同期基数等

因素，预计后续增速逐步放缓。2026 全年，公司将继续围

绕年初既定经营目标推进各项经营工作。

2、三金颗粒何时才能上量？

三金颗粒是三金片产品线同组方新剂型，为 OTC 甲类及

RX 双跨品种、国家医保乙类目录品种，对下焦湿热、热淋，

小便短赤、淋沥涩痛，急、慢性肾盂肾炎，膀胱炎，尿路感

染具有较好的疗效。该产品为公司当前重点培育的品种，虽

销售增幅较快，但因现有营收规模较小，对公司整体销量的

贡献度暂未凸显，实现规模上量仍需一定时间。后续公司将

加快推进三金颗粒在院内的销售进度，争取早日实现规模上

量。

3、公司推广品牌年轻化的具体措施和进展？

公司持续推进品牌年轻化战略，通过搭建户外媒体组合

投放、线上传播联动、社交媒体平台互动、重点连锁战略合

作等多渠道传播矩阵，打造产品推广闭环，成功开展多场整

合营销品牌推广活动，形成品牌宣传合力；三金片、三金西

瓜霜多次登上行业权威品牌榜单，斩获“西普金奖”等多项

行业奖项，品牌影响力与消费者认可度实现进一步巩固与提

升。

4、请介绍孙公司上海宝船生物的情况及研发进展？

宝船生物通过优化研发思路，重组研发结构，丰富管线

布局，基本完成向创新型生物制药研发企业的转型。宝船生

物在研项目达 20 个，其中正式管线项目 6 个、新药发现阶

段项目 7个、平台建设项目 6个、预研项目 1个。宝船生物



目前尚无药品上市销售，整体营业收入规模偏小，研发投入

较大,公司将持续加强研发队伍建设，健全研发体系, 注重

及推进不同阶段的研发成果转化，进一步降低及合理把控研

发风险，提升研发效率和成功率。

5、请介绍 BC602 这个品种及目前所处的阶段。

BC602 是由宝船生物自主研发的一款创新型 EGFR ×

LGR5 双特异性抗体，通过三大协同机制实现强效抗肿瘤，

目前宝船生物 BC602 已提交 IND 申请，尚处于申报阶段，

尚未获得临床试验批准，I 期临床尚未启动。药物研发具有

周期长、环节多、风险大、投入高等特点，且受行业政策等

不确定性因素影响，临床试验进度及结果、未来产品市场竞

争形势均存在诸多不确定性。项目后续重大节点，公司将严

格按照规定履行信息披露义务，请以公司公告为准，并注意

投资风险。

6、白帆生物 CDMO 业务情况？

白帆生物受投融资环境影响，行业竞争更为激烈，客户

的选择更为多样，短期内 CDMO 供给端出现一定的产能闲置，

公司商务拓展和客户资源积累较之前有较大增长，但距规模

生产的要求尚有差距。公司目前最大限度控制成本和费用，

优化人员结构，并聘请了专业咨询公司进行专项治理，精细

化管控提升运营效能，去年实现较大程度减亏。同时，白帆

生物积极以市场需求为导向，加大客户开发力度，同步推进

研发、生产双平台建设, 大幅提升产能利用率与投入产出，

覆盖 IND、BLA、制剂、检测等多类型业务，市场布局持续

完善，行业基础进一步夯实。



关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

无

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件）

无


