
证券代码：301005 证券简称：超捷股份

超捷紧固系统(上海)股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号 2026-027

投资者关系活动

类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观 其他 策略会

参与单位名称及人员

姓名

1、东北证券 谢佶圆；

2、西南证券 梁国荣、梁丹玥

时间 2026年11月12日 下午16：30-17：20

地点 上海浦东丽晶酒店

上市公司接待人员

姓名
公司证券事务代表 刘玉

1、公司汽车主业情况简介。

公司长期致力于高强度精密紧固件、异形连接件等产品的研

发、生产与销售，产品主要应用于汽车发动机涡轮增压系统，换

挡驻车控制系统，汽车排气系统，汽车座椅、车灯与后视镜等内

外饰系统的汽车关键零部件的连接、紧固。在新能源汽车上，产

品主要应用于电池托盘、底盘与车身、电控逆变器、换电系统等

模块。此外，公司的紧固件产品还应用于电子电器、通信等行

业。

2、公司商业航天业务目前的布局和进展如何？能否介绍一

下成都、上海两个基地的定位与分工？

公司将商业航天业务定位为“第二大主业”，目前形成了

“成都+上海”双基地协同布局：成都基地主要负责火箭壳段、

整流罩等结构件的制造，核心工艺为铆接，后续公司会根据订单

情况增加产能。新设立的上海超捷空天科技有限公司主要负责火



投资者关系活动主要内

容介绍

箭贮箱、壳段、整流罩等的生产制造，核心工艺包含焊接、铆

接。目前上海基地产线正处于建设阶段，未来建成后将与成都基

地形成“铆接+焊接”的工艺互补与产能协同。

3、2026 年以来公司商业航天业务收入情况如何？

根据公司《2026 年第三季度报告》，2026 年 1-9 月公司商

业航天业务实现营业收入 710.44 万元，营收占比 1.11%，比去

年同期有所下降。主要的原因是下游客户的产品型号大多尚未定

型，暂未进入规模化发射阶段，公司目前仍是小批量供应。

4、火箭结构件占整个商业航天火箭成本的比重大概有多

少？

目前市场上主流尺寸的一枚商业火箭成本中结构件占比在

25%以上。

5、可回收实现常态化后，是否会影响公司火箭结构件价值

量？

当前商业航天领域中，可回收技术仍处于持续验证和迭代阶

段。其核心目标是通过重复使用降低发射成本、提升发射频次，

最终实现对轨道资源的高效抢占。但即便在可回收技术尚未完全

成熟的情况下，入轨发射本身仍是当前市场刚性需求，且正逐步

向常态化、高频次方向发展。

火箭一子级可回收技术的核心目标在于提升发射频次与经济

性，其主要价值体现在发动机等高价值部件的重复使用。即便未

来一子级的壳体结构或贮箱等部段实现回收，相关结构件通常仍

需返厂进行检测、修复或局部更换，这将为公司带来持续的售后

需求。

更重要的是，可回收技术的成熟将显著提升火箭的发射频率

和运营效率，从而带动整箭制造需求的增长。随着发射任务密度

提高，对新造箭体结构件的需求仍将保持强劲趋势，公司有望在

增量市场中获得更多的订单机会。因此，从整体来看，可回收趋

势不仅不会削弱公司产品的价值量，反而可能通过“高频发射+

维护更新”双轮驱动，为公司创造新的业务增长点。



6、公司在人形机器人领域有哪些产品？收入情况如何？

公司在人形机器人领域产品主要包括紧固件、精密机加工件

等。根据公司《2026 年第三季度报告》，2026 年 1-9 月公司人

形机器人业务实现营业收入 279.56 万元，营收占比 0.43%。

7、公司在火箭箭体结构件制造领域的优势主要体现在哪些

方面？

公司目前已实现对民营火箭公司的稳定、小批量产品交付，

主要具备以下两方面突出优势：①人才优势，公司有专门商业航

天业务团队，其中部分核心技术人员、生产制造人员、业务人员

在该领域深耕多年，经验丰富；同时今年已经实现小批量交付客

户产品，积累了丰富的研发及生产经验；②资源优势，可以依靠

上市公司的资金和平台优势根据市场情况进行设备购买及产线建

设。

附件清单（如有） 无

日期 2026年11月12日

备注 接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照

公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、

完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。


