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 苏州银行股份有限公司投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2026-17 

投资者关系活动类

别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

调研人员：广发证券张晓辉、李文洁，博时基金王远征、刘

文麟、付伟、王炎 

 

上市公司接待人员：董事会秘书朱敏军、董事会办公室主

任潘奕君、风险管理部副总经理朱爱林、计划财务部总经

理助理沈若弢及董事会办公室相关人员 

时间 2026 年 11 月 13 日 

地点 苏州银行总行 12 楼会议室 

形式 现场会议 

交流内容及具体问

答记录 

主要就苏州银行相关经营情况进行了交流，以下为投

资者问询及简要回复情况记录： 

1、如何展望全年贷款投放情况？ 

答：今年以来，本行贷款规模延续较好增长态势。截至

三季度末，集团各项贷款余额 4,214.51 亿元，较年初增加

480.18 亿元，增幅 12.86%。展望全年，本行将继续与区域

发展同频共振，积极服务实体经济，保持贷款规模的稳步增

长。 

 

2、贵行在服务科创企业方面有哪些经验分享？ 

答：本行紧扣江苏“1650”和苏州“1030”产业体系， 

深耕本地科创客群，持续打造“苏心科创，伴飞成长”科创

金融品牌。一是依托“伴飞—展翅—领航”全周期产品和

“苏心科创力”模型精准拓客，锻造差异化竞争优势；二是

深化科创金融本土化生态体系建设，打造企业信赖的生态

合作银行；三是强化科创金融统筹协调和资源整合能力，提

升科创企业全生命周期服务能力。 
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3、请介绍下贵行财富管理业务的开展情况。 

答：本行财富管理业务始终坚持以客户为中心，打造陪

伴式财富管理体系。一是搭建多资产、多策略精选产品货

架，依据宏观周期与市场变化动态调优，持续优化客户投资

体验；二是践行一体化经营理念，落实公私联动机制，通过

分层精耕，让专业服务触达更广泛客群；三是加快财富投顾

体系建设，实现从标准化服务向精细化经营升级，持续提升

价值创造能力。截至今年上半年末，本行财富管理业务整体

稳中有进，管理个人客户金融资产（AUM）突破 4,200 亿

元。 

 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄

露等情况。 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供的

文档等附件（如有，

可作为附件） 

 

 

 

 


