
证券代码：000078                                             证券简称：海王生物 

 

深圳市海王生物工程股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                              编号：2025-002 

投资者关系活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他                                         

参与单位名称 申万宏源、宁波银行、中天国富证券、沐德资产、北方亚事资产

评估、中科共创投资以及部分个人投资者 

时间 2025 年 2 月 11 日 15：30-17：00 

地点 深圳市南山区科技园科技中三路 1 号海王银河科技大厦 24 楼 

上市公司接待人员姓

名 

副总裁兼董事局秘书王云雷 

证券事务代表林健怡 

投资者关系管理戴伊元 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

1、公司 2024 年是否会存在商誉减值的情况？ 

答：截至 2023 年 12 月 31 日公司合并财务报表中商誉的账

面价值为人民币 8.63 亿元，2024 年公司预计对存在商誉减值迹

象的子公司计提商誉减值准备共约 4 亿元至 5.7 亿元（最终商

誉减值准备计提金额需依据评估机构出具的商誉减值测试评估

报告以及经会计师事务所审计后确定）。未来公司商誉减值的风

险会下降，公司财务结构逐步优化。 

 

 



2、请介绍一下公司医疗器械板块整体的情况？公司未来如

何发展医疗器械业务？ 

答：公司医疗器械板块业务主要是代理销售的模式，包括一

些国内外的知名品牌如波士顿科学、强生、迈瑞医疗等，2023 年

公司医疗器械营业收入已突破 120 亿元。相比较药品业务，医疗

器械业务整体受集采影响较小，随着科学技术的进步未来医疗

器械发展潜力比药品更大。未来，公司将扩大器械代理纯销业务

规模，致力于从市场代理商向拥有外资品牌代理权的企业转型，

通过引进外资品牌的先进技术和优质产品，进一步提升公司的

器械业务水平和市场竞争力。在国产替代方面，公司积极与国内

知名供应商合作，提高国产医疗器械的市场占有率，通过引进国

产优质产品，提高服务效率，为客户提供更多元化、高性价比的

选择。 

 

3、公司在业务发展方面有哪些规划？  

答：公司将努力提高资金使用效率，放弃部分低毛利业务，

将更多资金投入到利润率较高的业务，特别是加大对医疗器械

及工业板块业务的投入。此外，公司还对业务结构进行战略性调

整，处置部分与主营业务关联度不高及业绩持续不理想的非核

心子公司，努力提高子公司的经营质量及盈利能力，确保整体业

务的稳健发展。 

在内部协同方面，公司将积极发挥海王体系的协同效应，形

成增量业务。一方面公司计划承担海王体系部分采购业务的配

送；另一方面公司利用整体海王体系资源，发挥公司工业体系和

商业体系联动优势，加速公司产品放量，实现产品的渠道渗透与

销售协同。公司还积极参加国家集采到期品种在各区域的联盟

带量采购，抢占市场，带动其他产品销售，从而提升医药工业板

块在公司整体业务中的占比和效益。 

公司工商联动部门重新梳理了工业体系内的产品清单，定



期收集重点品种数据，未来公司将充分利用海王体系内的零售

渠道资源协同销售，逐渐打造公司的黄金单品，实现产品的有效

转化。 

 

4、公司在应收账款管理方面有哪些措施？ 

答：公司一直以来都非常重视应收账款的回款管理。因此，

公司建立了以财务总监为首席责任人的管理团队，确保应收账

款及时对账、及时催收，逐步降低应收账款的余额及降低应收账

款发生坏账损失的风险。各区域集团及子公司均成立了专门工

作小组进行超期应收账款的清收，确定超期应收账款压缩目标

并制订奖惩办法，通过定期考核，以加速公司资金回笼，降低财

务成本，保障公司经营安全。公司每季度会在内部 OA 系统通报

各区域集团/平台公司、直属公司应收账款的压缩执行情况并根

据完成情况制定对应的清收建议。 

 

5、公司跟同行业公司相比有什么竞争力？  

答：作为民营上市公司，公司的优势主要体现在灵活的决策

机制及服务意识。在当前市场环境存在不确定性的背景下，公司

通过高效的决策体系和快速的市场响应能力，能够及时进行战

略调整并有效落实战略规划，充分发挥公司灵活、高效的决策机

制优势。在客户服务方面，各区域集团及其子公司始终以客户需

求为导向，积极、快速地响应客户的服务需求，服务范围涵盖传

统的医药配送、专业性的设备维保以及提供定制化的 SPD 解决

方案等方面，满足客户的多样化需求。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 2 月 11 日 

 


