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 湖南九典制药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-03 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            其他 

参与单位名称及

人员姓名 

华洲投资、兴业证券、国金证券、鑫巢资本、德福资本、招

商资管、见素私募、思宝资管、文多资管、财信信托机构投

资者代表共 10 人 

时间 
2025 年 2 月 11 日下午 2:00-3:00 

2025 年 2 月 12 日上午 10:00-11:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书：曾蕾 

证券事务代表：甘荣 

投资者关系活动

主要内容介绍 

主要采用解答投资者提问的方式进行，主要问题回复如下： 

1、2025 年公司对院外市场的销售有怎样的目标？ 

回复：公司在持续强化院内销售的同时，正积极拓展院

外市场。目前，公司已制定新的销售策略，计划加大院外市

场的资源投入，重点推广洛索洛芬钠凝胶贴膏、酮洛芬凝胶

贴膏及消炎解痛巴布膏。公司将充分发挥先发优势、规模优

势和成本优势，全力打造“久悦”贴膏品牌，进一步提升在

经皮给药领域的影响力。 

 

2、公司认为洛索洛芬钠凝胶贴膏单品在院外市场的空间有

多大？ 



 

回复：公司认为洛索洛芬钠凝胶贴膏单品在院外市场具

有较大的发展潜力。根据市场数据显示，外用贴膏剂在零售

端的占比显著，表明院外市场对这类产品有稳定的需求。随

着消费者对便捷用药方式的偏好增加，院外市场将成为重要

的增长点。公司将继续加强市场推广和渠道建设，进一步挖

掘院外市场的机会，提升产品渗透率和市场份额。 

 

3、公司如何看待竞品的获批对公司的影响？ 

回复：从成本端来看，公司拥有完整的产业链布局，能

够自产原料药和关键辅料，从源头把控产品质量和成本。从

销售端来看，公司实现了全渠道覆盖，包括院内、院外等渠

道都有了比较好的市场基础。其中院外市场已成为新的增长

点，未来将继续加大投入以提升市场份额。从研发与产品端

来看，公司持续投入研发，不断推出新品种，丰富产品矩阵，

充分发挥先发优势、规模优势和成本优势，全力打造“久悦”

贴膏品牌，提升在经皮给药领域的影响力，进一步巩固在经

皮给药领域的领先地位。 

 

4、公司未来其他外用制剂产品上市节奏？ 

回复：除了已经上市销售的洛索洛芬钠凝胶贴膏、酮洛

芬凝胶贴膏、酮洛芬凝胶、利丙双卡因乳膏及消炎解痛巴布

膏五款外用制剂产品外，按照目前的研发进展和产品申报情

况，预计 2025 年将获批吲哚美辛凝胶贴膏、氟比洛芬凝胶贴

膏、利多卡因凝胶贴膏和洛索洛芬钠贴剂等。预计 2026 年获

批的外用制剂有酮洛芬贴剂、氟比洛芬贴剂、克立硼罗软膏、

双氯芬酸二乙胺乳剂、盐酸丁卡因凝胶等。 

 

5、公司销售费用降低的主要原因？是否还有下降空间？ 

回复：销售费用降低的主要原因有三点：一是主导品种



 

洛索洛芬钠凝胶贴膏在集采地区陆续执行，减少了部分销售

费用；二是公司营销模式转型，费用率得到有效控制；三是

院外市场占比进一步提升。未来，公司将继续通过拓展院外

市场、优化营销模式等方式，进一步降低销售费用。 

 

6、公司是否有再次推出股权激励的计划？ 

回复：股权激励是完善公司治理机制的重要手段，也是

企业行稳致远的重要助力。未来，公司将根据市场发展、战

略规划和员工需求，适时推出股权激励计划，进一步绑定公

司与核心员工的利益，充分调动员工积极性，支持公司业务

持续发展壮大。 

 

7、公司 2025 年的经营规划如何？ 

回复：公司目前正处于持续健康发展的阶段，未来战略

规划将聚焦三大关键领域：一是积极拓展销售渠道，重点加

大对院外市场的渗透，同时提升品牌影响力；二是持续加大

研发力度，推动新产品开发，丰富产品线；三是优化生产流

程，强化成本控制，确保高效运营，为股东创造更大价值。 

附件清单 无 

日期 2025 年 2 月 12 日 

 


