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证券代码：002268        证券简称：电科网安     编号：2025-

001 

中电科网络安全科技股份有限公司投资者关系活动记录表                                                      

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观 

其他  

参与单位名称及

人员姓名 
平安养老金立、王朝宁；招银理财郝雪梅；中信建投陈琛 

时间 2025 年 2 月 13 日 10:00-11:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
证券事务代表舒梅、投资者关系管理专员余佩真 

交流内容及具体

问答记录 

一、问答交流环节 

1.2024 年利润下降的原因？2025 经营预期？ 

在当前的外部环境下，公司经营环境面临较大的挑战，给

公司经营业绩带来较大的压力。主要原因有三个方面：一是公

司部分行业市场、客户的需求放缓，部分项目预算缩减或延期；

二是网络安全行业市场竞争进一步加剧，公司主营业务的利润

率有所下降；三是公司持续培育的创新业务还在投入期，报告

期内尚未形成规模收益。2025 年，公司将坚持战略引领，聚焦

核心业务、核心能力，围绕关键信息基础设施安全保护、商用

密码行业应用、数据安全保护等重点需求，持续巩固党政优势

市场，加强央企行业市场开拓，加速密码、网络安全、数据安

全与政务、金融、能源、交通、医疗等重点行业的融合应用，

加快创新业务示范工程打造和重点项目争取，进一步推进公司

业务结构优化和高质量发展。 

2.公司应收账款的情况如何？ 
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答：应收账款是公司的重要风险管控点。近年来，公司采

取了严格客户资信审核、应诉尽诉等手段，对相关风险进行管

控，整体效果明显，风险可控。 

3.公司给央企客户的安全服务模式？ 

答：给央企客户提供的安全服务模式包括直营模式、赋能

模式和联营模式。其中直营模式内涵为公司运营中心输出在线

服务，赋能模式主要内涵为赋能客户建设安全运营中心，联营

模式内涵为与第三方联合构建运营中心。 

直营模式主要依托总部云服务平台、各分中心及分布在全

国的专业技术人员，为客户提供线上+线下的一站式服务能力，

包括 SaaS 模式、订阅模式、现场/远程等，并能根据用户安

全保障需求提供复合型、场景型、SaaS 型和单项组合型等各

类型的安全服务。 

4.公司业务来源？公司寻找客户为主还是客户联系公司为

主？ 

答：公司建立了覆盖全国的本地化营销服务体系，在各个

省份都有布局，公司销售与潜在客户建立长期联系，深入了解

潜在客户需求，第一时间响应市场和客户需求，抓住市场机遇

积极开拓市场。 

5.公司的培育业务有哪些？ 

答：从公司的三大业务来看，密码和网络安全是核心业务

和重要业务，在收入体量上占约 80%-90%。数据安全是公司的

培育业务，基于数据要素安全需求，以密码技术为核心，围绕

数据安全治理、数据安全防护、数据安全合规和数据安全流通

构建数据安全产品和服务。同时，公司面对数字中国发展过程

中的新设施新要素、新场景新业务安全需求，还开展在车联网

安全、卫星互联网、人工智能、云安全等方面的布局。 

6.北京房产的进展？ 

答：公司一直持续密切跟进并积极处置北京房产纠纷，尤
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其关注法院、破产管理人主导下的整体化解相关工作，并积极

在破产案件及其他相关程序中主张权利，力争最大限度维护公

司合法权益。 

附件清单（如

有） 

 

日期 2025 年 2 月 13 日 

 


