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 湖南九典制药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-07 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            其他 

参与单位名称及

人员姓名 

红思客资产、北斗星投资、诺泉投资、恒盈基金、宇纳资本、

唐臣投资等机构投资者及个人投资者共 18 人 

时间 
2025 年 3 月 21 日下午 2:30-4:00 

2025 年 3 月 21 日下午 4:00-5:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书：曾蕾 

证券事务代表：甘荣 

投资者关系活动

主要内容介绍 

首先董事会秘书简要介绍了公司的基本情况，接下来主要采

用解答投资者提问的方式进行，主要问题回复如下： 

1、整个贴膏行业的发展情况是怎样的？ 

回复：近年来，贴膏行业在多重因素的推动下呈现出快

速发展的态势。首先，随着人口老龄化进程的加速，老年人

群体普遍面临关节炎、肌肉疼痛等慢性疼痛问题，这直接催

生了贴膏产品的市场需求。其次，公众对科学用药和健康管

理的认知不断提升，越来越多的人开始关注疼痛的长期管理

和预防，而贴膏作为一种便捷、安全的外用药物，逐渐成为

疼痛管理的首选方案之一。此外，随着生活水平的提高，人

们对生活品质的要求也在不断提升，尤其是在健康领域，消

费者更倾向于选择副作用小、使用方便的产品，贴膏因其非



 

侵入性和易用性，受到了广泛青睐。 

 

2、公司在市场竞争中有哪些优势？ 

回复：在成本端，凭借完整的产业链布局，公司能够自

主生产原料药和关键辅料，确保产品质量的同时有效控制成

本。在销售端，公司已建立起全渠道覆盖体系，特别是院外

市场，已成为业绩增长的新引擎，公司计划继续加大投入，

以期在市场中占据更大份额。在研发端，公司始终保持对研

发的高投入，不断推陈出新，拓宽产品线。同时，公司将持

续打造“久悦”贴膏品牌，通过先发优势、渠道优势及成本

优势等，致力于在经皮给药领域深化影响力，进一步稳固行

业领先地位。 

 

3、公司对于消炎解痛巴布膏的预期和规划如何？ 

回复：消炎解痛巴布膏的销售渠道以 OTC 渠道为主。公

司计划通过聚焦 OTC 渠道、共享销售资源、丰富产品矩阵等

策略，促进消炎解痛巴布膏及其他新产品的销售。公司对消

炎解痛巴布膏的市场前景持乐观态度。随着社会老龄化问题

的日益凸显，预计慢性疼痛患者群体将持续增长，这将进一

步推动经皮给药产品的市场需求。 

 

4、公司销售人员有多少人？ 

回复：目前，公司有销售人员 400 多人。 

 

5、公司在 OTC 端推广有哪些具体措施？ 

回复：公司在 OTC 端推广主要采取多渠道协同策略：首

先，通过深化院外市场的拓展，整合线上线下渠道，如与药

店合作、在电商平台开设旗舰店，扩大产品覆盖范围。其次，

结合患者教育，突出产品的差异化优势，开展健康讲座等动



 

销活动，增强消费者体验和信任度。此外，公司通过打造“久

悦”贴膏品牌，以差异化的市场定位和多元化的产品布局满

足消费者的多样化需求，持续塑造专业品牌形象。 

 

6、公司对原辅料的投入规划是怎样的？ 

回复：公司始终坚持“制剂+原料药+药用辅料”的一体

化发展战略，通过持续加大研发投入和技术创新，建立了覆

盖化学合成、中药提取、高端辅料研发的完整生产体系。凭

借完整的产业链布局，公司能够自主生产原料药和关键辅料，

确保产品质量的同时有效控制成本。 

 

7、公司学术推广主要在哪些区域？ 

回复：公司在各省份都有驻地的学术推广团队。 

 

8、公司在电商渠道的策略是怎样规划的？ 

回复：公司在电商渠道的规划以“大健康品类”为核心，

主要利用小红书、抖音、快手等社交电商平台，打造私域流

量。 

 

9、公司收并购主要看哪些方向？ 

回复：公司在收并购方面会综合考虑多个方向。公司会

关注与自身发展战略相契合的标的，包括但不限于能够完善

产业链布局、提升技术水平、增强市场竞争力、丰富产品管

线等方面的项目。此外，公司还会结合市场需求、行业趋势、

技术优势等因素，寻找有潜力的并购对象。 

 

10、公司未来的主要发力点在哪里？ 

回复：公司目前正处于持续健康发展的阶段，未来战略

规划将着重于三大关键领域：首要任务是积极拓展销售渠道，



 

特别是加大对院外市场的渗透，同时致力于塑造并提升品牌

影响力。其次，我们将持续加大研发力度，致力于新产品的

开发，不断丰富公司的产品线。最后，我们将持续优化生产

流程，强化成本控制机制，确保经营活动的高效运行，为全

体股东创造良好回报。 

附件清单 无 

日期 2025 年 3 月 21 日 

 


