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证券代码：300674                                    证券简称：宇信科技 

北京宇信科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-007 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研       分析师会议         媒体采访     

业绩说明会         新闻发布会          路演活动     

现场参观            其他（券商策略会、电话会议） 

参与机构名称 

景顺长城基金、长城基金、华创证券、大家保险、瀚亚投资、Lombard Odier、

观富资产、泓澄投资、方正证券、众安在线保险、中信资管、煜德投资、大成

基金、天弘基金、广发基金 

时间 2025 年 4 月 2 日-3 日 

地点及形式 线下、线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 周帆女士 

证券事务代表 王琼女士 

投资者关系经理 钟雷先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司信创业务进展及优势？ 

答：金融行业是国家的命脉行业，其在安全性、稳定性、效率和自

主可控性等方面要求极高。公司伴随金融行业业务发展和科技系统发展

需求不断提升产品能力，打造产品和解决方案能力。 

经过多年积累，公司信创系统产品已经覆盖了金融业全场景业务，

积累多类型典型的信创解决方案案例，目前已帮助国内领先的金融机构

实现了多类应用系统的迁移、重建和升级，进一步夯实公司在金融信创

中的领先地位。 

随着公司在信创领域的技术积累越来越丰富，已经沉淀了 6 大能力

（规划、适配、选型、测试、迁移、运维），7 项方案（业务场景方案），

8 类产品（技术创新产品），9 项服务（信创服务）。 
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宇信科技在助力金融行业高效推进信创工作外，还充分发挥自身优

势，在央国企数字化转型的顶层设计上，通过信创实验室的实践，帮助

客户实现自主可控和信息安全，全面实现央国企的 IT 系统的改造升级工

作。2024 年，公司持续中标某国家部委累积近 1.3 亿元信创项目，数家

大型央国企信创产品服务项目。 

信息技术应用创新不仅仅是简单的国产硬件替代或软件适配，而是

全方位解决客户进入信创领域后面临的各种问题和挑战，通过最佳实践

的提炼、补充和扩展，不断提升自身能力。未来几年，金融机构和大型

央企的信创具有明确的任务和时间节点。我们相信，信创业务将成为公

司未来几年的重点发展方向。 

 

2、公司个贷不良资产业务进展，以及和AI的结合点？ 

答：个贷不良业务是公司创新运营业务中重要的布局方向，也符合

公司科技赋能的战略方向，市场空间广阔，且在政策和产业层面都有积

极的变化。 

据中国人民银行公布的《2024年支付体系运行总体情况》显示，截

至2024年末，信用卡逾期半年未偿信贷总额达到1239.64亿元，同比增长

26.31%。这一指标自2024年第一季度突破千亿元后，连续四个季度处于

高位，并创下年度新高。据银登中心显示，自1月起多家银行密集发布公

告，挂牌的信用卡透支不良资产包规模总计超255亿元。 

从当前市场情况来看，信用卡、消费金融等不良资产规模正在快速

上升，这一趋势在银行年报中也有所体现。零售不良资产具有客户量大、

单笔金额低、分布广泛等特点，催收难度较高，且容易触碰法律红线。 

在此背景下，银行机构越来越倾向于借助专业的资产管理机构，通

过折价让利、批量转让的方式出清不良资产，为我们带来了机遇。AMC

机构需要在个贷不良资产处置方面建设并提升科技能力，而这也是宇信

的优势所在。我们多年来积累的科技能力、数字化处理能力，以及结合

AI后的处理能力，将为个贷不良资产处置带来显著的价值和效率提升。 

 

3、公司港股上市的计划是怎样的？ 
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答：为满足公司海外业务发展需要，推进公司海外战略布局，打造

国际化资本运作平台，进一步提升品牌形象及知名度， 提高综合竞争力， 

经过充分研究论证，公司拟发行境外上市外资股（H 股）股票并申请在

香港联合交易所有限公司主板挂牌上市。 

 

4、DeepSeek发布后，对银行需求和预算的边际变化如何？ 

答：目前银行普遍在积极拥抱 AI 技术，纷纷宣布接入 DeepSeek 等

AI 工具，真正具有价值和意义的场景在持续验证过程中。这并非完全与

银行预算相关，因为银行都在努力提升运营效率，而 AI 技术有望为银行

带来新的价值创造和效率提升，因此银行在 AI 领域进行各种投资和尝

试。 

从边际变化来看，AI Agent 的应用和需求不仅来自传统银行科技投

入，更多是业务端对能力提升的需求，这是边际变化上最大的变量。目

前我们看到的商机以及与客户沟通的产品和解决方案中，更多需求来自

银行业务侧一线。春节后，我们某条业务线在售前沟通中已发现六七十

个潜在机会。只要公司能持续迭代应用，提供让客户和业务线认可的解

决方案，相信这一领域的发展空间和机会将是长期且持续的。此外，AI

机会不仅来自国内客户，海外客户对 AI 应用的需求同样积极且迫切。未

来，我们将继续面向客户需求，解决客户痛点，利用 AI 帮助客户提升能

力、效率和效益。  

附件清单（如有） 无 

风险提示 
本次投资者关系活动涉及的内容，包括公司未来发展规划、业绩预期等，

不构成公司的实质承诺。投资者及相关人士应对相关风险保持充分认识。 

日期 2025 年 4 月 6 日 

 


