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投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

本次业绩说明会面向全体投资者以及关心科大讯飞和人工智能 

产业发展的朋友，本次业绩说明会采用现场、进门财经会议及网

络直播相结合的方式举办。 

通过进门财经会议接入的投资者共217名。此外，据不完全统计，

通过视频直播观看的投资者，全景网28.17万人次、雪球2.8万人

次（热度）、同花顺6.0万人次、微信视频号2.4万人次。 

为便于投资者阅读本次说明会的内容，参加进门财经会议的人员

名单请详见文末。 

时间 2025.04.22 

地点及方式 

科大讯飞合肥总部、全景路演、进门财经会议，以及多家媒体平

台网络视频直播 

上市公司接待

人员姓名 

董事长刘庆峰先生、总裁吴晓如先生、副总裁/董事会秘书江涛

先生、副总裁聂小林先生、副总裁段大为先生、独立董事赵旭东

先生、独立董事赵锡军先生、独立董事张本照先生、独立董事吴

慈生先生、财务总监蔡尚女士 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、业绩解读：公司总裁吴晓如先生做 2024 年年度及 2025 年一季度业绩解读（相

关内容包含会前收集的投资者普遍关心的问题）。PPT 另详见附件。 

二、线上投资者实时交流：投资者通过进门财经会议提问，与公司董事长、高管

实时交流 



问答交流纪要 

问： 2025 年开源模型蓬勃发展，对讯飞在业务方面的影响如何看？  

答：第一，利于长期投入 AI 的企业：开源模型引发广泛关注，激发了全社

会对大模型更强烈的认知，中国人工智能产业创新生态建设的速度进一步加快，

对科大讯飞这样长期投入培育人工智能市场的企业有很大的长期好处。讯飞

2025 年第一季度收入增长近 30%，毛利增长 35%，商机增长近 50%。 

第二，国产自主可控的闭源系统符合真正刚需：开源模型促进了市场对 AI

应用的热度，各行业更有紧迫感地要用大模型来推动行业发展和变革。但是，开

源模型达不到行业模型所需要的高可靠度（如幻觉控制、安全漏洞、行业场景高

准确率等），使其难以深入规模化行业落地。在国产算力自主可控性上，做的业

界最好的闭源系统，也会是符合未来产业发展的刚性需要的。目前，央国企、政

务、教育、医疗等领域，有很多客户在年初试点开源模型后，转为寻找科大讯飞

提供专业解决方案。在国产算力上做自主可控的平台，无论从大的竞争格局态势，

还是央国企，以及很多行业都有刚需，讯飞走在前面。 

 第三，在最重要的关键领域，不能有幻觉、必须达到高精度、高可靠度的

方向，讯飞必须在自己的闭源系统中做；同时，公司也积极拥抱开源和第三方模

型，共同为客户提供更完整更丰富的应用落地方案。 

问：4 月 20 日星火 X1 率先实现了国产算力的深度推理，在当前背景下很多厂

商已经放弃基座模型的研发，讯飞为什么持续投入星火基座大模型？ 

答：第一，讯飞有能力做业界第一梯队基座大模型，同时在自主可控的基础上做

行业最好模型：（1）4 月 20 日，科大讯飞深度推理大模型讯飞星火 X1 迎来全

新升级，作为当前业界唯一基于全国产算力训练的深度推理大模型，升级后的星



火 X1 在知识问答、数学能力等通用任务上效果显著提升，不仅是 70B 参数大模

型中最好的深度推理模型，并且在模型参数比业界同类模型小一个数量级的情况

下，比肩国际顶尖模型水平（如版 DeepSeek-R1 671B）同级别效果。再次证

明基于国产算力训练的全栈自主可控大模型具备登顶业界最高水平的实力和持

续创新的潜力。 由于国产算力生态在软件生态上的短板，为了完成华为昇腾 

910B 算力的适配和优化并大幅提升训练效率（训练效率相比 A100 从 55% 

提升到 85%），导致讯飞自主研发的大模型迭代要晚于业界一流水平 2-3 个月。

即使在算力更小的情况下进入了底座大模型的第一阵营。未来飞星二号算力逐步

到位，讯飞将更有能力做业界第一梯队的基座大模型。 

（2）基于自主可控的大模型底座开展行业定制，在灵活性与定制深度上具

有显著优势 基于对行业问题链、推理逻辑的深度理解，结合数据回流机制，打

造业界领先的行业模型，既能满足行业核心需求，又能挖掘商业价值，还可推动

软硬件一体化产品的优化升级 。讯飞星火基于完全自主可控的大模型底座，在

模型迭代中可以实现更灵活的参数规模调整和更深的训练优化，行业大模型相较

于通用大模型效果平均提升 10%，在此基础上做场景定制调优，效果可以进一

步提升 10-20%。 

第二，星火X1不仅具备行业效果优势，而且在应用落地上也具备成本优势： 

（1）讯飞星火 X1 更加节约硬件资源需求 讯飞星火 X1 通过首创“快思考、慢

思考统一模型”，结合多模态融合架构和轻量化推理引擎，显著降低了硬件资源

需求。同样是基于国产昇腾 910B，星火 X1 做行业落地定制（SFT 和强化学习）

需要 16 张卡，满血版 Deepseek 需要 256 张卡，硬件投入只要同行 1/16；在

推理方面，星火 X1 模型仅需 4 张华为 910B 算力卡即可完成私有化部署，相较



于 deepseek 满血版 R1 模型，在性能类似的情况下硬件投入只需要 1/8，在小

规模并发推理服务上，单台服务器支持的并发路数高三倍，行业落地成本优势显

著。（2）自主可控的通用底座大模型继续得到国家大力支持 在国家大力推动人

工智能自主可控算力建设的战略背景下，“飞星二号”一期项目的成果已经在

2025 年初投产，随着国家对人工智能自主可控的支持不断到位，未来一段时间

星火大模型在模型训练投入上的算力投入上不会有较大幅度增加。 

第三，国产自主可控市场需求日益迫切，讯飞全栈自主可控上的额外付出将

成为先发优势 中美在科技上的竞争和博弈日益激烈，大模型更是双方争夺的焦

点。本次关税战之后，美国在打压中国科技发展，对华技术封锁极有可能持续升

级，如果国外高端算力芯片对我国彻底断供，其他厂商基于英伟达算力的优势就

无法持续，而科大讯飞坚持在国产算力上进行训练，虽付出额外算力成本和时间

代价，但在未来战略竞争更激烈、美国完全断供的情况下，这些付出将转化为优

势。 

问：未来几年政府财政压力进一步加大，怎样看待未来教育业务的增长潜力？ 

答： 第一，政策方面对教育资金的投入会有持续的保障 《教育强国建设规

划纲要（2024—2035 年）》等顶层文件，明确要求探索“人工智能+教育”，

进一步强化对于教育经费投入；多部委发布了加快教育数字化的意见，当前，人

工智能改变教育已成为从中央到教育部以及各地的共识，常规性的政府财力支出

用于教育信息化和人工智能的比例会加大；教育等民生刚需领域的建设需求会提

升，有望成为专项债的重点支持方向，教育业务也因此比原来有更多资金保障。  

第二，公司基于 AI+教育的长期深厚积累，应用落地规模不断扩大 “人工

智能助力教育，因材施教成就梦想”是我们做教育的使命。公司通过人工智能核



心技术加教育教学场景深度融合，结合大模型技术的深厚积淀和先发优势，现在

人工智能正在教育领域解决越来越多的教与学的问题，有效赋能各个教育真实场

景下人工智能应用落地的需要，助力教学模式创新和教学质量提升。全国因材施

教示范区、先进教与学示范区、人工智能赋能教师发展示范区等等，一大半是讯

飞树的标杆，百强校中人工智能应用示范中百分之七八十是讯飞做的。如最近的

北京人工智能示范助力教学模式创新和教学质量提升校，29 所标杆校中有 25

所是讯飞做的。 

第三， 第三，教育 C 端业务持续增长 去年以学习机为代表的教育 C 端硬

件实现翻番增长，今年一季度也是实现接近翻番，表现出非常好的增长势头。 

问：讯飞学习机的未来竞争优势如何？  

答： 第一，讯飞学习机在学业能力提升上具备持续领先的优势：讯飞学习

机借助人工智能技术实现了作业批改、学情分析、个性化辅学的重大突破。在作

业批改方面，相较于传统学习机，讯飞 AI 学习机能完成步骤级的精准批改，在

行业内处于显著领先地位。在学情分析方面，结合学习过程中的实时反馈，提供

精准的学习内容推荐。在个性化辅学方面，推送视频资源支持学习过程中随时暂

停对话，区别于常规预录视频资料， AI 视频课可根据学生答题情况动态调整学

习路径，并基于问题链与思维链进行引导式辅导，强调通过逐步引导帮助学生真

正掌握知识。随着大模型技术的深度应用，讯飞学习机将持续优化，进一步提升

减负增效的效果。 

第二，讯飞学习机在五育并举落实与心理健康维护上，拥有业界独有的核心

技术支撑：讯飞学习机不仅在学生学业提升方面表现卓越，更突破传统教育边界，

融合知识学习、素养培养与心理健康发展，同时精准对接国家新高考大纲与新课



标课程体系，始终保持行业领先地位。紧跟教育强国战略步伐，与北京、上海、

江苏等多地教育部门深度合作，携手各级教科院开展教研协作，作为教科院在大

模型领域的唯一合作伙伴，联合开发以教师助手为核心的大模型应用。凭借全国

50000 多所合作学校的实践积累，讯飞与众多头部学校优秀教师的深度合作，

构建起强大的教研生态，确保精准落实国家教育理念，推动教育强国纲要落地，

赢得学校、家长和社会的广泛信赖与支持。 

第三，公司已经构建了很好的 C 端教育品牌和全渠道营销能力 公司聚焦线

下渠道建设，全年新建门店 1100 家，同时建立起行业领先的渠道管理与赋能体

系，从渠道管理、人员能力培养，全方位提升渠道运营水平与服务质量，依托线

下场景优势提升客户体验。2025 年，公司将持续深化线下渠道布局，一方面加

大中心城市渗透力度，另一方面推动渠道向全国下沉，与渠道合作伙伴实现互利

共赢与共同成长。 

问：关于智能硬件方面，手机 APP 具有翻译机、录音笔的一些功能，讯飞在智

能硬件方面的优势和未来的规划怎样？ 

答：在特定的细分市场上，独立的个性化的产品终端有助于提高使用场景的

针对性，更好地发挥产品的专业价值，满足用户差异化的需求。例如： 

1、讯飞双屏翻译机 2.0 

科大讯飞 4 月 17 日在大阪世博会中国馆首发了讯飞双屏翻译机 2.0，与手

机 app 相比，更好贴合用户场景功能，例如，一是解决离线场景下的刚需，例

如重要商务会谈、国际合作重要交流的保密需求，必须要有离线的翻译；二是行

业深度的专业翻译以及同传，一旦错误可能给客户带来重大损失，必须要有准确、

高效的翻译能力，有专业能力解决行业的纵深落地高敏感度、高利益相关的问题；



三是解决用户在嘈杂环境下的高抗噪问题。手机上面的通用翻译模型是很难解决

上述这些问题的。 

2、讯飞办公本 

智能办公本所具有的黑白屏护眼以及总结会议纪要、知识管理、离线转写等

各方面深度应用，全方位提升用户办公效率，显然都不是手机 app 能替代的。

因此，讯飞智能办公本系列产品持续保持市场领先地位，今年一季度讯飞办公本

收入增长 50%，毛利增长翻番，而且在海外也大受欢迎。 

总体来说，讯飞当前的智能硬件，AI 学习机、智能办公本、智能录音笔、

翻译机、智能助听器等，与手机大模型的软件预装等相比，都是有独特的区隔性

的，未来都会保持良性的发展。 

下一步的智能硬件，穿戴式设备与智能医疗设备是我们重点探索的方向。 

问：讯飞医疗大模型如何继续保持技术优势？讯飞医疗大模型商业化的重点落地

方向有哪些？  

答：第一，讯飞医疗大模型如何继续保持技术优势：1、依托星火大模型底

座能力的持续迭代升级，医疗大模型深度融合医疗行业特性，通过将医疗思维链

逻辑与强化学习深度思考模式相结合，我们有十足把握在医疗大模型技术领域持

续保持领先地位。 2、医疗数据飞轮优势。目前，讯飞智医助理应用于全国 670

余区县，来自基层的诊疗数据构成医疗数据的最真实部分，智医助理目前累计提

供辅助诊断超过 9 亿次，在医生的判断与智医助理的判断一致时，系统可信度便

增强，若有不一致，通过高水平的上级医生进行共同会诊，在不断的应用过程中

形成了良好的数据飞轮，这在国内乃至全球范围内都鲜有对手与我们处于同一数

量级。此外，我们与越来越多的顶级医院合作，目前中国排名前十的医院已有七



家加入合作。在这个过程中，我们不断深化与各专病领域的合作，基于国产算力、

大模型底座以及医疗领域的深度定制，结合数据飞轮机制，公司已经在医疗行业

建立了显著优势。 3、顶尖医疗资源的深度整合优势。与各专科领域的顶尖专家

组建联合课题组，深度融合大模型的思维链与专家思维链。在合作过程中，一方

面促使大模型能力持续进阶，另一方面助力其在中国实现更合理的应用落地，通

过人机协同的方式，将大模型打造为医生得力的诊疗助手，贯彻成为 “每个医

生的诊疗助理、每个人的健康助手” 这一理念。不仅提升疾病诊断水平，更在

多种场景的人机协同设计上领先一步。 上述多方面的优势共同构建起讯飞医疗

在大模型领域的持续竞争力。我们满怀信心，立志将讯飞医疗大模型不仅打造为

国内顶尖，更要跻身全球领先行列。 

第二，讯飞医疗大模型商业化重点领域：面向政府 G 端客户：讯飞智医助

理凭借赋能基层医疗的优势，已获得全国近 670 余个县区的政府采购，全国多

个省份对智医助理的应用推广高度重视，随着政府对医疗的投资不断加大，讯飞

聚焦的涵盖医疗质量提升、疾控平台建设、全民健康档案等业务，具备一定的成

长空间与持续发展机遇。 面向医院 B 端客户：在市场拓展层面，医院侧今年重

点在 15-20 个省级区域拓展目标进入 200 家医院。未来，星火医疗大模型会重

磅升级医院侧现有尖刀产品智能语音随访，通过大模型超拟人智能语音随访体验

和分层市场策略加快市场覆盖速度；同时 2025 年星火医疗大模型将会完成患者

服务、医疗质量、大数据的升级，进一步提升产品竞争优势和议价权。 面向 C

端客户：讯飞晓医：截至目前，累计提供 1.2 亿人次的线上咨询服务，用户满意

度达到 98%以上。未来晓医 APP 的用户拓展将通过以下几方面手段来实现：与

讯飞医疗的其他 c 端患者服务业务相协同；通过和硬件厂商的合作，以前装的方



式和硬件厂商共同拓展用户；通过与医院专业性医疗服务相连接，通过医生的权

威性和专业性拓展晓医的用户。 

问：近期大阪世博会，讯飞代表中国大模型中国馆参展，且是唯一的大模型展项，

怎样看待讯飞在这方面的核心优势，以及未来在多语言大模型上有什么考虑？  

答： 1、科大讯飞代表中国人工智能企业展示了领先的 AI 大模型技术——

依托国产自主可控讯飞星火大模型，打造了支持中、日、英三语实时交互的人工

智能大模型展项“AI 孙悟空”，成为中国馆唯一大模型展项；大模型在现场的

相关体验得到中日嘉宾的高度认可。这一方面反映了科大讯飞深厚的技术积淀；

另一方面，科大讯飞是真正基于全栈自主可控的算法、算力、数据、训练出纯国

产化大模型，做到业界第一梯队。以星火 X1 为标志，讯飞基于全国产训练 70B

的模型达到了业界 671B 的基本上一样的效果，在教育、医疗、司法、汽车等行

业，做到业界最好。 

2、星火多语言模型是讯飞下阶段国际化业务的重要支撑和比较优势。星火

多语言大模型在去年 10 月 24 日已支持英语、法语、德语、日语、韩语、俄语、

阿拉伯语、西班牙语及葡萄牙语等主要的国际语言，可以满足国际化市场的技术

需求。讯飞机器翻译语音识别合成已经包含 80 多个语种，所以往多语言发展是

公司下一步坚定不移要去做的，公司会坚定不移推进业务国际化，将以讯飞多语

言模型为基础，发挥自主可控的优势，为世界提供第二种选择。 

问：“飞星二号”目前建设进度如何？基于飞星二号训练出的星火模型，未来还

将在哪些能力维度上看到较大跃升？公司在国产战略优化方面具备哪些显著优

势？  

答： 1、“飞星二号”一期项目的成果已经在 2025 年初投产，未来算力还



会提升，但基于保密义务无法透露更多具体数据，但算力已不再是讯飞的发展阻

碍，且国产算力工作未来将成为讯飞的比较优势。 

 2、在底座模型发展过程中，讯飞将运用如评语模型、多元知识增强以及一

些自我掌握的原创方法和工具，进一步提升 70B 模型性能。此外，将聚焦研发

适配多场景的轻量化模型，针对车载、AI PC、翻译机、学习机、办公本等设备，

实现云端协同与软硬一体化，解决即时使用、涉密需求及低算力依赖等问题，以

小算力、小尺寸、低资源占用为目标，打造对标行业顶尖水平的成果，这些方向

是大模型赋能千行百业的关键。讯飞凭借底座模型研发与原创能力，已规划清晰

发展路径，抢占技术制高点。  

3、从 2023 年 5 月起科大讯飞就联合华为先后攻克了万卡高速互联组网、

计算通信隐藏、训练推理强交互、高吞吐推理优化以及国产算子优化等一系列难

题， 将通用大模型、类 o1 的深度推理模型等的训练效率对标 A100 均从最

初的 30%- 50%优化达到了 85%-95%以上；以 DeepSeek 非常看重的万卡

网络通信带宽的利用率为例，DeepSeek 报道的是 93%，而讯飞星火做到了 

95%。训练成本也是讯 飞星火大模型的竞争优势，我们单次训练成本和 

DeepSeek V3 在一个层次，而且 后面优化路径也很明确，目前以昇腾 910B 

为代表的国产硬件还不支持 FP8 精度训练以及 DualPipe 的实现，随着国产算

力在底层能力上进一步提升，讯飞星火的训练成本还有较大的下降空间。  

4、讯飞在国产算力领域的优势源于两大核心支撑：第一，作为华为 910b 芯

片国产训练大模型的深度合作伙伴，技术实力领先，率先发现并解决前沿问题，

且获华为底层逻辑、工具链深度开放支持，更深度参与下一代芯片研发前期方案，

提供大模型相关建议；第二，除华为外，讯飞与海光、寒武纪等国产算力企业开



展深度合作，基于自身算法迭代需求与更紧密的战略合作关系，得以持续巩固在

国产算力领域的领先地位。 

问：公司 24 年实现了历史上最好的现金流，请分析一下主要原因？毛利率未来

怎样？  

答： 第一，现金流方面：1、公司 2024 年经营活动产生的现金流量净额

24.95 亿元，创历史新高。主要原因为：一是通过优化回款工作机制，加强常态

化回款催收工作；二是业务结构上，形成了更好现金流的 GBC 业务架构，C 端

收入占比提升且销售回款率较高，对现金流入带来增强；三是做强现金流较好的

B 端业务，优选 G 端业务，通过优选客户和政府专项债提升了回款及时性；2、

公司近年累计坏账发生金额只有 2000 多万，应收账款实质违约风险极低。公司

应收款主要来自于政府部门，在中央所要求的政府化债的背景下，下一阶段可能

会出现比较好的趋势。  

第二，毛利率方面：1、公司盈利能力上，从 2024 年度和 2025 年第一季

度来看，总体的盈利稳定，包括公司整体的毛利率水平，以及分行业的毛利率水

平，除个别产品在某个时段的正常波动外，总体都是稳定的，相对都在合理变动

区间；2、尤其是整体盈利能力稳定，且是在动态中实现稳定。毛利率由收入和

成本两个指标决定，一方面，高水平高质量的产品具有良好的市场定价权，另一

方面，公司经营管理上提高效率，严格抓好成本费用的控制。从 2024 年报可以

看到，公司 2024 年的人均收入、人均毛利相较于 2023 年都有明显上升；3、

业务结构上，公司有关低毛利率诸如系统集成类、定制开发类的业务占比在下降，

软硬件一体化的产品收入占比在上升，整体趋势日益向好。2025 年第一季度收

入增长约 27%，但毛利增长约 35%。随着产品化程度的提高，不仅毛利率会更



加清晰，而且最终的利润也会更加有保障，公司会持续推动。 

问：中美关税战的背景下，如何看地缘政治格局变化对讯飞的影响？  

答： 第一，此次中美关税战不会对科大讯飞公司经营产生重大影响：科大

讯飞 2019 年被美国政府纳入实体清单，2022 年又被极限施压，在面对美国政

府制裁的过程中核心技术研究和产品开发平台已逐步实现全面自主可控。目前科

大讯飞的收入以内需为主，供应链自主可控，此次中美关税战对公司经营不存在

重大影响。 

第二，下一步人工智能领域自主可控的市场需求将更加迫切：中美科技博弈

的大背景下，美国出台多轮政策打压中国的科技企业并限制先进制程 AI 芯片对

华出口，最新一轮已经限制销售英伟达 H20 芯片，未来美国对华技术封锁极有

可能持续升级。科大讯飞多年来在国产算力生态上持续投入，我们今天在国产自

主可控上的额外付出，都必将会成为科大讯飞在人工智能发展中的比较优势。对

于科大讯飞而言，关税战与科技竞争背景下，将迎来更多自主可控的市场机遇，

当下的挑战有望在未来实现优劣势转换，逐步发展为战略优势。 

第三，向一带一路国家输出新质生产力，未来会有进一步市场增量空间：关

税战背景下，世界各国与中国相互依存度提升，合作意愿增强，这为科大讯飞多

语言技术的全球化发展带来重要机遇。该机遇既源于世界各国自身需求，也得益

于与国内商业伙伴、制造业企业携手出海、协同发展的趋势。下一步以一带一路

沿线国家为代表的国际市场是中国企业国际化的重要增量方向，如中东、东南亚

等区域。科大讯飞基于人工智能领域的全栈自主可控和丰富技术产品积累，有能

力在不受美国制约情况下给世界第二个选择，向一带一路沿线国家提供多语种大

模型和整体解决方案。 



第四，政府将进一步拉动内需：2025 年《政府工作报告》中明确“拟安排

地方政府专项债券 4.4 万亿元，比上年增加 5000 亿元，重点用于投资建设、土

地收储和收购存量商品房、消化地方政府拖欠企业账款等”。面对当前美国发动

关税战带来的宏观经济压力，政府在通过投资方面拉动内需方面有可能会进一步

加大力度。教育、医疗作为典型的民生工程，具备普惠性质，有望成为专项债的

重点支持方向，教育业务、医疗业务也因此比原来有更多资金保障。 

日期 2025.04.22 
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资 吕心渊、上海世亨 马家保、金百镕资管 马学进、明见投资 马玉杰、融捷投

资 麦伟男、潘杰、润晖投资 裴愔愔、江苏天麒 彭思远、涌德瑞烜 钱崝、匀升

投资 饶欣莹、华鑫证券 任春阳、博众智能 容伟彪、聆泽投资 沙小川、邵琮元、

鸿运私募 舒殷、中信证券 宋文开、中银国际 苏畅、广州金新 苏卓裕、森林湖

资管 孙海连、中邮证券 孙旺明、明世伙伴 孙勇、荷荷私募 唐巍、中原证券 唐

月、建信养老 陶静、上海合远 田昊鹏、中国人保 田垒、循远资产 田肖溪、长

江证券 万延燊、华泰证券 万义麟、法巴证券 王彩妮、九方云智能 王德慧、宝

源胜知 王耿耿、创金合信基金 王先伟、上海禾其 王祥麒、乾乾资本 王煦晋、

广东钜洲 王中胜、上海沃胜 魏延军、华福证券 魏征宇、上海宝源 文正平、中

国银河 翁林开、山证资管 邬敬业、山西证券 吴桐、鲸域资产 吴战峰、国海证

券 伍海量、北京弘酬 夏育松、中航证券 向正富、长江证券 肖知雨、巨杉投资 

谢宁宁、花旗国际 邢小羽、瑞银证券 熊玮、杭州玖龙 徐斌、南京璟恒 徐冬梅、

长安基金 徐小勇、百年保险资管 许娟娟、汇丰晋信 许晓威、 闫克非、长城财

富 杨海达、广发证券 杨琳琳、上海领久 杨鹏、民生银行 杨桐、招商证券 姚

彦如、上海博笃 叶秉喜、甬兴证券 应豪、 颖佳、国泰君安 俞春梅、上海中域 

袁鹏涛、信泰人寿 云昀、海南君阳 张春龙、东兴基金 张胡学、上海伯兄 张江

城、广东正圆 张萍、工银理财 张田远、北京鼎萨 张王品、富达基金 张笑牧、

青岛鸿竹 张岩、山证国际 章海默、瑞华投资 章礼英、 章日泉、世诚投资 章

伟、敦颐资管 赵捷、广发证券 赵靓、神农投资 赵晚嘉、和基投资 赵伟、上海

彤源 赵阳、联创投资 甄荣军、联视投资 周申力、鲸域资产 周炜炜、杭州高元 

周文昌、周源、昆仑健康 周志鹏、北京致顺 朱贺凯、群益国际 朱吉翔、长安

基金 朱施乐、西部证券 庄自超、上海世诚 邹文俊、MARCO POLO PURE ASSET 

MANAGEMENT LIMITED 黄晨 

134***3516、135***5195、136***5460、136***5463、138***6477、139***4071、

139***5950、139***8979、151***6087、156***4270、173***5728、173***8519、

176***6617、177***8686、180***9018、184***0220、186***0618、186***4035、

187***6616、189***2181、189***3268、199***2289、199***7466、530***8066、

935***7369、984***8767 


