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证券代码：300138                                   证券简称：晨光生物 

晨光生物科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2025-003 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及人

员姓名 

国泰海通林逸丹、国投瑞银刘思莹、德邦证券韦香怡、中

邮证券王琦、中泰证券熊欣慰、长城证券卢潇航、华鑫证

券张倩、西南证券杜雨聪、中信证券江皓云、信达证券赵

雷、开源证券方勇、东吴证券周韵、华福证券童杰、方正

证券谌保罗、鹏华基金陈金伟、南方基金李心宓、富国基

金赵宗俊、天治基金王策源、惠升基金董仕韦、泰康资产

颜媛、工银安盛吕佳音、泓澄投资宋浩博、华能贵诚孙德

龙、红年资产王聪等 48名投资者。 

时间 2025年 04月 27日 

地点 
河北省邯郸市曲周县城晨光路 1号会议室 

其他各电话会议方处不同地点 

上市公司接待人员 董办主任门宁  

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

一、2025年一季度公司经营情况介绍 

1、公司经营业绩 

报告期公司实现营业收入17.16亿元，同比下降0.92%，

实现归属于上市公司股东的净利润 1.09 亿元，同比增长

183.69%，实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润 9592万元，同比增长 97.83%。 

植物提取类业务及棉籽类业务利润率水平同比均有所

提升，带动公司一季度毛利率恢复到 14.16%，较去年同期

提高了 5.95%。 

2、分业务经营情况 
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植物提取类业务实现收入 8.67 亿元，同比增长 

13.78%；毛利率同比提高 2.15%，实现毛利润约 1.75 亿元，

同比增长约 27.31%。 

棉籽类业务行情回暖，实现收入 7.60亿元，同比减少

9.49%；实现毛利润约 0.46 亿元，同比大幅改善。 

3、分产品经营情况 

辣椒红色素销售价格随成本相应下调，销量快速增长，

收入同比增长约 7%。 

辣椒精充分发挥云南原材料成本优势，积极开拓增量

市场，销量同比增长一倍以上，带动收入增长约 24%。 

叶黄素市场延续供给过剩态势，产品价格保持低位，

公司合理安排销售计划并优化产品结构，整体销量较上年

同期有所增长，食品级叶黄素销量同比增长 50%。 

甜菊糖苷市场开拓顺利，销量增长约 40%，售价随原材

料成本进行了上调，量价齐升带动甜菊糖苷收入突破 8000 

万元，同比增长约 55%。 

香辛料提取物、营养药用提取物同样保持了快速发展。 

棉籽类业务行情回暖，公司严格执行对锁经营模式，

强化敞口管理，规避价格波动风险，报告期内实现扭亏为

盈。 

二、投资者提问与回答： 

1、公司一季度甜菊糖产品有较大突破，请问产品的成

本优势体现在哪里？目前该产品新客户市场开拓情况如

何？ 

公司首创短链醇混合溶液提取甜菊糖苷新技术，在甜

菊糖苷获得率提高的同时，还能同步提取绿原酸和异绿原

酸类产品，综合成本优于同行业水平。 

公司通过直接销售及经销商渠道为全球范围内众多企

业提供优质服务，目前服务的客户以应用型、配方型及贸

易类企业为主，终端类客户占比仍较低，未来将努力增加

国内外终端客户数量，持续扩大市场份额。 
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2、公司辣椒红、辣椒精、叶黄素今年一季度毛利率与

去年同期相比有什么变化？ 

2025 年以来，辣椒红、辣椒精毛利率处于正常水平，

因 2024年辣椒红毛利率基数较低，2025年一季度辣椒红的

毛利率同比明显提高，是公司植物提取类业务毛利率改善

的主要原因之一。叶黄素因行业供给过剩，毛利率仍然处

于较低水平。  

3、辣椒精销量快速增长的原因有哪些？ 

近两年因云南魔鬼椒种植规模快速扩大，辣椒精原材

料成本及售价大幅回落，驱动辣椒精渗透率加速提升，消

费量快速增长。公司充分发挥云南原材料成本优势，在全

球的市场份额持续提升。行业规模增长及市占率提升共同

驱动公司辣椒精销量快速增长。 

4、棉籽 2025年经营情况、整体目标如何？ 

2025 年棉籽加工行业行情回暖，产品、原材料恢复至

顺价状态，公司严格执行采销对锁的经营模式，一季度以

来经营业绩较去年同期大幅改善。 

5、辣椒精的目标市占率是多少，将通过什么措施提升

市占率？ 

公司辣椒精产品在国内市场份额较高，海外市场份额

低于印度同行。辣椒精原材料优势产区发生迁移后，公司

将主产区从印度转移回国内，通过发挥自身大规模、高效

率、低成本生产优势，在巩固国内市场份额的同时，积极

开拓海外市场，提升在全球市场的市占率。 

6、棉籽会跟着豆粕行情涨价吗，公司套期保值对利润

有何影响？ 

棉籽加工业务的主要产品有棉籽蛋白、棉籽油、棉壳、

棉短绒等。棉籽蛋白是一种优质的植物蛋白，可以替代豆

粕在饲料、养殖行业使用，因此价格与豆粕有较高的相关
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性。受豆粕等大宗农产品行情影响，今年以来棉籽加工行

业行情回暖，公司把握市场机遇，严格执行对锁的经营模

式，2025年一季度棉籽类业务经营同比显著改善。 

7、公司短期借款增长比较多的原因？ 

2025 年一季度，为准备下阶段原料采购所需资金及置

换前期融资，公司新增了短期融资。因融资资金到位、计

划偿还的银行借款尚未到期并偿还，一季度末账面短期借

款规模增长较多，相应货币资金也大幅增长。 

8、2025年公司在保健食品和中药方面有哪些新规划？ 

保健食品 2024年收入约 1.6亿元，目前正在建设新的

生产车间，新产能投产能够支撑公司保健食品业务规模继

续增长。目前保健食品业务以 OEM 代工为主，2025 年将致

力于研发新的功效明确、有晨光特色的产品，争取以卓越

的品质和服务不断扩大在行业内的影响力。 

中成药业务仍在早期发展阶段，2024年收入突破 1000

万元，2025 年重点将放单方大单品的推广上，力争早日形

成规模效益。 

9、如何判断 2025 年辣椒红、辣椒精、叶黄素三个主

力产品的价格趋势？ 

因 2024年新疆色素辣椒及云南魔鬼椒采购成本下降，

目前销售的辣椒红、辣椒精价格处于近几年的低位；叶黄

素因行业供给过剩，价格同样处于低位。植提行业有季采

年销的经营特点，在新一季原材料上市前，产品供需情况

较难发生重大变化，预计价格以平稳为主。公司将及时跟

踪、分析新一季原材料的种植情况，如预期产量发生重要

变化，将根据客观情况适时调整销售价格。 

10、随着国内辣椒精原料占比提升和行业发展，国内

是否会有新竞争者进入？ 

过去辣椒精行业同行主要是印度企业，国内同行份额
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较小，目前公司未了解到国内相关企业有大规模投建辣椒

精生产线的计划。未来公司将充分发挥自身大规模、高效

率、低成本的生产优势，引导国内辣椒精行业健康发展，

带领中国辣椒精产业提升在全球的市场份额。 

11、甜菊糖苷的竞争格局如何，公司市场份额是多少？

国内甜菊糖苷需求情况怎么样？ 

中国是全球主要的甜菊糖苷生产国，国内有一些比较

有竞争力的甜菊糖苷生产企业。公司因进入行业较晚，目

前市场份额还不高，但由于成本优势明显，近年来市场份

额呈快速增长的态势。 

目前甜菊糖苷主要市场在海外，国内市场占比较小，

未来有巨大的发展潜力。甜菊糖苷因其天然、低热、安全

的属性，未来有望成为国内主要的代糖产品之一。 

附件清单  

日期 
2025年 04月 27日 
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