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证券代码：301306                                   证券简称：西测测试 

 

西安西测测试技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

上海塔基东方加旺私募：洪家旺； 

成都金枫银帆投资：王凌岚； 

广东林锐基金：姬永锋； 

西安曲江祥汇私募基金：向芸、王雨婷； 

广东轩宇资管：窦少鹏； 

深圳鑫泰禾私募：施东辰； 

上海恒如投资：陈东振； 

优势资本：徐长江； 

深圳前海粤资基金：付学超； 

个人投资者：缪晓磊、张军、李滨、樊元锋、柴涛、李毅贤、

顾校杰、朱小强、王小波。 

时间 2025 年 5 月 15 日（星期四）10:00-11:00 

地点 西安市高新区西太路 526 号公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
证券事务代表：刘娜 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司证券事务代表刘娜女士就投资者关注的问题进行了

沟通与交流，主要问答情况如下： 

1、请介绍一下公司基本情况。 

公司是一家从事军用装备和民用飞机产品检验检测的第

三方检验检测服务机构，为客户提供环境与可靠性试验、电子

元器件检测筛选、电磁兼容性试验、同时开展检测设备的销售

以及电装业务。公司具备从元器件筛选、电装、环境与可靠性

试验、电磁兼容性试验为一体的“一站式”服务能力。拥有 

CNAS、CMA 及其他开展军用装备和民用飞机产品检验检测
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业务的资质，取得了中国商用飞机有限责任公司的试验资格证

书，是军用装备和民用飞机机载设备检测项目较为齐全的第三

方检验检测机构，近年来承担了多种型号军用装备、航天工程

以及民用飞机产品的检测试验任务。 

2、公司目前在国内的布局如何？ 

公司目前在西安建立了两个实验室，分别是丈八二路环境

可靠性及电磁兼容实验室，西太路空天实验室及电装生产线；

还分别在成都、北京、武汉建立了实验室，业务区域基本完成

西北、西南、华北、华中的初步布局，业务覆盖面和行业知名

度不断提升。 

3、公司之后的盈利有什么增长点？ 

公司是军用装备和民用飞机产品检测项目较为齐全的第

三方检验检测机构。经过十余年的积累，环境与可靠性试验服

务能力及技术能力大幅提升，特别是在航空、航天军工产品的

检测服务能力持续增强；其中电子产品检验检测、热真空等试

验等在服务规模、技术能力、人才积累等方面的行业享誉度不

断提高；同时，公司不断加大在电磁兼容性试验能力方面的建

设，采用国内、国际先进的设备构建了电磁兼容测试集群，技

术服务能力获得众多客户认可；在元器件检测领域，公司持续

加强在 DPA、芯片检测、国产化验证能力的投入，技术水平

进一步提高；以子公司吉通力电装业务为牵引，持续推进“一

站式”服务产业链构建，随着新模式的不断推进，不断提升公

司的综合竞争能力。 

4、公司 2024 年度业绩亏损的原因是什么？ 

2024 年公司对标市场持续投入及前瞻性布局，但产能释

放存在时间差。为把握高可靠性产品检测市场机遇，公司本年

度持续进行检测能力建设，因相关资质认证周期较长，叠加下

游客户验证流程严格，导致当期产能利用率不足，规模效应尚

未显现；同时，公司持续强化人才梯队建设，优化管理团队结
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构，引进高级管理人员，人力成本阶段性上升。另外，新设子

公司北京西测及武汉西测处于运营爬坡期，协同效应尚未充分

显现。 

5、公司对低空相关业务有何预期？ 

公司积极布局商用飞机及低空经济领域的检测服务。2024

年政府工作报告明确提出“以科技创新引领现代化产业体系建

设，加快形成新质生产力”的首位任务，巩固扩大新能源汽车、

信息通讯等产业优势。打造生物制造、商业航天、新材料、低

空经济等新增长引擎。2024 年，“商业航天”首次被写入《政

府工作报告》。全国多地相继制定商业航天发展规划，部署一

批重大项目，加快完善产业布局。中国航空航天市场发展迅速，

在国防现代化、卫星互联网基建及低空经济爆发的三重驱动

下，商业航天领域成为全球增长最快的航天经济体之一。伴随

着国家鼓励发展的卫星产业、低空经济产业，为无人机、eVTOL

等产业提供了广阔的市场发展前景，相关的检测领域将受益于

上游的产业发展，带来巨大的市场机遇。 

6、公司持续亏损的情况会持续多久？电装业务的情况能

否详细说明？ 

公司检测业务的开展需要一定的设备及人员投入，营收规

模扩大将提高产能利用率从而实现收入增加，利润提升。电装

业务是补充公司的一站式服务链的重要举措，一站式服务模式

的建成，使公司具备从元器件筛选、电装、环境与可靠性试验、

电磁兼容性试验为一体的“一站式”服务能力，这一模式将为

航空、航天客户提供新的可选服务模式，继而解决客户质量、

效率、价格的核心痛点。目前各项能力建设、取证及客户验厂

工作陆续完成，处在持续拓展市场，提升服务质量的阶段，随

着产能利用率的提升，公司业绩将有望改善。公司将不断优化

自己的商业模式，持续提升自身竞争力。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 5 月 15 日 
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