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江苏润邦重工股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称 

及人员姓名 
毕升基金 刘达；国信资管 吴文成 

时间 2025 年 5 月 29 日 

地点 公司全资子公司南通润邦重机有限公司 

上市公司 

接待人员姓名 

副总裁兼董事会秘书 谢贵兴；证券事务代表 刘聪；证券事务

专员 窦晓林 

投资者关系活动

主要内容介绍 

2025 年 5 月 29 日，公司接待了毕升基金、国信资管等机构基

金经理、投资经理的来访并与其进行了交流。主要沟通内容如

下： 

1、问：目前公司签订的各种船舶订单情况如何？ 

答：2024 年以来，公司加大船舶市场的开拓力度并已经陆续

获得来自德国、新加坡、拉美等国家和地区的船舶订单，包括

化学品船、平台供应船等，目前公司已经承接多艘海工及化学

品船舶订单（包括可选择订单）。此外，公司仍有多个海洋工

程船舶、特种运输船舶等热点项目订单正在积极洽谈中。 

2、问：公司高端装备业务在人工智能、自动化智能化等领域

的技术发展情况？ 

答：公司将抢抓人工智能发展的历史性机遇，积极融入人工智

能的发展快车道，探索 AI 技术在公司产品应用场景中的实践，

使人工智能技术与公司现有产业深度融合，促进公司在生产效



率、产品质量、创新能力等方面实现质的飞跃，持续推动公司

产业转型升级。公司在集装箱港口起重机、移动式港口起重机、

散料装卸及输送装备等产品已逐步实现智能化、自动化科技研

发和应用，助力客户打造自动化、无人化港口码头，提升港口

码头的运营效率，共同推动全球港口码头物流行业的智能化转

型。 

截至目前，公司已获得多个港口码头的自动化设备订单和设备

自动化升级改造订单，后续公司将进一步加大技术研发力度，

不断提升公司高端装备产品的智能化和自动化水平。 

3、问：公司海外市场布局和市场拓展情况？ 

答：2024 年度，公司外销占比为 80.44%。公司不断通过技术

创新提升产品质量和服务水平，持续优化国际销售网络和售后

服务体系。目前公司已在东南亚、南亚、中东、欧洲、澳洲、

拉丁美洲、非洲等地区建立了销售和售后服务网点。公司正加

大力度积极拓展高端装备业务相关市场。公司认为海外市场特

别是发展中国家相关商业机会仍然很大，基于公司多年的积累

和布局，公司有信心做好全球国际化业务的发展。 

4、问：海外项目周期较长，公司又以海外业务为主，汇率波

动对公司经营业绩的影响？ 

答：公司日常业务经营会受到汇率波动的影响，但是公司自

2003 年成立以来即开始从事国际业务，积累了丰富的外汇业

务经验。公司通过采取购买远期结售汇、人民币结算等措施来

降低汇率波动给公司业务经营所带来的影响，所以汇率波动对

公司业绩影响很小。 

5、问：通州湾基地目前建造情况以及未来布局情况如何？ 

答：目前公司正在通州湾投建“通州湾装备制造基地项目”，

进一步在海洋工程装备、物料起重搬运装备、船舶及配套装备

等领域展开业务布局，扩充公司高端装备业务的产能，进一步

拓展高端装备市场，提高公司高端装备业务的市场占有率，形



成公司新的业绩增长点，增强公司的综合竞争力和整体抗风险

能力。预计通州湾装备制造基地将于今年下半年开始逐步投入

使用，公司将根据市场拓展情况合理安排通州湾装备制造基地

的产能。 

6、问：公司目前港机订单情况如何？ 

答：公司自 2022 年收购卡尔玛（Kalmar）港口集装箱起重机 

业务以来，快速整合资源，积极拓展市场。目前港机业务发展

迅猛，在手订单充足，市场拓展情况良好，产销规模持续提升。 

7、问：2024 年度分红较之上年又有了显著增加，具体原因是

什么？  

答：公司近年来处于持续成长期，十分重视通过分红回报股东，

综合公司 2024 年度盈利情况、未来发展的资金需求、行业情

况以及股东投资回报等因素，为了更好的回馈股东，所以较之

以往进行了更多的分红。 

未来，公司将继续聚焦主业发展，持续增强核心竞争力，不断

提升公司治理水平，持续提高公司的投资价值，在满足分红条

件时，进一步加大分红力度，更好的回馈广大投资者。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 5 月 29 日 

 


