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深圳市博实结科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-013 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

 

☑其他：券商策略会 

参与单位名称及

人员姓名 
参加长江证券策略会的投资者 

时间 2025 年 6 月 5 日 

地点 成都群光君悦酒店（现场会议） 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书向碧琼女士 

董事、财务总监 雷金华先生 

证券事务代表 王占超先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、基本情况介绍 

公司是专业从事物联网智能化产品的研发、生产和销售的高

新技术企业、专精特新“小巨人”企业，以通信、定位、AI等技

术应用为核心，基于自研无线通信模组，为物联网众多应用场景

提供智能终端产品及配套解决方案。 

公司始终秉承“智慧赋能万物，共创美好未来”的使命，坚

持“成就客户、创新驱动、博大务实、品质至上”的经营理念，

依托“通信+定位+AI”底层核心技术与“模组+平台+终端”业务

模式，深耕车联网，广泛布局物联网，致力于成为全球的物联网

智能化应用解决方案专家。 

2024 年度，公司实现营业收入 14.02 亿元，较上年同期增

加 24.85%，实现归属于上市公司股东的净利润 1.76 亿元，较上

年同期增加 0.81%。2025 年一季度，公司实现营业收入 3.48 亿



元，较上年同期增加 40.28%，实现归属于上市公司股东的净利

润 0.40 亿元，较上年同期增加 14.42%。 

一、提问与交流（同类问题已作汇总整理，近期已回复问

题不再重复） 

1、关注到公司的云管理平台接入了大模型，目前最新的进

展如何？ 

目前，公司已完成了 Deepseek 大语言模型和通义千问视频

分析模型的本地化部署。其中，Deepseek 大语言模型接入了博

云车联（乘用车）、博云视控（商用车）两个云管理平台，实现

在平台端的智能客服、知识库查询、报表定制化统计等功能，提

升用户的使用体验。 

通义千问视频分析模型接入了博云视控（商用车）平台，实

现对车载视频行驶记录仪上报 AI 预警事件的智能化研判与自动

化处置功能，有效解决了边缘计算环境下终端设备因算力限制导

致的视觉分析差异，进一步提升预警事件识别的准确率和处理告

警事件的效率。 

Deepseek 大语言模型和通义千问视频分析模型的本地化部

署，是公司在 AI 大模型领域的积极探索，有利于进一步提升公

司的技术实力，为公司向物联网更多智能化场景的业务拓展奠定

了基础。 

2、公司其他智能硬件包含了哪些产品？ 

依托通信、定位及 AI 算法等核心技术，根据物联网行业多

元化应用场景不断推出新的产品方案是公司的长期战略。公司的

其他智能硬件产品涵盖了电子学生证、智能穿戴手表、便携式错

题打印机、智能安防摄像头等二十余种物联网产品，正处于市场

开拓与孵化阶段。 

2024 年度，公司智能睡眠终端收入大幅提升，其他智能硬

件收入相比 2023 年增长了 21.70%。智能睡眠终端和其他智能硬

件收入规模的快速增长是公司产品多元化战略的具体业绩体现。 

3、智能睡眠终端的构造是怎么样的？采用的 OEM 还是 ODM

模式？研发的技术难点是什么？2025 年的增长预期如何？ 

智能睡眠终端由控制主机和床罩组成，产品通过床罩内嵌的

传感器，监测用户的温度、心率、呼吸频率等关键生理指标，实

时追踪并分析用户的睡眠状态；同时，通过内嵌的冷热凝水管，



根据用户的体温和睡眠周期自动调节温度，有效的优化用户的睡

眠体验。 

智能睡眠终端采用 ODM 的业务模式，超静音能力和温控的稳

定性是该产品的主要研发难点。未来，公司将基于客户的需求，

不断丰富智能睡眠终端的产品种类，通过产品创新和多元化布

局，实现该智能睡眠终端收入的稳步增长。 

4、关注到公司经营活动现金流等财务指标表现优异，请问

公司如何做到的？ 

稳健的财务状况是公司持续健康发展的基石，公司始终将防

范财务风险置于重要的战略位置。在销售策略上，针对数量众多

中小型客户，公司大部分采取先款后货的结算模式；而针对部分

大型客户，公司基于其良好的商业信誉、庞大的业务规模以及长

期的合作基础，为其提供一定期限的账期。通过这种差异化的销

售策略，公司成功地保障了现金流的充足和稳定。 

5、公司产品在海外的销售区域有哪些？ 

产品“出海”是公司未来提升经营业绩的主要策略之一。海

外市场拓展方面，智能车载终端产品在非洲有一定的销售规模，

并已取得了欧洲、美国、沙特等多个地区的产品认证，全力开拓

欧美和中东市场；智能睡眠终端主要销往北美、欧洲、东亚等地

区，智能支付硬件主要销往东南亚等地区。 

风险提示 

上述内容如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关信

息，不视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺与保证，

敬请广大投资者理性决策、注意投资风险。 

附件清单(如有) 无 

日期 2025 年 6 月 5 日 

 


