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证券代码：002161 证券简称：远望谷 

 

深圳市远望谷信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-003 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研□分析师会议□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动□现场参观□一对一沟通 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

1、招商证券：罗宇珩、刘晓珊 

2、国联基金管理公司：陈祖睿 

时间 2025 年 6 月 16 日 

地点 深圳市南山区高新南十道 63 号高新区联合总部大厦 27 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：马琳 

高级副总裁：付强 

证券事务代表：方晓涛 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、董事会秘书马琳女士向大家介绍公司概况。 

二、公司高级副总裁付强先生向大家介绍了消费物联网业务的开展情况。 

三、就大家感兴趣的问题，展开交流。 

问题一：基于当前市场环境和公司的实际情况，我们在哪些业务领域最具增长潜力？ 

在政策的支持下，国内物联网行业的发展获得了巨大的动力，呈现出良好的增长态

势。公司通过发挥技术优势，开发新型产品，挖掘并满足客户需求，来实现市场的拓展。

例如：铁路业务，持续推进 RFID+传感技术在铁路行业的新型产品应用研究，推动其在

铁路车辆状态监测、车辆健康管理等方向的市场应用、积极参与铁路新型车辆功能配套

开发等。 

同时，公司积极进军消费物联网市场，提供端侧为主的消费级 AI 硬件和智能解决

方案。 
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问题二：目前公司消费物联网业务团队的人员配置及核心能力建设情况怎样？公司

对消费物联网业务的支持力度如何？ 

公司已联合业务团队核心成员共同设立深圳市远望谷智能科技有限公司，作为消费

物联网业务的独立运营主体。目前，公司已完成核心团队搭建，业务拓展正按既定规划

稳步推进。 

为确保该业务的长期可持续发展，上市公司将提供全方位支持，包括激励、管理、

资源及资金保障。新设立的远望谷智能科技由公司原董事长陈光珠女士亲自挂帅，担任

董事长，全面负责战略规划与业务落地。 

 

问题三：公司消费物联网业务的 KPI 考核情况，目标是多少？是否经过市场调查？ 

公司消费物联网业务的 KPI 考核目标大致情况：2025 年，完成产品市场化落地，实

现千万级的营业收入；2026 年，营收实现亿级的突破；2027—2029 逐年实现 50%的复合

增长。该考核指标的设定基于客观的市场调研数据，并充分参考了行业标杆企业的发展

轨迹。 

需要特别说明的是，上述业绩考核目标仅作为公司内部管理使用，不构成对投资者

的业绩预测或实质承诺，实际经营成果可能会因市场环境变化等因素而与目标存在差异。 

 

问题四：对消费物联网业务的毛利率水平是否做过评估？ 

消费物联网业务是 To C 业务，由于 To C 市场的竞争特点及渠道成本等因素，消费

物联网业务的毛利率预计将维持在 25%-40%区间，较公司现有 To B 业务的毛利率水平有

所降低。但该业务的市场规模更大、增长潜力显著，是公司布局终端消费市场的重要战

略方向。 

 

问题五：公司未来的方向与规划如何？ 

基于公司核心技术优势与市场发展趋势，我们规划的发展路径如下： 

1、夯实根基：公司坚持长期主义和聚焦核心技术，持续深耕以 RFID 技术为核心的

物联网产业，巩固行业领先地位； 

2、智能升级：全面推动 AI 技术与主营业务的深度融合，通过技术创新提升运营效

率，拓展业务边界，培育新的业绩增长点； 
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3、创新突破：重点布局消费物联网领域，以 AI 技术为驱动，优先开拓宠物经济细

分市场，打造差异化竞争优势； 

4、生态培育：积极推进智慧文旅业务，推动“谷子经济”创新业务模式的孵化和培

育，构建可持续发展的产业生态体系。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2025-6-16 

 


