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爱尔眼科医院集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2025-003 

投资者关系

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员姓

名 

中信建投：徐嘉琪；交银施罗德：陈俊华；华安基金：杨磊；长

盛基金：黄施齐；宝盈基金：杨明隽；工银理财：陈楠；星石投

资：吴宇航；巨杉资产：何川；兆顺基金：张琦佳；长江自营：

高辰星；广州高新区科技控股集团：潘锦悦、喻兆峰 

时间 2025 年 6 月 20 日 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董秘：吴士君 

董事会办公室工作人员 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

 

1、屈光新技术推广进展如何？接受度怎样？ 

答：公司屈光技术始终保持国际同步、国内领先，同时坚持

倡导“适合的才是最好的”基本理念，术式种类日益丰富齐全，

为患者提供个性化、精准化的医疗服务。 

2024 年，公司陆续推出全光塑、全飞秒 4.0 等升级术式。

今年，公司已推出全飞秒 Pro，并有望推出 ICL V5 晶体等，进

一步满足多层次、多元化的需求。 

目前新术式按计划推广，患者接受程度得到广泛验证，平均

客单价稳步提升。 

此外，老花手术也属于特殊的屈光手术，目前在国内普及率

极低，发展还处于早期阶段。公司的欧洲子公司老花手术业务发



展良好，收入贡献较为显著，当地人群对老花手术的接受度较高。

根据发达国家的经验，未来国内老花治疗业务的需求空间也非常

大。 

 

2、公司视光业务的核心竞争力体现在哪些方面？ 

答：公司的视光业务是从预防、控制到治疗的完整体系，提

供基于双眼视功能和医疗属性的近视综合防控体系，是包括“5P

近视防控体系”、正确用眼习惯培养等，从预防到控制的全过程

管理，始终以多层次服务满足多元化需求。 

公司视光业务的核心竞争力在于“医疗属性”。近年来，得

益于公司逐渐完善的医教研平台、持续上升的口碑影响力、正确

的战略选择、高效的管理体系和强大的执行力，公司视光业务的

“医疗属性”稳步加强，核心竞争力进一步显现。 

此外，公司稳步推进建设中心城市及省会城市医院、覆盖地

级市医院和布局眼科门诊部。眼科门诊都配备了眼科医生，可以

做视光和基础眼科诊疗，需要做手术的患者转诊至上级医院。未

来逐步完善眼科门诊部网络布局，更好地助推分级诊疗策略。 

眼科门诊部业态将会形成区别于普通视光中心的技术优势，

通过运用人工智能、云技术和先进设备等，在社区基层进行多点

布局，进一步扩大覆盖面，让患者就医更为便利。 

 

3、公司在股东回报方面有哪些考量与安排？ 

答：为社会创造价值、与投资者分享价值，是上市公司的天

职。公司高度重视股东回报，与广大投资者休戚与共，在努力做

好经营业绩的同时，先后通过高管增持、股份回购、增加分红等

措施展现长期信心。 

展望未来，一方面，公司努力做好经营，持续推进高质量发

展，同时利用组织变革、AI 赋能等手段降本增效，实现经营、

财务指标的不断优化，最终也将反馈到公司的市值表现上；另一



方面，公司近年分红金额、派息率持续提升。从长期看，随着公

司大规模投资期逐步过去、进入新的发展阶段，以及公司经营业

绩稳步增长，未来派息率和分红总额都有望逐步提高。 

 

4、公司如何看待商誉问题？ 

答：在并购中，项目估值高于可辨认的账面净资产从而产生

商誉，是一种正常的财务现象。爱尔眼科并购始终围绕战略和主

业，并购前进行严格的尽职调查，并购后进行全面的赋能，总体

上保障了项目发展符合预期。公司每年末都会按照相关准则对商

誉资产进行谨慎的减值测试，存在减值迹象的计提减值准备。去

年以来，各级政府不断发力助推经济发展，同时公司加快技术升

级、服务创新，进一步增强对各级医院的支撑力、提升各家医院

的竞争力，实现又好又快的发展，达到各项预期目标。 

日期 2025 年 6 月 20 日 

 

 

 

 


