
 

证券代码：000803                                              证券简称：山高环能 

山高环能集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

     编号：2025-02 

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研      □分析师会议             □媒体采访   

□业绩说明会          □新闻发布会             □路演活动 

□现场参观□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

开源证券、华安证券、山西证券、中银证券、天风证券、民生证券、兴业

证券、银河证券、华源证券、浙商证券、中泰证券、国海证券、国泰海通、

华福证券、中信证券、国信证券、申万宏源、招商证券、中泰证券、浙商

资管、国联基金、鹏华基金、易方达基金、广发基金、国联安基金、国投

瑞银基金、山能资本、四川大决策投资、上海弥加投资管理中心、山东嘉

信私募基金管理有限公司 

时间 2025 年 7 月 31 日 

地点 /会议形

式 

会议地点：山东济南历下区黄金时代广场 D座 23楼 

会议形式：现场交流 

上市公司接待

人员姓名 

董事长谢欣先生、董事兼总裁杜业鹏先生、副总裁吴延平先生、财务总监

谢丽娟女士、董事会秘书宋玉飞先生、总裁助理唐春江先生、安全运营总

监顾业明先生、企业管理中心总经理钟俊先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、  主要交流内容 

问 1 上半年公司业绩大幅改善的原因有哪些？ 

答  

业绩增长的原因包括多个方面：1）公司主要产品 UCO 价格

上涨，年初欧盟及英国强制添加政策落地，25 年可带来约

180 万吨 UCO 增量需求，推动 UCO 价格上行；2）公司加

强精细化管理，餐厨项目产能利用率持续提高，油脂产量增

长；3）公司优化工艺路线持续压降成本，上半年单吨生产

付现成本同比下降 13.04%。 

问 2 
当前 UCO 价格处于较高水平，请问公司如何看待后续趋

势？ 

答  

当前 UCO 含税价格上探至约 8,000 元/吨，创近两年新高，

展望后市我们认为价格仍具备较强支撑，一方面生物航煤强

制混掺政策落地带来需求端新增量，另一方面国内废弃油脂

产量常年保持稳定水平，UCO 供给稳定，需求增强，供需



 

格局趋紧或支撑 UCO 价格持续高位。 

问 3 
公司未来的发展规划，有无考虑向下游延伸或做一些其他项

目？ 

答  

公司深耕餐厨垃圾资源化利用赛道多年，在项目运营经验、

工艺技术等方面都有深厚积累，并且随着国内外航空运输领

域节能减排的持续推进，UCO 的需求将保持旺盛。因此后

续公司将聚焦主业，扩大餐厨垃圾项目产能规模，并购吸收

优质餐厨项目提高公司的盈利水平。业务拓展方面，公司考

虑推进一些与主业有协同效益的项目，延伸油脂产业链，创

造更高附加值。 

问 4 
前期公司提质降本取得显著成果，后续会通过哪些措施进一

步降低成本？ 

答  

后续公司将多措并举压降生产成本，例如持续挖掘收运潜

力，提高收运率，发挥规模效应降低单吨收运成本；减少污

水外运，优化污水处理工艺，降低单吨生产处置成本；加强

精细化管理，持续推进降本增效等。 

问 5 公司的核心竞争力是什么？ 

答  

公司构建“三位一体”模式，持续稳固并强化产业护城河，

主要竞争优势包括：1.“特许经营许可”模式持续加强区域

优势。公司拥有 14 个存量项目+2 个新并购项目“收运+处

置”特许经营许可+1 个受托运营项目，后续将持续巩固和

扩大优势，拓展特许经营范围。2.“收运网络”覆盖全面、

精准把控原材料渠道。公司建立以“车+人+收运商”为核心

的收运网络，推动各类资源深度下沉至终端收运点，确保实

现特许经营范围内对“餐厨垃圾、潲水油、地沟油、炸货油”

的全方位管控。3.“数字化平台”全流程智能化控制。公司

完成“收运+处置”全链条数字化平台搭建，是目前国内最

早实现从终端收运点至产品出厂全流程精准溯源和精准控

制的餐厨资源化利用企业之一。4.构建全流程、全要素综合

技术优势，完成体系化、模块化双向融合闭环，持续降本增

效能力优势明显。山高环能构建技术管理降本、技术创新增

效两大体系确保技术竞争力。 

问 6 公司当前的订单情况如何？ 

答  

目前较多国内外生物燃料龙头和公司接洽询单，当前公司订

单充裕，以国内客户为主，亦部分销往海外客户。值得一提

的是，前期因关税问题公司暂时关闭美国方向订单窗口，5

月后美国方向订单亦有所恢复。 

问 7 当前公司应收账款金额较大，应收账款回收难度大吗？ 

答  

公司重视应收账款催收，滚动回款率接近 100%，24 年公司

餐厨垃圾处理量提升 8.1%，但应收账款同比下降，反映公

司应收账款管理工作取得良好成果。公司目前有部分账龄在

2-3 年及 3 年以上的应收账款主要系新并购公司交割前形成

的欠款，已按信用期充分计提减值准备，且部分欠款信用风

险已通过并购股转协议约定由原股东承担或享有。 



 

问 8 
根据公司此前发布业绩预告，二季度公司业绩环比下滑，请

问下滑的原因是什么？ 

答  

公司供暖业务在一、四季度产生收入，二三季度主要产生固

定人工、折旧成本等，因此二三季度为公司业绩淡季，二季

度总体业绩环比下滑，但固废板块受益于成本下降及产量提

升，业绩环比一季度改善明显。 

问 9 公司未来产能扩张的规划？ 

答  

公司计划将餐厨垃圾项目产能提升至 8000-10000 吨/日。为

确保这一目标的顺利实现，集团将重点推进以下三项工作：

一是深化优质项目识别机制。以运营体系提效、技术与装备

体系标准化、资源化利用等为基础，充分研判项目的提升空

间，识别项目价值，遴选优质项目。二是通过职能部门与区

域公司/项目公司配合，建立前、后台相结合的市场体系，

有序推动优质项目落地。三是借助山东高速的品牌优势，与

各地政府、设计院、行业协会、咨询公司等维持良好合作关

系，助力和协同集团业务拓展。 

问 10 公司未来分红的想法？ 

答  

目前公司未分配利润为负值，根据公司未来三年股东分红回

报规划，当前公司尚不具备现金分红的条件。公司近年经营

业绩显著改善，待未分配利润扭亏为盈后，会综合考虑公司

成长性，积极通过分红回报股东支持。 

问 11 如何看待国内生物航煤需求的发展前景？ 

答  

目前我国 SAF 行业处于有序试点阶段，2024 年 9 月开始 4

个机场共计 12 个航班常态化加注生物航煤，2025 年 3 月以

来试点范围扩大至 4 个机场所有航班。4 月交通运输部等十

部门发布关于推动交通运输与能源融合发展的指导意见，提

出持续提升交通运输绿色燃料供应能力，推动建设一批绿色

燃料生产基地，反映国家对生物燃料发展的大力支持。此外，

中国是国际民航组织成员国，根据国际航空业碳抵消和减排

机制，2027 年起所有成员国将承担抵消机制，因此预计十

五五期间国内生物航煤需求将迈上新台阶。 

问 12 

面对行业内竞争格局的变化，如越来越多企业涉足餐厨垃圾

处理及相关资源化利用领域，公司在保持市场份额和竞争优

势方面有哪些具体的战略规划和措施？ 

答  

公司餐厨垃圾项目均拥有特许经营权，因此本身具备一定垄

断属性。一方面，公司将持续提高项目运营管理水平，不断

提高产能利用率、提油率，降低生产成本，维持公司在行业

内的项目运营优势；另一方面，公司将不断吸收行业内优质

项目，巩固公司在行业的产能优势。 
 

附件清单（如

有） 

 

日期 2025 年 7 月 31 日 



 

 

 


