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证券代码：300138 证券简称：晨光生物

晨光生物科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-009

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □对一沟通

☑其他 （电话会议）

参与单位名

称及人员姓

名

国泰海通林逸丹、天风证券林毓鑫、浙商证券钟烨晨、中金公司武雨

欣、开源证券方勇、方正证券卢潇航、西南证券杜雨聪、华泰证券吕

若晨、申万宏源王子昂、瑞银刘思莹、信达证券赵雷、中泰证券熊欣

慰、中信证券罗寅、海富通基金陈涛、惠升基金钱睿南、国寿安保基

金李丹、工银瑞信基金李迪、平安基金叶芊等 45 位投资者。

时间 2025 年 10 月 27 日

地点 河北省邯郸市曲周县城晨光路 1号会议室

上市公司接

待人员
董事会秘书周静、董办主任门宁

投资者关系

活动主要内

容介绍

一、2025 年前三季度经营情况介绍

1、经营业绩

2025 年前三季度，公司实现营业收入 50.47 亿元，同比微降

3.41%；实现归属于上市公司股东净利润3.04亿元，同比增长385.30%。

其中：天然色素/香辛料/营养及甜味剂类业务（即植物提取类业务）

实现收入 24.99 亿元，同比增长 7.35%，毛利率 20.86%，同比提高

4.91%；棉籽类业务实现收入 23.53 亿元，同比下降 10.54%，毛利率

7.20%，同比提高 8.05%。

第三季度公司实现营业收入 13.90 亿元，同比下降 19.88%；实现

归属于上市公司股东净利润 8885.77 万，同比增长 338.68%。其中：

天然色素/香辛料/营养及甜味剂类业务（即植物提取类业务）实现收

入 7.66 亿元，同比增长 2.82%；棉籽类业务收入 5.88 亿元，同比下

降 34.59%。

棉籽类业务因销售节奏及控制贸易业务占比，三季度收入有所下

降，是公司收入下降的主要原因。

2、主要业务经营情况
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2025 年前三季度，辣椒红色素按销售计划逐步推进工作，持续开

展抗光性好、抗热性好、水溶性及火锅、裹粉、辣条等场景专用的应

用型产品市场推广，应用型产品占比持续提升，销量同比增长了约

36%。

辣椒精充分发挥云南原材料成本优势，销量同比增长了约 87%，

市场份额持续扩大。

叶黄素针对柠檬黄的应用场景开发专用型产品，推动天然色素在

食品饮料中替代合成色素；持续发展印度、赞比亚、缅甸原材料种植

基地，原材料优势继续提升；三季度启动新一季原材料采购工作，行

业“反内卷”初显成效，价格竞争缓和，毛利率呈改善趋势；销售量

稳中有升，尤其是食品级叶黄素销量同比增长了 22%。

香辛料提取物优势持续扩大，花椒提取物销量同比增长超 29%；

胡椒提取物、孜然提取物、生姜提取物等产品保持健康发展。

甜菊糖延续快速增长势头，前三季度实现收入约 2.18 亿元，再

创同期新高；副产品异绿原酸钠被农业农村部批准为新型饲料添加

剂。

营养药用类提取物快速增长，番茄红素食品饮料市场开拓顺利，

实现的收入超 4000 万元，并继续开发新制剂产品，推进对诱惑红等

合成色素的替代；水飞蓟素销量大幅增长，实现收入 7475 万元。

保健食品业务继续发挥公司原料、生产优势，持续开拓市场，实

现收入 1.09 亿元；植物基胶囊产品开始市场推广，订单签订顺利。

中药业务稳扎稳打，实现收入超 1300 万元，同比增长近 1倍；对外

转让晨光天润制药 97.5%股权，医药板块资产结构得到优化。

二、投资者提问与回答

1、公司在天然色素替代合成色素方面做了哪些工作。

公司以辣椒红色素为切入点进入植物提取行业，20 余年来专注在

植物提取行业，不断通过技术进步、效率提升推动天然植物提取物在

大消费领域的应用，在技术、效率、品牌、质量、规模、原材料等方

面建立了优势。通过持续大额研发投入，公司在解决天然色素的稳定

性和溶解性方面，实现了很多技术储备，积累了丰富的经验。辣椒红、

叶黄素、番茄红素等产品可替代日落黄、柠檬黄、诱惑红等合成色素

使用，公司已经推出了多款制剂型产品，正积极与客户对接；对于部

分技术难度高的应用场景，除自主研发外，还与高校、科研院所合作

研发，努力推动天然色素对合成色素的替代。

2、主要产品价格趋势判断？

2025 年新疆色素辣椒、云南高辣度辣椒、万寿菊花种植面积出现

不同程度下降，原料供应过剩的情况有所缓解。公司去年完成了辣椒

红色素和辣椒精的战略储备工作，当前的采购策略以稳价为主，预计
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辣椒红色素、辣椒精售价短期不会有太大变化；叶黄素随着行业竞争

局势趋缓，三季度以来销售价格有所上调。

3、棉籽业务收入下降的原因是什么？

棉籽业务三季度收入降幅较大，主要有两个原因：第一，因年内

棉籽类业务行情波动较大，公司在第二季度把握市场机会，加快了出

货节奏，因此到三季度可销售的产品数量较去年同期减少；第二，公

司主动控制了棉籽贸易业务的规模，三季度棉籽贸易业务收入大幅下

降。

4、请介绍一下公司在大健康产业的布局。

公司所生产、销售的天然植物提取物因其天然健康的属性，被广

泛应用于大健康产业，公司布局大健康产业是顺应产业链延伸的必然

结果。

目前在大健康领域布局有以下几个重要方向：第一是保健食品，

公司从销售保健食品原材料逐步向下游延伸，可以向客户供应片剂、

胶囊、软胶囊等产品，目前该业务已经具备一定规模，成为新的利润

增长点。第二是中药，公司通过持续投入，不断探索，逐渐确立了单

方大单品及中药配方颗粒的发展方向，今年随着单方大单品集采放

量，中药业务收入快速增长，前三季度收入超 1300 万元。第三，在

食品安全领域，合成色素的大量使用对人类健康及自然环境带来隐

患，公司持续开发制剂技术，提升天然色素在不同场景的稳定性，拓

宽天然色素的应用范围，持续推动天然色素替代合成色素使用，对天

然色素销量提升、客户粘性增强、产品附加值提高有重要作用。第四，

部分植物提取物经化学修饰后可用作原料药或医药中间体，公司在原

料药方向也有布局；为优化资产结构，战略聚焦优势突出的领域，公

司决定对外转让该项资产，相关事项已于 2025 年 8 月 20 日及 9月 23

日进行公告。

5、辣椒精去年和今年保持了比较快的销量增速，未来增速如何

看？

公司辣椒精 2024 年及 2025 年前三季度销量快速增长，一方面是

因为产品供应充分、售价下调，部分原来未被满足的市场在去年、今

年得到释放，行业阶段性出现比较快的增速；此外，因国内原材料成

本优势提升，公司使用云南高辣度辣椒替代印度高辣度辣椒作为主要

原材料，产品在国际市场的竞争力大幅提升，带动公司辣椒精市占率

快速提高。目前辣椒精在辣味领域的渗透率仍然较低，行业仍能保持

比较快的自然增长，但随着公司市占率提升，未来市占率提升的速度

可能放缓，因此预计未来公司辣椒精销量的增速可能会略快于行业需

求的增速，但较难保持近两年的增速。

6、公司甜菊糖、番茄红素等产品取得了较好成绩，但姜黄素、
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葡萄籽提取物等产品并未有很亮眼的表现，原因是什么？

为了实现“十个左右世界第一或前列植物提取物产品”的阶段性

发展目标，公司在不断提升核心产品市占率的同时，积极拓展新品种，

因此培育了较多第二梯队产品。

因新品开发存在不确定性，公司为控制风险，将传统的小试、中

试、工业化生产的“三步走”模式,做成了扎扎实实的“五步走”模

式：先小试摸索工艺，然后中试验证工艺，再放大中试同时检验工艺

效率和市场反馈，在条件成熟的情况下，再建设生产线，进行规模化

生产直至实现专业化生产。目前已经建设专业生产线的产品有辣椒红

色素、辣椒精、叶黄素、甜菊糖苷、花椒提取物、水飞蓟素、番茄红

素等；姜黄素刚经过工艺改良，正在筹备新产能建设，今年产量较少；

其他产品多在中早期阶段，生产销售可能会因为工艺改进、行情变化

或者发展规划调整出现波动。因此，在进入到“第四步规模化生产”

之前，产品销量、收入出现波动属于正常现象。

7、2023 年公司净利率达到近几年高点，随着今年以来经营业绩

逐渐恢复，未来利润率水平能否超过 2023 年的水平？

今年前三季度公司净利率虽较去年同期显著改善，但仍低于 2023

年的水平，主要有以下原因：第一，叶黄素价格竞争激烈，毛利率偏

低，且收入占比较 2023 年时提升；第二，辣椒精使用国内原料生产

后，行业格局发生变化，公司为了把握扩大市场份额的机遇期，定价

时降低了产品的利润水平；第三，棉籽类业务 2023 年盈利水平较高，

今年虽较去年恢复，但仍低于 2023 年的水平。

未来公司净利率仍有较大的改善空间。短期来看，目前多数产品

的吨利润仍处于偏低水平，行业正处于盈利恢复的过程中，例如叶黄

素近期价格和毛利率已有所改善，花椒提取物受上游原材料减产影响

价格也有所提高，都对未来利润率改善有正面影响。中长期看，公司

核心产品市占率已经较高，发展重心逐渐从提升市占率向提升定制

化、制剂型产品占比转变，也有利于公司整体利润率水平的提升。

附件清单

日期 2025 年 10 月 27 日


