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第一节 重要提示

1、 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 http://www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。

2、 本公司董事会及董事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

3、 公司全体董事出席董事会会议。

4、 致同会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。

5、 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

以分红派息登记日股本为基数，向全体股东按每10股派发现金股利10元（含税）。以上利润

分配预案需提交2025年度股东会通过后实施。

截至报告期末，母公司存在未弥补亏损的相关情况及其对公司分红等事项的影响

□适用 √不适用
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第二节 公司基本情况

1、 公司简介

公司股票简况

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称

A股 上海证券交易所 甘李药业 603087 无

联系人和联系方式 董事会秘书

姓名 邹蓉

联系地址 北京市通州区漷县镇南凤西一路8号

电话 010-80593699

传真 010-80593678

电子信箱 IR@ganlee.com

2、 报告期公司主要业务简介

随着我国人口老龄化加剧及居民生活方式的改变，我国居民的慢性病患病率持续上升。近十

年来，糖尿病、肥胖、心脑血管等慢性病发病率持续走高，居民对这类治疗药物的需求增加，带

动了慢性病治疗市场的持续扩容。

（1）行业基本情况

2025 年，中国疾病预防控制中心发布了一项研究《2005—2023 年中国全国及省级糖尿病的患

病率和非致命性负担情况，2050 年患病率预测》显示，2023 年我国有 2.33 亿人患糖尿病，占总

人口的 15.88%，且年龄标准化患病率（ASR）呈逐年上升趋势，预计到 2030 年达到 16.15%，2040

年升至 21.52%，2050 年进一步增至 29.10%。糖尿病带来的健康负担远不止于血糖升高。IDF（国

际糖尿病联盟）《2025 全球糖尿病地图》指出，相较于未患糖尿病的人群，2 型糖尿病患者心血

管疾病发生风险显著升高。其中，心力衰竭风险高出 84%，心脏病发作风险高出 72%，卒中风险高

出 52%，痴呆症风险高出 56%，且近 25%的成人糖尿病患者存在视网膜病变。

图 1：2010-2050 中国人口糖尿病患病率趋势

近年来，我国超重和肥胖人群的患病率也呈持续上升趋势，《中国居民营养与慢性病状况报

告（2020 年）》显示，全国≥18 岁人群超重率为 34.3%，肥胖率为 16.4%，比 2015 年分别上升了
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4.2 和 4.5个百分点，《世界肥胖地图 2025》预测，中国成年人高 BMI（BMI≥25kg/m²）人数将

从 2010 年的 2.73 亿攀升至 2030 年的 5.15 亿。

面对持续增长的患病人群与复杂严峻的疾病负担，公司长期深耕糖尿病及肥胖等代谢疾病领

域。目前，公司已上市产品与在研管线可系统性地满足患者在血糖控制、体重管理及并发症预防

等多维度的需求。基于在代谢疾病领域形成的技术平台优势和深厚的临床认知，公司将持续推进

源头创新，拓展市场边界，致力于为患者提供更优的治疗选择。

（2）行业政策环境

1 支持创新药械高质量发展

近年来，推动创新药发展已成为国家医药领域的核心政策导向。政策为创新药全生命周期保

驾护航，从加速药品上市审批到鼓励创新药械临床使用，再到提升创新药多元支付保障水平，形

成全链条协同效应。

2025 年初，国务院办公厅发布《关于全面深化药品医疗器械监管改革促进医药产业高质量发

展的意见》，明确了支持药品医疗器械研发创新、提升审评审批质量和效率的具体要求，全面深

化药品医疗器械全过程监管改革。2025 年 7 月，国家医保局与国家卫生健康委员会共同发布《支

持创新药高质量发展的若干措施》，该措施以民为本，针对当前创新药发展的关键问题，提出 5

方面共 16 条措施，全面支持创新药从研发到多元支付的各个环节。2025 年 12 月，国家医保局发

布了《国家基本医疗保险、生育保险和工伤保险药品目录（2025 年版）》及首份《商业健康保险

创新药品目录》。新版医保目录新增 114 种药品，其中 50 种为 1 类创新药，谈判总体成功率达

88%，较 2024 年提高 12 个百分点；另有 19 种高值创新药进入“商保目录”，通过“基本医保+商

业保险”分层支付的方式，为患者提供新的保障通道。

作为在内分泌代谢治疗领域持续不断深耕的企业，公司积极响应国家政策号召，以临床需求

为导向，持续加大研发创新投入力度。2025 年，公司研发投入达 13.41 亿元，占营业收入比重为

33.08%。公司研发管线丰富，多个极具潜力的 1 类新药处于临床开发阶段，包括潜在的全球首款

GLP-1RA 双周制剂博凡格鲁肽注射液、首款国产超长效胰岛素周制剂 GZR4 注射液、首款国产创新

预混双胰岛素复方制剂 GZR101 注射液。这些进展标志着中国生物医药产业正以自主研发实力重

塑国际竞争格局。

2 基层用药联动

自 2024 年《关于改革完善基层药品联动管理机制_扩大基层药品种类的意见》发布以来，各

省均扎实推进政策落实。多地在其具体实施方案中，对基层医疗机构配备的药品品种与数量提出

了明确要求，此举显著优化了基层用药可及性，切实保障了常见病、慢性病患者的长期、稳定用

药需求。2025 年 9 月，国务院批复同意《医疗卫生强基工程实施方案》，旨在加强基层医疗卫生

服务能力，推动多病共防、多病共管和医防深度融合，并设立了明确的量化目标：到 2030 年，高

血压、2 型糖尿病患者基层规范管理服务率达到 70%以上。同年 10 月，国家卫生健康委员会为贯

彻落实上述方案，审议通过了《关于加强基层慢性病健康管理服务的指导意见》。该意见进一步

提出了到 2027 年的阶段性目标，要求开展紧密型医联体建设的县（市、区）基本实现基层慢性病

健康管理全流程服务，同时提升慢性病患者对基层服务的利用率。这一系列高规格、连续性的政

策部署清晰地表明，国家对于糖尿病、高血压等慢性疾病的防控战略已发生深刻转变：从以医院

治疗为核心，全面转向覆盖“预防、管理、治疗、健康促进”的全链条综合防控，标志着以基层

为重点、以人民健康为中心的慢病管理新格局正在加速形成。

此外，为推动集采成果惠及更多群众，各地积极落实国家医保局《关于加强区域协同做好 2024

年医药集中采购提质扩面的通知》，全面推进集采药品“三进”行动（即进零售药店、民营医疗

机构、基层医疗机构）。2025 年，多数省份已出台“三进”实施方案，对药品品种范围、配备数

量、价格等方面作出具体要求。
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在基层药品联动及集采“三进”的政策背景下，慢性病的管理逐渐下沉到基层医疗机构。公

司将密切关注基层市场相关政策的发展动向，持续加强对乡村、基层卫生医疗机构、零售药店等

市场的学术推广投入，通过提升学术推广的专业化能力、市场的精细化管理能力，不断改善为基

层糖尿病患者服务的质量，提升市场对公司产品的认可度。

3 全链条监管与企业合规

2025 年 1 月，国家市场监督管理总局正式发布并实施《医药企业防范商业贿赂风险合规指

引》，旨在指导医药行业正确有效地管控商业经营、防范贿赂风险、建立健全合规管理体系，规

范和净化医药行业市场秩序，促进医药行业健康有序发展。6月，国家医保局发布《关于进一步完

善医药价格和招采信用评价制度的通知》，旨在持续完善以市场为主导的医药价格形成机制，深

入构建医药招采全国统一大市场，促进医药企业按照公平、合理和诚实信用、质价相符的原则制

定价格。

公司将持续强化合规经营体系建设，严格遵循国家法律法规及行业监管要求，通过完善治理

架构与细化行为准则筑牢风险防控基础；深化全员合规教育，系统开展法律规范与职业道德培训，

全面提升组织合规意识；同步构建战略导向型绩效管理机制，明确禁止任何违反市场竞争原则的

行为；建立动态审查机制，定期评估内外部环境变化并迭代优化管理体系，形成持续完善的合规

治理生态。

4 体重管理行动

肥胖关联的 200 余种疾病对医疗资源、劳动力质量及社会保障体系构成系统性压力。为此，

国家近年来将体重管理提升至国家战略高度，以应对日益严峻的肥胖问题。数据显示，2018 年我

国成人超重率达 34.3%、肥胖率达 16.4%，儿童青少年超重肥胖率合计达 19%，若缺乏有效干预，

2030 年成人超重肥胖率将突破 70.5%，（数据来源：国家卫健委《体重管理指导原则（2024 年

版）》）。

2025 年 4 月，国家卫健委发布《关于做好健康体重管理门诊设置与管理工作的通知》，要求

各地加强健康体重管理门诊建设，推进健康体重管理相关专科技控体系建设。同期，全国爱卫会

发布《关于将健康体重管理行动等 3 个行动纳入健康中国行动的通知》，将健康体重管理行动、

健康乡村建设行动、中医药健康促进行动纳入健康中国行动，并提出各项行动到 2030 年的目标。

同年 6月，国家卫健委联合 16 部门启动为期三年的“体重管理年”活动，并配套发布《体重管理

指导原则（2024 年版）》，细化科学食谱与干预标准。

这一系列政策对医药行业代谢疾病治疗领域产生深远影响，体重管理市场规模有望实现快速

增长，为相关医药企业带来新的发展机遇。在肥胖/超重领域，公司正全速推进自主研发的长效

GLP-1RA 博凡格鲁肽注射液的全球临床开发，包括在中国开展的 III 期临床试验和在美国的 II 期

临床试验。此前，博凡格鲁肽注射液在中国肥胖/超重病患者中开展的 IIb 期临床研究中显示出优

异的减重疗效和临床潜力：接受每两周一次博凡格鲁肽注射液治疗 30 周，患者体重较基线平均最

高可降低 17.3%，而接受安慰剂的患者体重较基线平均仅降低 1.0%。且 30 周时，博凡格鲁肽注射

液组受试者体重仍在持续下降。同时，公司从自身做起，组织员工参与“健康甘李——甘李减重

年”系列活动，积极践行健康理念。

（3）行业发展趋势及行业地位

1 政策驱动市场下沉，集采推动销量持续攀升

随着国家“医疗卫生强基工程”深入推进及集采药品“三进”（即进零售药店、民营医疗机

构、基层医疗机构）行动全面落地，慢性病诊疗与用药资源持续向基层延伸，这一趋势要求企业

具备更深的渠道渗透能力与更广的市场服务覆盖，为产品放量打开新的空间。

在国家胰岛素专项接续集采中，公司成功斩获首年采购协议量 4,686 万支，较首次集采增长

32.6%；其中，三代胰岛素产品协议量达 4,355 万支，占接续集采总量的 30%，推动公司在国内胰
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岛素市场的占有率跃居行业第二，仅次于诺和诺德。进入集采执行阶段后，公司紧抓政策机遇，

充分发挥市场竞争优势，使得公司基层市场的渗透率得到显著提升，推动产品销售规模实现快速

增长。本报告期内，公司国内胰岛素制剂产品销售收入达 34.30 亿元，同比增长 40.72%。

2 把握政策导向，攻坚核心创新，研发管线稳步推进

随着国家将体重管理正式纳入“健康中国”战略重点任务，加速了肥胖及相关代谢性疾病的

防治体系升级。近年来，减重适应症药物的审批数量持续增长，各级医疗机构纷纷设立体重管理

门诊，临床需求快速释放。在此背景下，肥胖治疗正从传统的生活方式干预逐步转向以药物为核

心的综合干预模式，胰高血糖素样肽-1 受体激动剂（GLP-1RA）创新疗法得到广泛应用，驱动内分

泌代谢治疗由单一“控糖”向“控糖—控重—控代谢”的全周期管理拓展。

公司前瞻性布局内分泌代谢领域，持续加大研发投入。2025 年，公司研发投入达 13.41 亿元，

占营业收入的 33.08%。公司自主研发的 GLP-1 受体激动剂（GLP-1RA）双周制剂博凡格鲁肽注射

液，在中国 2型糖尿病患者中开展的临床 II 期研究结果显示，经 24 周治疗后，其 HbA1c 降幅优

于司美格鲁肽（诺和泰®）组。该产品亦是全球首款设计开展与替尔泊肽（Zepbound®）头对头试验

的同类药物，针对 2 型糖尿病和肥胖/超重适应症已在中美进入关键临床阶段。其在中国开展的

II 期临床数据展现出显著的减重疗效与安全性潜力。此外，公司持续探索在其他代谢相关适应症

的临床价值。

在深耕 GLP-1RA 赛道的同时，公司同步加速推进其他核心创新产品的研发进程，进一步丰富

内分泌代谢领域的产品矩阵。公司自主研发的超长效胰岛素周制剂 GZR4 注射液在中国完成的一

项 II 期临床研究结果表明，在 2型糖尿病患者中治疗 16 周后，GZR4 注射液在降低 HbA1c 方面与

每日一次德谷胰岛素（诺和达®）可比或更优；预混双胰岛素复方制剂 GZR101 注射液在中国完成

的一项 II 期临床研究结果显示，在降低 HbA1c 和餐后血糖方面均优于德谷门冬双胰岛素（诺和佳
®）。上述核心管线的阶段性成果，充分彰显了公司在长效制剂技术平台、复方协同机制及个体化

治疗方案设计等方面的创新能力。通过系统性打造覆盖“控糖—控重—控代谢”的全周期的解决

方案，公司正加速构筑在内分泌代谢领域的技术护城河与市场领导地位。

3 人工智能赋能新药研发，健康管理迈向精准化

党的二十届三中全会明确将人工智能列为战略性产业，推动各行业数智化转型。2025 年 8 月，

国务院印发《关于深入实施“人工智能+”行动的意见》，从国家层面对各行业各领域人工智能应

用发展提出指导意见，加快人工智能与经济社会各领域广泛深度融合，为医药研发智能化提供了

坚实的政策支撑与发展机遇。

公司紧扣国家数智化发展战略，积极把握新一轮科技革命带来的产业变革机遇，前瞻性布局

AI 驱动的新药研发创新体系。报告期内，公司与晶泰控股(2228.HK)达成深度战略合作，引入其

AI 多肽药物研发平台。该平台预期通过人工智能算法加速新靶点发现、分子结构设计及候选化合

物筛选，显著提升研发效率与成功率，推动公司研发模式向“数据驱动、智能决策”演进。

该技术布局将有效支持公司在代谢疾病领域下一代药物的高效开发，并为未来探索基于患者

个体化治疗方案提供关键技术支撑，进一步强化公司在内分泌代谢领域的创新研发能力与长期竞

争力。

4 乘行业商务拓展东风，加速全球化布局

中国药企在 2025 年迎来全球化发展的重要节点。在全球减重与糖尿病药物市场高速增长、BD

交易活跃的背景下，出海已成为领先企业实现价值跃升的关键路径。作为国内胰岛素领域的标杆

企业，公司依托二十余年的技术积累与产业深耕，已构建完整的产业价值链，并将产品成功拓展

至全球 21 个国家，覆盖欧亚、亚太、拉美及非洲等多个地区。2026 年 1 月，公司引入王强博士

为首席战略官，全面负责商务拓展和战略合作，推动公司全球化进程与治疗领域多元化布局。王

博士在制药行业拥有超过 30 年的研发、战略及商业化经验，尤其在商业拓展、引进与对外许可、
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联盟管理等方面表现卓越，擅长从早期项目评估、尽职调查到跨部门协作与战略落地的全流程管

理。王强博士的加入，将进一步拓展公司与国际顶尖制药企业、生物科技公司与研发机构的深度

合作，加速推进创新产品管线在全球范围内的临床开发与商业化进程，助力公司构建面向未来的

全球创新体系，提升国际竞争力，为公司长期可持续发展注入强劲动力。

公司以创新药与胰岛素业务双轮驱动，全面推进国际化战略。在创新药领域，公司依托成熟

的海外商业化及注册体系，重点围绕博凡格鲁肽（GZR18）注射液，采用差异化策略拓展全球市场。

截至报告披露日，公司相继与拉美知名药企、印度头部制药企业、韩国头部药企就该药物达成独

家许可与商业化供应协议。

在胰岛素业务方面，公司和山德士就三款胰岛素类似物产品（甘精胰岛素、赖脯胰岛素和门

冬胰岛素）于 2018 年签订商业和供货协议。其中，甘精胰岛素注射液（Ondibta®）已获 EC 批准

上市，成为首款进入欧洲市场的国产三代胰岛素，赖脯、门冬胰岛素注射液获 EMA 人用药品委员

会的积极意见，标志着该战略取得关键突破。与此同时，公司积极推动前沿技术平台的外部转化

与价值外溢。在创新技术平台层面，公司 PROTAC 技术平台在靶点发现、分子设计、筛选体系及制

剂工艺优化等方面形成了较为完整的技术体系。围绕免疫相关难成药靶点的口服小分子探索，平

台成果的外部转化与合作探索正有序推进，并在适宜条件下评估以平台或联合开发等形式开展更

深层次合作的可能性。

（4）公司主要业务

本公司是一家主要从事胰岛素类似物原料药及注射剂研发、生产和销售的高新技术企业，具

备完整胰岛素研发管线。本公司作为国内第一家掌握产业化生产重组胰岛素类似物技术的高科技

生物制药企业，成功自主研发了多款中国首个三代胰岛素类似物，使我国成为世界上少数能进行

胰岛素类似物产业化生产的国家之一。公司主要产品包括甘精胰岛素注射液（长秀霖®）、赖脯胰

岛素注射液（速秀霖®）、精蛋白锌重组赖脯胰岛素混合注射液（25R）（速秀霖®25）、门冬胰岛

素注射液（锐秀霖®）、门冬胰岛素 30 注射液（锐秀霖®30）多款胰岛素类似物产品和精蛋白人胰

岛素混合注射液（30R）（普秀霖®30），产品覆盖长效、速效、预混三个胰岛素功能细分市场。

公司将持续实现糖尿病治疗领域的全面覆盖，进一步提升公司在糖尿病治疗领域的市场竞争

力。在此基础上，公司将积极开发创新型药物，重点关注代谢性疾病、心血管疾病和其他治疗领

域，力争为患者提供更多优质的药物治疗方案。

（5）公司经营模式

1 采购模式

采购部按照公司采购制度管理要求，统一负责对外采购工作，组织制定公司的年度采购计划，

根据月度需求指导完成采购任务，确保物资供应与生产运营高效协同。公司通过采购策略制定、

供应商管理、合同管理和风险管理等核心模块的有机结合和流程衔接，对新增供应商进行严格的

筛选、评估和动态维护管理；同时深挖优质供应商，不断优化供应商体系。针对不同物料特性，

公司灵活运用战略采购、年度协议采购、集中采购等模式，保障供应链稳定高效运行。同时，为

保证生产安全和原辅料的稳定供应，由质量管理部对原辅料供应商进行审核及资质管理，并在原

辅料入库时，由质量管理部门进行严格的质量入库检验。对于工程及设备类采购，公司根据采购

管理制度及国家规定，采用议价或招标采购方式，确定最终供应商，保障采购活动的合规性，并

全面规划和控制采购过程中的各个环节，持续提高采购效率、降低采购风险，为可持续发展提供

有力保障。

2 生产模式

公司的商业生产计划、工艺管理、生产调度及组织由生产管理部统一管理。生产管理部根据

供应链管理部制定的产销计划，结合原辅料采购及产品库存情况，制定生产车间的滚动生产计划，

采用按订单生产（Make-to-Order）和按库存生产（Make-to-Stock）相结合的生产模式，满足多
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方客户的需求，同时对产品的整个生产过程进行严格的管理。在生产过程中，质量管理部对生产

全过程进行质量监督，对原辅料、中间产品、待包装产品和产成品的质量进行全程检测和监控。

3 销售模式

a.国内销售模式

公司主要采取商业公司和专业化学术推广相结合的销售模式。公司国内产品销售主要采用经

销模式，即通过医药商业公司向医院进行药品的销售配送，商业公司并不承担市场开发及推广职

能，仅根据其配送区域内医院或药店的用药需求，向公司下发需求订单。公司根据年度《经销协

议》及具体订单向合作医药商业公司销售药品，由各区域商业公司完成向医院及零售终端的药品

销售及物流配送。

根据胰岛素类似物技术壁垒高的特点，国内市场主要由营销系统通过自主专业化学术推广模

式对公司及产品进行推广和宣传，其中推广信息包括：产品相关信息（药品适应症、使用方法、

安全性及相关的学术理论、最新临床研究成果）、公司品牌信息等。

b.海外销售模式

根据海外各国政策和市场特点，公司国际销售产品包括胰岛素原料药、胰岛素制剂。销售模

式分为胰岛素制剂授权分销、与进口国当地企业进行原料药制剂灌装合作。在授权分销模式下，

公司的制剂产品由公司授权的国际分销商向海外市场进行销售；在灌装合作销售模式下，公司多

采取与当地具有较强灌装能力、完整组装线及生物药品生产资质的企业进行合作，由公司出口原

料药，进口国合作伙伴在当地进行制剂灌装生产、预填充注射笔组装和销售。

（6）主要业绩驱动因素

公司始终坚守“研发创新为核心、成本领先为基石、全球布局为愿景、人才建设为指引”的

核心发展战略，深耕糖尿病治疗领域，全方位推进各项经营工作。报告期内，依托多维度业绩驱

动因素协同发力，公司国内外胰岛素及配套产品销量大幅攀升，全球新药研发布局有序落地，市

场份额持续扩大，为经营业绩增长奠定了坚实基础。

国内市场方面，公司依托产品竞争力、成熟的市场运营体系及集采准入优势，积极对接各级

医疗机构，持续拓展医疗机构覆盖网络，深化基层市场渗透力度，推动国内产品销量稳步攀升，

直接带动 2025 年营业收入实现显著增长。

国际市场方面，公司持续推进全球化布局，在“一带一路”沿线及新兴市场取得显著拓展成

果，赢得了更多国际客户的信任和合作机会，在多个关键市场实现销售增长。在欧洲市场，公司

迎来里程碑式突破，甘精胰岛素注射液获得 EC 上市批准，赖脯和门冬胰岛素注射液亦获 EMA 人用

药品委员会的积极审评意见，为全面打开欧洲市场奠定了基础。

未来，公司将持续深耕和拓宽国内外市场，推进核心产品的全球注册与商业化，强化国际竞

争力，以创新研发与高效运营持续驱动长期业绩增长。

3、 公司主要会计数据和财务指标

(1) 近 3 年的主要会计数据和财务指标

单位：元 币种：人民币

2025年 2024年
本年比上年

增减(%)
2023年

总资产 12,627,043,306.54 12,042,916,391.88 4.85 11,715,023,471.80

归属于上市公司股东的净资产 11,628,469,164.23 11,054,470,662.18 5.19 10,742,506,022.92

营业收入 4,052,146,959.53 3,045,347,805.11 33.06 2,608,036,951.05

利润总额 1,229,805,744.14 630,385,148.09 95.09 306,141,077.24
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归属于上市公司股东的净利润 1,143,583,603.28 614,663,846.87 86.05 340,068,569.84

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润
779,988,757.21 430,433,077.84 81.21 297,158,540.72

经营活动产生的现金流量净额 784,275,267.36 537,309,723.30 45.96 109,452,084.73

加权平均净资产收益率（%） 10.08 5.55
增加4.53个

百分点
3.44

基本每股收益（元／股） 1.93 1.04 85.58 0.60

稀释每股收益（元／股） 1.93 1.04 85.58 0.60

(2) 报告期分季度的主要会计数据

单位：元 币种：人民币

第一季度

（1-3 月份）

第二季度

（4-6 月份）

第三季度

（7-9 月份）

第四季度

（10-12 月份）

营业收入 984,867,402.61 1,081,928,240.16 980,243,436.47 1,005,107,880.29

归属于上市公司股东

的净利润
311,918,723.02 291,761,849.46 214,659,044.82 325,243,985.98

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

后的净利润

214,645,947.22 273,275,566.95 204,514,133.52 87,553,109.52

经营活动产生的现金

流量净额
158,746,266.77 89,803,975.32 233,410,214.48 302,314,810.79

季度数据与已披露定期报告数据差异说明

□适用 √不适用

4、 股东情况

(1) 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况

单位: 股

截至报告期末普通股股东总数（户） 86,686

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 81,965

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

（全称）
报告期内增减 期末持股数量 比例(%)

持有有限售条

件的股份数量

质押、标记或冻

结情况

股东

性质

股

份

状

态

数量

甘忠如 205,643,757 34.43 28,508,550 无 境内自然人

北京旭特宏达科

技有限公司
-9,410,123 32,073,734 5.37

质

押
23,410,000

境内非国有

法人
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甘喜茹 -213,000 6,010,276 1.01
质

押
485,000 境内自然人

中国农业银行股

份有限公司－中

证 500 交易型开

放式指数证券投

资基金

145,331 5,261,159 0.88 无 其他

中国银行股份有

限公司－招商国

证生物医药指数

分级证券投资基

金

-1,019,100 5,209,300 0.87 无 其他

香港中央结算有

限公司
-3,470,605 4,701,454 0.79 无 其他

上海银行股份有

限公司－银华中

证创新药产业交

易型开放式指数

证券投资基金

4,344,494 4,344,494 0.73 无 其他

HH G&L Holdings

(HK) Limited
4,296,032 0.72 4,296,032 无 境外法人

基本养老保险基

金八零二组合
3,999,920 3,999,920 0.67 无 其他

全国社保基金一

一三组合
3,270,456 3,270,456 0.55 无 其他

上述股东关联关系或一致行动的说

明

公司控股股东、实际控制人甘忠如持有旭特宏达 96.28%的股权；甘喜茹为甘

忠如胞妹。除以上情况外，其他股东之间不存在关联关系或一致行动。

表决权恢复的优先股股东及持股数

量的说明
不适用

(2) 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用
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(3) 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用

(4) 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况

□适用 √不适用

5、 公司债券情况

□适用 √不适用
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第三节 重要事项

1、 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。

2025 年，公司营业收入为 40.52 亿元，较上年同期增长 33.06%；归属于上市公司股东的净利

润为 11.44 亿元，较上年同期相比，同比增长 86.05%。

2、 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。

□适用 √不适用
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