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广东驱动力生物科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

√业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026 年 5 月 15 日 

活动地点：中证网“中证路演中心”（https://www.cs.com.cn/roadshow/） 

参会单位及人员：通过网络方式参与公司 2025 年年度报告业绩说明会的投 

资者。 

上市公司接待人员：公司董事长刘平祥先生；董事会秘书杨娜女士；财务负

责人沈佳女士；保荐代表人易旎女士。 

 

三、 投资者关系活动主要内容 

公司在本次业绩说明会上就投资者普遍关注的问题进行了沟通与交流，主要



问题及回复情况如下： 

问题 1：2025 年毛利下降的原因是什么？ 

回答：尊敬的投资者您好，由于 2025 年养殖行业持续低迷，公司毛利率较

高的造血系列 1、2 产品销售承压，报告期收入同比减少 1,059.59 万元，下滑

21.27%；而毛利率较低的造血系列 3产品经过多年的探索及市场打磨，逐步打开

市场，报告期收入同比增长 1,448.49 万元，涨幅 69.54%。因此，报告期造血类

产品营业收入虽然同比增长 5.50%，但营业成本同比增加 23.36%，导致造血类产

品毛利率同比减少 10.04 个百分点，报告期公司整体毛利率同比减少 9.61 个百

分点。 

 

问题 2：公司造血技术的核心竞争力是什么？公司开拓新产品的方向有哪

些？2025 年推出了哪些新产品？ 

回答：尊敬的投资者您好，公司拥有动物造血领域发明专利。公司是动物造

血营养细分领域的开创者和引领者，公司在造血技术研发方面不断升级迭代，以

满足客户需求和市场需要。产品研发方向围绕为行业降本增效、为客户带来价值

等方向开展。2025 年公司推出的新产品有：膘无忧、蛋多靓、牲血多仔康、谷

饲 5.0 等造血相关产品。 

 

问题 3：公司目前在宠物领域的经营情况及未来规划？ 

回答：公司之前有涉足过宠物猫粮相关业务领域，主要是提升宠物的免疫力

促进宠物健康，但该业务占比较小。 

2025 年 10 月，新设立控股子公司广州宠小幸宠物用品有限公司（以下简称

“宠小幸”），主打“亨利爸爸”品牌，拓展宠物市场。宠小幸主要经营范围包括：

宠物食品及用品批发；宠物食品及用品零售；宠物服务（不含动物诊疗）；互联

网销售（除销售需要许可的商品）；保健食品（预包装）销售等。截至 2025 年底，

宠小幸已组建电商销售团队，初步拓展宠物市场，主要在抖音、京东、天猫等平

台进行推广销售，目前仍处于业务的开拓期，销售规模较小。 

本次再启宠物业务，期望发挥公司的技术优势、平台优势，整合合作伙伴的

营销优势。未来公司也将不断尝试新的应用场景，例如造血产品在宠物粮的应用，



推出具有特色功能的宠物粮，争取在宠物板块有所突破。 

我们提醒投资者注意，宠物业务暂时还不是公司主要的业务，未来我们将结

合公司的业务发展规划和市场需求情况进行推进。 

 

问题 4：公司在 2026 年是否有增加新的营销团队和投入？在营销方面有哪

些新的投入以便不断提升业绩？ 

回答：公司一向重视销售人才队伍的建设，目前公司设有多个营销事业部，

以事业部为基础，布局各省区经理队伍，不断弥补空白销售区域。2025 年公司

新聘任一位市场营销总监，销售队伍正在发展壮大，助力大客户的开发和销售业

绩提升，同时着手布局海外市场。 

2026 年，公司持续在招聘营销人员，整合营销团队，也在加大营销宣传力

度和队伍培训。我们将继续发展具有核心竞争力的动物营养造血类产品业务，持

续搭建高效、专业的销售团队，通过培训和激励，提高销售团队的销售能力和服

务意识。同时进一步完善销售流程和制度，确保销售活动的规范化和高效化。坚

持以市场为导向，制定多元化的营销策略，加大市场拓展力度，与合作伙伴建立

战略合作关系，共同开拓市场，实现互利共赢。 

 

问题 5：公司在反刍方面的发展规划和前景？ 

回答：谷饲牛料是公司研发团队在反刍领域的一大突破，具有安全、优质、

高效、环保、低成本的优势。采用造血技术、无抗技术、瘤胃酸碱缓冲等综合技

术，解决瘤胃酸中毒问题、确保肉牛健康生长。 

目前谷饲牛料推广工作已初见成效，未来可能激活存量市场，带动公司功能

性预混料销量的增长。通过解决无草育肥中的瘤胃酸中毒等痛点，不仅能提升产

品溢价能力，也可以助力公司切入肉牛市场，以实现经营业绩与品牌价值的双重

提升。 

我们提醒投资者注意，以上表述不构成对投资者的承诺或保证。目前公司谷

饲牛料的销售占比仍较小，公司反刍业务的发展具有不确定性与风险，敬请各位

投资者理性投资，审慎决策。 

 



问题 6：请问贵司开拓的新产品方向有哪些？ 

回答：2025 年公司研发的新产品有：膘无忧、蛋多靓、牲血多仔康、谷饲

5.0 等造血相关产品。这些新产品基本围绕为行业提质、增效、降本等方向开展。 

 

问题 7：生猪养殖行业目前是低谷，请问公司受影响有多大？后续有无拓展

品类计划？ 

回答：公司主营业务是研发、生产、销售具有提升动物造血能力的添加剂、

添加剂预混料等，市场空间巨大，但目前公司的市场占有率还比较小，整体市场

也是在不断的培育发展中，在生猪行业还有很多的市场机会待开发、待突破。实

际上，公司的产品可以帮助养猪户降本增效，在生猪价格下行的情况下，能够帮

助客户降低成本减少损失，目前很多下游企业尚未认识到造血营养的必要性、还

不了解公司产品，没有进行试验，这种情况下公司需要在宣传方面投入更多的精

力。另外，在几年前，公司就积极横向拓展造血技术在其他动物领域的研发与应

用。因此，公司产品是多元化的，即使生猪行情不好，公司也可以在其他领域加

强产品研发和市场拓展，比如禽类、反刍、水产等方面，从而降低单一生猪行业

周期波动带来的经营风险。因此，生猪行业周期波动对公司虽有影响，但风险整

体可控。 

公司一直有在拓展品类，比如禽类、反刍、水产领域，已经推出了多系列产

品。以及 2025 年公司再次涉足宠物业务，未来将尝试造血产品在宠物粮或宠物

保健中的应用。 

 

问题 8：公司最新的公告显示公司办公地址变更，原因是什么，是否会影响

公司正常经营？ 

回答：随着公司研究开发向更高水平推进，研发人才对公司至关重要。为进

一步吸收引进优秀人才，公司于 2024 年在广州市黄埔区购置房产，该房产总面

积 1283.25 平方米，其中用于研发中心建设项目面积 1000.00 平方米、用于办公

区域面积为 283.25 平方米。该地区具有一定区位优势，有利于吸引优秀人才的

加盟，也靠近相关的科研院校，有利于产学研合作的推进，以进一步提升公司的

研发水平和效率，增强研发实力，促进公司长远稳定发展。 



近日研发中心建设项目及办公区域均已竣工完成验收。为了进一步优化办公

环境、增强研发能力、改善员工体验、提升综合竞争力，公司已于近日搬迁至新

办公地址，广州市黄埔区南云一路 12 号 902 房。公司办公地址变更不会影响公

司正常经营。 

 

问题 9：公司有没有融资或者并购计划？ 

回答：尊敬的投资者您好，公司目前暂无明确可披露的融资及并购相关具体

计划。未来若有符合公司战略发展、有利于提升公司核心竞争力与股东价值的投

融资、产业并购等相关安排，公司将严格按照证监会及交易所相关法律法规要求，

及时履行信息披露义务，敬请留意公司后续公告，感谢您的关注。 

 

问题 10：2025 年净利润为 445.99 万，2024 年为 1,383.31 万元，为什么会

下降这么大？ 

回答：尊敬的投资者你好，2025 年公司净利润同比减少 937.32 万元，主要

原因是：低毛利产品销售占比增加使得综合毛利率降低，营业毛利同比减少

532.27 万元；2024 年公司收回大额坏账，信用减值损失科目表现为收益 237.93 

万元，而 2025 年信用减值损失金额 12.93 万元，同比增加 250.87 万元；2025

年中介机构服务费、管理人员薪酬、固定资产及使用权资产折旧等增加导致管理

费用同比增加 142.02 万元；2025 年对联营企业的投资收益同比减少 107.11 万

元。综合导致 2025 年净利润同比下降。 

 

 

 

 

 

广东驱动力生物科技集团股份有限公司  

董事会  

2026 年 5 月 18 日  
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