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武汉恒立工程钻具股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

√业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026 年 7月 9日 

活动地点：“全景路演”网站 （http://rs.p5w.net） 

参会单位及人员：通过网络方式参加湖北辖区上市公司 2026 年投资者网上

集体接待日活动的投资者 

上市公司接待人员：董事长余立新先生、总经理徐静松先生、副总经理兼董

事会秘书余德锋先生 

 

三、 投资者关系活动主要内容 

公司在 2026 年投资者网上集体接待日活动上就投资者普遍关注的问题进行



了沟通与交流，主要问题及回复情况如下： 

问题 1：公司潜江工厂开工率怎样？上半年新增国内外在手订单如何？最新

股东人数相对于五月变化怎样？针对股价下跌，公司有何新的市值管理措施，还

会继续回购注销股份吗？ 

回答：（1）公司潜江生产基地的开工率为 70%左右，保持在合理区间，整体

平稳有序。 

（2）今年上半年公司新增国内外在手订单金额约 8,100万元。 

（3）公司股价水平受到多重因素影响，包括行业特性、市场情绪、大盘走

势等等。公司管理层将一如既往地经营好公司，积极回应投资者诉求，向广大投

资者展示公司的真实情况。 

 

问题 2：刀具再制造业务目前市场认可度不错，未来有无扩建再制造生产线

的规划？ 

回答：公司自多年前已开始布局刀具再制造市场，得到了广大客户的认可。

在公司募投项目《工程破岩工具生产基地建设项目》建设中，已经包含了再制造

部分，目前可以满足再制造的需求。未来，随着再制造业务的进一步扩大，不排

除扩建再制造生产线的可能性。 

 

问题 3：原材料硬质合金价格波动明显，公司采用什么方式控制原材料采购

成本？ 

回答：2025年，硬质合金价格出现大幅上涨，价格从 370元涨到 1090元，

涨价幅度 194.59%，对公司的成本带来较大的压力。硬质合金价格透明，从采购

价格上看，公司议价空间较小；公司通过部分价格向下游传导、研发新产品替代

硬质合金等多种方式，自主研发的金属陶瓷成本比最高价时的硬质合金降低约

80%，降低硬质合金涨价的冲击。 

 

问题 4：基建项目开工节奏起伏较大，公司如何调整订单获取策略对冲行业

周期波动？ 

回答：公司主要采取以下四个方面策略对冲行业周期波动： 



（1）锁定国内长周期项目订单，保障企业中长期的稳健发展。 

（2）加大海外市场开发力度，拓展海外基建项目订单。截至目前，公司已

获得海外订单 948.58 万元，去年同期海外订单金额为 420.84 万元，同比增长

125.40%。 

（3）加强与大中型工程装备厂商的合作，进一步拓展订单来源。 

（4）子公司艾盾合金的耐磨耐腐合金产品，市场需求较大。公司将推动艾

盾合金进一步加强新产品的研发，开拓新的市场，进一步提升市场份额。 

 

问题 5：公司在国产高端盾构刀具领域，对比同行的核心技术优势体现在哪

些方面？ 

回答：公司的核心技术优势主要体现在以下三个方面： 

（1）研发优势 

公司非常重视技术研发，近三年来，公司共开展了 21 项科研项目，在结构

研发的基础上，加强了材料及热处理工艺方面的研究。重点对核心零件的原材料

及热处理进行了研究，《TBM耐磨刀圈的研制》等多个项目均涉及材料及热处理

领域。同时，加强与高校的合作，积极寻求外部资源的支持。相继与中国地质大

学（武汉）、武汉科技大学等高校签订产学研合作协议，并与武汉科技大学开展

多项科研项目。公司与武汉科技大学联合申报的《高耐磨高强韧新型盾构刀圈协

同研发及产业化》项目获湖北省科技厅立项，公司正在参与武汉大学牵头的《盾

构/TBM 掘进地层磨蚀性与刀具磨损测定和失效评价技术规范》团体标准的编写。

共获得国家专利 85 项，其中发明专利 9 项。 

（2）产品性能优势 

公司近三年在材料方面投入较大精力，不断推出适应不同地层及工况的产

品，可解决客户在特定地层中掘进难题。公司研发的新型高耐磨材料 HL22、HL25

及 HWR，其耐磨性与行业内通用材料 5H13 相比，耐磨性分别提升了 30%、40%

和 60%以上，产品在中铁三局深圳地铁、中铁四局深圳地铁、中铁华隧珠肇城际

等项目获得了良好的使用效果。 

（3）产业链技术优势 

公司收购艾盾合金后，打通了产品上游产业链，具备核心原材料自主研发和



生产的能力，已完成耐磨合金粉末的研制并应用于生产。公司自主研发的激光熔

覆合金粉末，已大批量应用于镶齿敷焊刀圈、挤出机筒体等产品上，与以往依赖

外购相比，产品质量更可控，具有更高的性价比。 

 

问题 6：近几年矿山、水利工程客户占比提升，后续是否计划进一步拓展海

外基建项目订单？ 

回答：拓展海外基建项目订单，一直是公司的重点方向之一。2025 年海外

营业收入为 1,683.31 万元，公司已加大海外市场的资源配置，目前已经在新加

坡、马来西亚、菲律宾、俄罗斯、日本、韩国、印度等国家开展业务；截至目前，

已获得海外订单 948.58 万元。 

 

问题 7：盾构刀具、顶管刀具、再制造服务三大板块，未来打算重点提升哪

块业务收入占比？ 

回答：公司将根据市场情况变化，灵活调整各板块的工作侧重点，同时，加

大新产品的研发，以满足市场需求，提高公司的竞争力。 

 

 

 

武汉恒立工程钻具股份有限公司  

董事会  

2026 年 7 月 13 日  
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