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证券代码：600869 股票简称：远东股份 编号：临 2026-081

远东智慧能源股份有限公司

关于回复上海证券交易所对公司收购股权监管工作函的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

远东智慧能源股份有限公司（以下简称“公司”）2026 年 8 月收到上海证券交易所《关

于远东智慧能源股份有限公司收购股权的监管工作函》（上证公函【2026】1435 号，以下简

称“《工作函》”）,公司回复如下：

2026 年 8 月 25 日，公司披露《关于收购股权的公告》，拟以自有或自筹现金方式收购

惠州市富的旺旺实业发展有限公司（以下简称“富的旺旺”或“标的公司”）合计 80%股权，

交易金额 21,600 万元。富的旺旺成立于 2006 年 11 月 3 日，法定代表人为黄土旺，所属行

业为“C33 制造业-金属制品业”。本次交易前，黄土旺持有标的公司 59.5238%股权，李明霞

持有 40.4762%股权。本次交易后，公司将持有标的公司 80%股权，黄土旺保留 20%股权，富

的旺旺将纳入公司合并报表范围。鉴于上述情况，为保护投资者合法权益，根据本所《股票

上市规则》第 13.1.1 条的规定，对公司提出如下监管要求。

一、关于标的公司和投资合理性。公告披露，富的旺旺主营业务为液冷散热核心部件及

相关热管理产品的研发、生产和销售，主要产品包括冷板、分水器等液冷模组关键部件，公

司主营业务为智能电缆。公司公告称，本次收购旨在“夯实公司战略，促进液冷热管理研发

与产业化交付，实现供电-互联-散热基础设施闭环”，且黄土旺须在标的公司全职服务 3 年

以上。据披露，公司 2026 年中报资产负债率为 80.25%，短期借款 549,765.30 万元，长期

借款 116,997.57 万元。本次收购资金 21,600 万元系自有或自筹现金。

请公司：（1）补充披露 2025 年标的公司的收入构成、产品结构、产销情况、毛利率，

结合专利技术、研发投入、市场竞争格局、市占率等进一步说明标的公司的核心技术竞争力；

回复：

2025 年标的公司的收入构成、产品结构、毛利率情况如下：

产品 收入（万元） 占比 毛利率

传统散热类 13,983.41 54.53% 12.14%

五金加工类 7,210.47 28.12% 27.07%

液冷散热类 3,705.77 14.45% 20.35%
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其他 742.59 2.90% 5.51%

合计 25,642.24 100.00% 17.33%

标的公司主营业务分为液冷散热、传统散热及五金加工三大板块，其中液冷散热主要产

品为液冷板及分水器，主要产品介绍如下：

产品名称 产品介绍 产品图例

液冷板

该类产品主要用于算力服务器中与发

热器件直接接触，通过冷却液在内部

流道循环实现热量传导和带出，是液

冷系统中承担直接换热功能的核心部

件,其中微通道是铜水冷板内部用于

液体换热的精细流道结构。

铜水冷板

铝水冷板

分水器

该类产品主要起到液体分配、汇流及

流量组织作用，主要用于算力服务器

中连接液冷板及相关管路，保障冷却

液在系统中的稳定输送和均匀分配。

由于所处行业的特点，标的公司采取以销定产、订单导向的生产模式。对于成熟产品，

标的公司依据客户订单及交期安排生产计划；对于新开发产品，则通常经历打样、小批量试

产、客户验证后再进入批量生产。结合标的公司业务特点，其生产流程主要围绕精密加工、

结构件成型、焊接、封装、装配测试等环节展开，核心在于满足客户对产品精度、一致性及

交付效率的要求。

2025 年相关产品产销量情况如下：

产品 产能（万个） 产量（万个） 产能利用率

传统散热类 1,850 1,560 84.32%

五金加工类 27,010 14,366 53.19%

液冷散热类 1,000 770 77.00%

标的公司 2025 年存货周转率及应收账款周转率分别为 7.72 次和 2.49 次，整体运营效

率及产销匹配情况较好。

专利技术及研发方面，标的公司持续围绕热管理开展研发，2023 年被评为国家级专精

特新“小巨人”。2025 年研发投入 1,013.13 万元，研发费用率为 3.95%，拥有 47 项专利储

备，其中已授权专利 45 项，包括授权发明专利 9项。同时标的公司已形成较为完整的核心
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工艺体系，其优势主要集中于钎焊工艺与微通道精密加工两个方向，已形成覆盖 CNC 数控加

工、微通道成型、铲齿、冲压、钎焊、流道清洗、模组装配及检测等环节的完整制程能力，

配备隧道铜钎焊炉、真空钎焊炉及回流焊隧道炉，并配套氦检、水检、X光检、超声波检测

及热阻测试等内部检测能力。

市场规模及竞争格局方面，2025 年全球 AI 服务器液冷系统市场规模约为 89 亿美元，

预计 2026 年将超过 170 亿美元，同比增长超过 90%。同时液冷在 AI 芯片中的渗透率预计由

2025 年的约 33%提升至 2026 年的 53%，2027 年接近 60%。中国大陆相关业务企业的规模及

市场占比仍处于发展及拓展中，尚未形成较高市场份额，标的公司目前市场占有率较低，公

司收购其目的主要是为迅速补齐公司在液冷散热领域的规模化制造能力，以应对客户对于供

应商设备、规模化产能考察、验证、审核及规模化精益制造交付能力的要求。

标的公司聚焦核心部件制造，其竞争力主要体现在微通道精密加工、钎焊密封及批量产

品一致性控制，相关工艺与交付经验有助于承接下游客户的规模化采购需求。过往的长期客

户合作与量产实践，使标的公司在工艺适配、质量控制及交付响应方面形成积累，与微通道

精密加工、钎焊工艺等制程能力共同构成其竞争壁垒，具备较难在短期内复制的供应链价值。

综合所述，液冷核心部件对加工精度、密封可靠性及产品一致性要求较高，相关能力需

通过持续的工艺参数优化、量产磨合和客户验证逐步形成，难以仅依靠设备采购和产线建设

在短期内复制。标的公司已形成覆盖加工、焊接、装配及检测的完整制程，并积累了相应的

生产团队和批量交付经验。本次收购可帮助公司快速获得成熟制造能力，降低自建产线在工

艺调试、良率爬坡及客户验证方面的时间成本和不确定性，加快自研产品由样品向规模化量

产转化，把握液冷需求加速释放的市场窗口。

（2）结合主营业务情况，从客户、研发、成本等多个方面说明收购标的业务能否与公

司主营业务产生协同效应，收购后公司有何具体管控措施安排，公司是否存在相关业务整合

风险；

回复：

1、协同效应

公司主营业务为智能缆网/电能、智能电池/光纤，与标的公司的液冷散热业务在产品形

态、生产工艺等方面存在一定差异。近年来，人工智能大模型训练与推理需求激增，推动算

力基础设施加速升级，高速互联与高效散热成为核心赛道，算力基础设施的快速增长为产业

链带来全新机遇。

公司围绕算力积极布局液冷热管理赛道，拥有专业的材料研发团队和热管理研发团队，

与著名大学成立“热科学与前沿技术研究中心”，原创研发能力强，并已具备液冷系统方案、
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仿生歧管冷板研发、样品和小批量交付能力，但收入规模较小，同时面对客户对于供应商设

备、规模化产能考察、验证、审核及规模化精益制造交付能力等方面尚存在瓶颈。标的公司

在液冷板、分水器等核心部件领域已形成较成熟的微通道加工、钎焊及规模化制造能力，通

过收购标的公司，可以快速解决上述瓶颈，并推动公司液冷产品由研发、小批量交付转为稳

定大批量生产交付，为提升公司竞争能力奠定基础。

此外，公司拥有众多运营商、云厂商、电力等领域的客户资源，同时已取得全球领先人

工智能芯片公司 Vendor Code 等供应商资质，客户结构以智算、电力领域为主，标的公司客

户主要集中于智算供应链领域，双方客户资源具有较强互补性。交易完成后，公司可将标的

公司的产品导入运营商、云厂商及智算中心客户，为标的公司带来增量订单；同时公司可依

托标的公司的智算供应链基础推广液冷系统解决方案，实现客户资源的双向融和。同时标的

公司液冷板相关工艺可复用于储能变流器、电力电子等散热场景，拓展至公司电力及储能业

务，进一步拓宽标的公司产品的应用领域和客户边界。

当前液冷行业处于由试点验证向规模采购过渡的重要阶段，预计 2026 年至 2027 年为液

冷产品大规模交付的重要窗口。虽自建产能规模可扩大，但考虑到工厂设计、设备采购、建

设安装、产线调试、良率提升、客户认证及产能爬坡等环节需要较长时间，形成稳定量产能

力通常需要两至三年，将错过当前行业放量窗口。通过本次交易，公司可更快取得成熟量产

及交付能力，及时响应下游客户需求，收购带来的时间成本及价值更为突出。

2、收购后管控措施及整合风险

交易完成后，富的旺旺将成为公司的控股孙公司。公司将在保持标的公司现有核心经营、

研发及生产团队稳定性和业务连续性的基础上，将其逐步纳入上市公司统一管理体系。

公司治理方面，公司将通过董事会及经营管理层对标的公司的发展战略、重大投资、融

资担保、关联交易、重大资本开支等事项实施管理，并按照上市公司内部控制及授权体系履

行相应决策程序。

财务管理方面，将逐步统一财务核算、预算管理、资金管理及内部控制体系，加强对采

购、存货、应收账款、资本开支及经营现金流的管理。

业务及运营方面，在保障标的公司现有客户及供应链体系稳定的基础上，逐步推动双方

在客户、研发、采购、生产和质量控制等方面的协同。

人员方面，标的公司董事会 3名董事中 2名董事公司有权委派、1名董事交易对方有权

委派，董事长及执行公司事务的董事由公司委派董事担任、由董事会选举产生；高级管理人

员中标的公司总经理由董事会决定聘任并向董事会负责，标的公司创始人黄土旺先生继续担

任公司总经理；后续将根据融合情况，由董事会善意协商确定总经理的后续人选及安排，标

的公司副总经理由公司提名、经董事会决定聘任并向董事会负责，标的公司财务负责人（财
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务总监）由公司委派。此外公司有权结合标的公司的经营发展情况适时委派公司的人事负责

人、质量负责人、重要财务岗位的会计人员等。公司将和黄土旺先生共同通过一系列的措施

保持现有核心人员稳定，努力实现核心人员与公司的长期绑定和共同发展。

此外，为积极响应证监会对于上市公司倡导产业合作方共同看好企业长期发展的相关号

召，本次交易对方积极增持上市公司股票，充分彰显其对远东股份未来经营前景、算力基础

设施业务发展战略的信心，进一步绑定交易对方与上市公司的利益，强化双方深度合作的意

愿，助力本次收购事项后续业务整合与协同落地。

公司将通过上述治理、财务、人员及业务管控措施，降低整合过程中可能产生的相关风

险。

（3）在上述基础上，补充披露在黄土旺服务期内或服务期满后离职的替代方案或保障

措施；

回复：

本次交易交割前，公司要求黄土旺先生签署关于服务期限和不竞争的承诺函，约定其在

交割后的三年内需继续担任标的公司的总经理或者经公司安排的其他职务。同时黄土旺夫妇

将本次交易税后对价的 4,140 万元用于增持公司股票，至本次交易的业绩承诺履行完毕之后

方可全部解锁，从而将黄土旺先生的利益与公司的发展长期绑定，促使其在服务期内或服务

期满后持续为标的公司服务；此外公司全资子公司远东电气前期已储备了多名在热管理行业

拥有丰富经验的核心骨干，将在本次交易的过渡期内即开始与黄土旺先生及标的公司的其他

核心人员深入对接，为交割后的全面整合做好准备。公司也将陆续委派相关核心骨干进入标

的公司，全面参与标的公司的经营管理，与黄土旺先生及其团队做好配合的同时为后续接替

黄土旺的职务做好充分的准备。

（4）结合公司现金储备、营运资金需求等情况，说明本次收购股权的资金来源，如需

要对外融资，进一步说明融资的具体情况（贷款银行、金额、利率、期限、担保方式等），

是否会对公司现金流和持续经营能力产生不利影响。

回复：

本次股权交易金额 2.16 亿元，计划使用自有资金 0.66 亿元和银行（招商银行或中国银

行）并购贷款 1.5 亿元，贷款期限按 5 年向银行申报，年利率不超过 3.5%，最终将以银行

批复及公司择优选择为准，担保方式包括收购的标的公司股权质押、公司及实控人担保。本

次收购不会对公司的现金流和持续经营能力产生不利影响，具体说明如下：

1、公司经营性现金流稳健，具备充足的安全垫

截至 2026 年 6 月 30 日，公司资产负债率 80.25%，增加此次银行并购贷款 1.5 亿元后资
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产负债率将变为 80.38%，资产负债率变动较小。

此次银行并购贷款按 5 年还款，2027 年至 2031 年每年归还本金 1,500 万元、1,500 万

元、3,000 万元、4,500 万元、4,500 万元。每年度需归还的本金总额较小，并购贷款还款

压力可控。历年经营数据看，公司现金流状况良好且呈显著改善趋势。2023 年至 2025 年，

公司经营活动产生的现金流量净额分别为 4.97 亿元、3.67 亿元和 9.62 亿元，2025 年同比

大幅增长 162.42%。2026 年上半年，公司经营活动产生的现金流量净额已达 4.02 亿元。充

沛的经营性现金流为公司日常营运及本次收购的自有资金支出及未来贷款逐步偿还提供了

坚实的流动性保障。

2、三大业务协同发力夯实经营基本盘，有效补充营运资金

目前远东股份智能缆网/电能业务作为核心盈利支柱，2025 年实现净利润 2.88 亿元同比

增长 9.47%，2026 年上半年净利润 1.83 亿元，经营稳健；智能电池储能/算力 AI 业务亏损

大幅收窄，2025 年减亏 3.45 亿元至亏损 3.46 亿元，2026 年上半年同比再减亏 1.91 亿元，

资金压力显著缓解；智慧机场业务 2025 年净利润 1.13 亿元，2026 年上半年净利润 0.45 亿

元，整体保持盈利。三大业务中，智能缆网/电能业务筑牢基本盘，智能电池储能/算力 AI

业务减亏释放营运空间，机场板块稳定贡献利润，共同支撑公司财务向好。

综上，本次收购资金来源清晰，融资安排合理。依托公司稳健的经营性现金流以及三大

业务协同向好的盈利结构，以及相对较长的并购贷款期限，本次收购不会对公司的现金流和

持续经营能力产生不利影响。

二、关于评估定价和业绩承诺。截至 2025 年末，富的旺旺资产总额 21,323.89 万元，

净资产 5,923.80 万元，资产负债率约 72.2%。2025 年度实现营业收入 25,642.24 万元，净

利润 1,416.26 万元。本次交易定价方法为“协商定价”，交易标的为富的旺旺 80%股权，交

易金额为 21,600 万元（100%股权整体估值为 27,000 万元），静态市盈率约为 19.06 倍，市

净率约为 4.56 倍。转让方黄土旺、李明霞承诺，标的公司 2026 年度、2027 年度、2028 年

度净利润分别不低于 2,500 万元、3,000 万元、3,500 万元，合计不低于 9,000 万元。

请公司：（1）补充披露本次交易谈判的起始时间、交易双方谈判过程、谈判要点、最终

定价的核心考量因素及形成过程，说明在评估报告尚未出具的情况下业绩承诺金额的确定依

据，业绩承诺与最终交易对价、标的公司真实盈利能力是否匹配；

回复：2026 年 7 月，公司了解了标的公司基本情况，随后公司与标的公司创始人黄土

旺先生深入探讨收购交易的可行性以及双方的战略协同，同步快速获取标的公司的详细资料

并推进尽调工作，期间交易双方核心决策人员深入讨论交易方案，并就交易估值、收购股权

比例、业绩承诺、交易对价支付安排和用途、创始人和核心人员留用等达成意向。最终交易
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定价综合考虑了市场可比案例估值、转让方的诉求、标的公司的业绩以及其他可能出现的竞

争性产业方买家等因素。公司在把握行业窗口的同时，仍然审慎开展尽职调查及交易条款谈

判，避免因抢抓时间而弱化风险控制。标的公司 2025 年和 2026 年一季度经审计的净利润分

别为 1,416.26 万元和 773.48 万元，2026 年上半年未经审计的净利润为 1,519.43 万元，已

超过 2026 年全年承诺净利润 2,500 万元的 60%，净利润率则从 2025 年的 5.52%提升至 2026

年上半年的 9.85%。标的公司除与现有客户长期合作外，2026 年以来持续积极开拓新客户，

且标的公司未来也会作为公司液冷业务交付的主要承接主体。2026 年至 2027 年为液冷产品

大规模交付的重要窗口，标的公司有望获得更多的业务份额，进而推动 2026 年至 2028 年的

业绩释放，盈利水平也有望逐渐提升。因此，交易双方综合评估后认为 2026 年至 2028 年分

别完成 2,500 万元、3,000 万元和 3,500 万元净利润的可实现度较高，与标的公司的真实盈

利匹配。

（2）结合标的公司历史增资及股权转让估值情况、市场可比案例估值作价情况等，说

明本次交易市盈率、市净率是否处于合理区间，本次交易对价是否存在估值明显过高的情形；

回复：

1、历史增资及股权转让估值情况

标的公司的历史增资及股权转让估值情况如下，在本次交易前，除创始人黄土旺夫妇外

未引入其他外部投资人：

（1）2006 年 11 月设立

标的公司成立于 2006 年 11 月 3 日，注册资本人民币 300 万元，全部为货币出资。设立

时股权结构如下：

序号 股东名称 出资方式 出资金额（万元） 实缴额（万元） 出资比例（%）

1 黄土旺 货币资金 300.00 300.00 100.00

合计 300.00 300.00 100.00

（2）2011 年 5 月第一次增资

标的公司于 2011 年 5 月 5 日召开股东会，同意标的公司注册资本、实收资本由 300 万

元人民币变更为 400 万元人民币；同意新增股东李明霞女士（黄土旺先生配偶）认缴出资

100 万元人民币，出资方式为货币。增资完成后标的公司股权结构如下：

序号 股东名称 出资方式 出资金额（万元） 实缴额（万元） 出资比例（%）

1 黄土旺 货币资金 300.00 300.00 75.00

2 李明霞 货币资金 100.00 100.00 25.00
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合计 400.00 400.00 100.00

（3）2013 年 5 月第二次增资

标的公司于 2013 年 5 月 31 日召开股东会，同意标的公司注册资本由人民币 400.00 万

元增加到人民币 1,000.00 万元，其中黄土旺先生增资人民币 300.00 万元，李明霞女士增资

人民币 300.00 万元。增资完成后标的公司股权结构如下：

序号 股东名称 出资方式 出资金额（万元） 实缴额（万元） 出资比例（%）

1 黄土旺 货币资金 600.00 600.00 60.00

2 李明霞 货币资金 400.00 400.00 40.00

合计 1,000.00 1,000.00 100.00

（4）2020 年 5 月吸收合并惠州市富凯五金电子有限公司并增资

2019 年 9 月，标的公司与黄土旺先生、李明霞女士控制的另一家企业惠州市富凯五金

电子有限公司（以下简称“富凯五金”）签署《惠州市富的旺旺实业发展有限公司与惠州市

富凯五金电子有限公司吸收合并协议》，双方约定采用吸收合并方式，合并后富的旺旺存续，

富凯五金不成立清算组，不进行清算并注销。

合并前富凯五金注册资本 50 万元，其中黄土旺先生所占注册资本 25 万元、李明霞女士

所占注册资本 25 万元。合并前标的公司注册资本 1,000 万元，其中黄土旺先生所占注册资

本 600 万元、李明霞女士所占注册资本 400 万元。2020 年 5 月 25 日，标的公司召开股东会，

同意吸收合并富凯五金，合并后标的公司注册资本增加至 1,050 万元人民币，其中黄土旺先

生出资 25 万元，李明霞女士出资 25 万元。吸收合并后标的公司股权结构如下：

序号 股东名称 出资方式 出资金额（万元） 实缴额（万元） 出资比例（%）

1 黄土旺 货币资金 625.00 625.00 59.52

2 李明霞 货币资金 425.00 425.00 40.48

合计 1,050.00 1,050.00 100.00

2、市场可比案例估值作价情况

公司选取近期 A股上市公司收购热管理相关企业的交易作为可比案例。相关交易标的主

要从事服务器冷板、分水器、液冷模组结构件及其他热管理产品的研发、生产和销售，与标

的公司在主营业务、核心产品及下游应用领域等方面具有一定可比性。可比交易估值情况如

下：
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公告时间 收购方 交易标的

100%股权

价值（亿

元）

净资产增值率

P/E

（未来三

年平均）

P/E（静态） P/B

2026-06-04
五洋自控

（SZ.300420）
柯思宇 13.4 1,969.1% 11.1 30.2 20.4

2026-05-20
达瑞电子

（SZ.300976）
运宏模具 1.0 690.5% 6.7 16.9 不适用

2026-03-17
汇通能源

（SH.600605）
稳扬电子 5.0 998.8% 9.9 11.5 11.0

2026-02-06
金富科技

（SZ.003018）

卓晖金属/

联益热能
11.2 1,154.4% 8.6 13.9 12.5

2025-12-02
爱克股份

（SZ.300889）
东莞硅翔 22.0 139.8% 11.8 10.7 2.3

2025-11-25
奕东电子

（SZ.301123）
冠鼎金属 1.2 1,892.0% 不适用 不适用 13.4

平均值 1,140.8% 9.6 16.7 11.9

中位数 1,076.6% 9.9 13.9 12.5

远东股份 2.7 303.1% 9.0 19.1 4.6

远东股份

（股权转让款不含购买股票金额）
2.3 241.3% 7.6 16.1 3.9

注：柯思宇、运宏模具及东莞硅翔的增值率根据公告披露的评估值计算，其他可比交易未公告评估值，根据最终交易

估值计算。

由上表可得热管理行业不同规模可比交易中，净资产增值率平均值和中位数分别为

1,140.8%和 1,076.6%，基于业绩承诺的未来三年平均净利润计算的市盈率平均值和中位数

分别为 9.6 倍和 9.9 倍，市净率平均值和中位数分别为 11.9 倍和 12.5 倍。

本次交易中，标的公司 100%股权整体估值为 2.70 亿元，对应净资产增值率、市盈率（未

来三年平均）、市盈率（静态）、市净率分别为 303.1%、9.0 倍、19.1 倍、4.6 倍，处于合理

范围内。此外交易金额中 4,140 万元将由交易对方购买公司股票，如剔除相应金额，100%

股权整体估值为 2.29 亿元，对应增值率、市盈率（未来三年平均）、市盈率（静态）、市净

率分别为 241.3%、7.6 倍、16.1 倍、3.9 倍，处于合理范围。

综上所述，本次交易估值水平不存在明显高于同类可比交易的情形，交易定价具有合理

性。

由于各可比交易在交易背景、标的公司业务规模、盈利能力、成长阶段及交易时点等方

面存在一定差异，相关估值指标仅作为本次交易定价合理性的参考。综合考虑标的公司已形

成的液冷核心部件生产能力和成熟工艺，以及本次交易设置的业绩承诺和补偿安排，本次交
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易估值处于同类交易的合理区间，定价相对审慎，不存在损害上市公司及全体股东利益的情

形。

（3）结合标的公司已签署的在手订单金额、订单对应的客户名称、预计交付周期、市

场份额等，量化分析业绩承诺的可实现性，并说明盈利能力可能面临的风险。

回复：

由于标的公司所处行业的特点，标的公司跟相关客户不会签署长期框架协议，相关客户

通常以订单形式下达采购需求。截至 2026 年 6 月 30 日，标的公司在手订单金额为 4,503 万

元，相比 2025 年 12 月 31 日 3,326 万元的在手订单进一步增加。相关订单主要来自长期合

作的行业知名客户，覆盖传统散热、液冷散热及五金加工等产品。传统散热、五金加工及液

冷散热产品的常规交付周期分别约为 30 至 35 天、15 天及 20 天，但客户也会根据其自身情

况调整部分订单的交付周期。标的公司在 2026 年开拓了多个新客户。现有在手订单以及未

来新客户的订单预计将可以逐步转化为收入，为实现业绩承诺提供一定支撑。此外，2026

年至 2027 年为液冷产品大规模交付的重要窗口，标的公司也将有机会获得更多的业务订单，

2026 年至 2028 年的业绩将会释放，盈利水平也将逐渐提升，为实现业绩承诺提供进一步的

支撑。

交易完成后，标的公司未来也会作为公司液冷业务的主要承接主体，并将标的公司的产

品与公司现有产品整合，面向客户提供整体解决方案，并依托公司国内云厂商、运营商及智

算中心客户资源，为标的公司带来增量订单，降低其对现有代工业务的依赖。

尽管交易完成后，交易双方都会努力开拓更多的业务并实现更好的业绩，但是标的公司

未来盈利能力仍可能受到市场竞争、原材料价格波动以及新产品验证和量产进度不及预期等

因素影响。

特此公告。

远东智慧能源股份有限公司

2026 年 9 月 12 日
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