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投资者

关系活

动类别

√ 特定对象调研  分析师会议

 媒体采访  业绩说明会

 新闻发布会  路演活动

 现场参观  其他（ ）

参与单

位名称
东北证券、淳厚基金、合远基金、华西基金、金鹰基金、浦银基金、相聚资本等

时间 2026年 10月 29日

地点 公司会议室

上市公

司接待

人员姓

名

副总经理、董事会秘书 王冠鹏

证券事务代表 罗和静

证券事务代表 朱妍冰

投资者

关系活

动主要

内容介

绍

一、公司概况

目前公司业务主要分为数据智能（DI）和人工智能（AI）两个部分。

数据智能业务是公司业务的基本盘，数据要素价值化的相关收入约占公司总收

入的 85%。数据智能业务以“数据积累-数据治理-数据应用”，即 D-M-P三层业务

逻辑展开。底层数据积累是公司的开发者服务，开发者服务提供的 SDK 累计安装量

已突破 1,350亿，年覆盖设备超 10亿，日活跃独立设备数（去重）超 4亿；增能与

风控服务则服务中国最领先的一批互联网平台公司和金融机构。2025年四季度起，

该业务天花板逐步打开，公司在自有数据之外融合第三方数据，经深度治理挖掘后

服务于公司成熟客群。公司增能与风控服务今年上半年收入同比增长约为 70%，第

三季度则接近翻倍。公司的公共服务业务累积覆盖全国约 2,900 个区县级单位，产

品形态主要为 SaaS，入门版本客单价约 9.8万元/年，按年订阅，先收费后服务，和

大多数 ToG 类公司的商业模式存在本质区别，公司 2026年 9月末合同负债（主要为

合同预收款）余额创同期历史新高。

公司人工智能业务的指导思想是“让 AI把私有数据用起来”。纯私有化部署成

本高，纯云化方案适合对数据安全要求不高的客户，因此公司选择“云-边-端-库”



的混合部署模式，实现数据私有化+模型专有化。公司牵头起草的国家标准《数据基

础设施 生成式人工智能 云边端数据交互要求》，推动模型对交互中上下文实现“流

而不留”，且可以被第三方监管审计。

公司人工智能业务的核心标准化产品是个知·智能工作站，围绕“标品、标类、

标杆”纵深推进，办公三件套、科研三件套也均围绕此展开。个知·智能工作站第

三季度发货量环比增长近 50%，保持快速增长的势头，但内部更关注工作站的实际

使用情况和业务发展态势；另外公共部门和大企业私有化部署的可行性明显改善。

在办公类领域中，我们三季度发布了“仝人编程”，发布了“仝掌柜”，最近又推

出了“仝人办公”，在 DeepSeek 发布 V4.1 Flash-1017 的第二天，我们的个知·智

能工作站已率先接入，口碑非常好。我们的“仝系列”产品重点强调“不相容职位

分离”，开发工具的人与使用工具的人分离，业务的人与管理的人分离，AI落地不

仅仅是比拼技术，更是组织和管理的变革，我们的目标是让 AI真正能在实际业务场

景中落地。

近日，公司正式发布 2026年第三季度报告，前三季度实现营业收入 4.3亿元，

同比增长 28.64%；第三季度单季度营业收入同比增长约 36.65%。前三季度各季度收

入同比增速分别约为 22%、26%、37%，整体呈现加速增长态势。利润端已连续两

个季度恢复盈利。谢谢各位！

二、投资者互动交流

问 1：近期国家数据集团成立，就公司自身而言，后续有何规划，公司有何

决策？

答：国家数据集团旨在推进数据资源开发利用、释放数据要素价值、服务人

工智能发展、繁荣数据产业生态。从国家整个顶层设计来讲，公共数据和产业数

据接下去会更好地开放出来，能够被各种场景应用。国家数据集团的成立是从供

给侧解决高质量数据如何供出来的问题，而数据供出后如何高效使用仍需社会各

界参与。单一地市或省级的公共数据在商业化变现时面临跨地匹配率不高、规模

经济不足等问题，公司的“发数站”战略就是立足于解决公共数据和产业数据如

何更好实现价值变现，例如对于公共数据力推本地数据本地用的合适场景。公司

的优势在于深厚的数据挖掘、治理数据并结合场景应用能力，以及对数据安全合

规的“机制”和“装置”有长期积累。如果高质量数据供给侧能打开，公司现有



的业务架构（D-M-P）能够快速承接并释放价值。今年第三季度公司的增能与风控

业务收入同比增长 100%以上，其中很大一部分是融合外部数据所贡献的收入，也

是对上述逻辑的实际验证。

问 2：公司政府类业务受公共预算的影响，这块业务的回款情况如何？

答：关于政府预算的影响方面，目前公司的公共服务业务未受到政府预算的

明显影响。主要是因为公司的产品能够真正帮助客户大幅提升工作效率，对客户

来说是刚需的生产力工具，客户粘性高，同时客单价不高，受政府预算影响较小。

公司的公共服务产品主要是 SaaS 形态，且采用预付费制，这在政务服务行业

非常罕见。正是 SaaS 产品形态和客单价不高等因素，公司在众多 ToG 类可比公司

里回款情况一直比较好。此外公司也一直在通过扩产品、扩部门、扩渗透率打开

业务增长的上限，业务长期保持高质量增长。

问 3：公司对 AI 业务的内部考核指标？目前商业模式是什么？

答：公司在推进 AI 业务商业化落地过程中，不仅关注工作站的发货量，同时也

非常关注用户实际使用情况，能让用户真正用起来。我们认为不消耗 Token 的应用

不是真正的 AI 应用，个知·智能工作站不是像卖一台冰箱、电视机等一次性产品，

而是卖出后不断进入客户的生产办公场景，是不断消耗 Token 的产品。每台工作站

的产品套餐中都包含 Token（词元）额度，基本能够满足日常办公类消耗，但如果

使用仝人编程等重度应用，则需要额外消耗 Token 费用。工作站可以类比打印机，

打印机耗材有墨盒和纸张两种耗材。工作站也有两种耗材，Token 类似墨盒，高质

量数据集就是纸张。
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日期 2026年 10月 29日
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