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广东博盈特焊技术股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

☑线上调研

参与单位名称及

人员姓名

海富通基金 陈华鑫

时间 2026年 11月 10日

地点 腾讯会议

上市公司接待人

员姓名

1、董事会秘书、董事、副总经理 刘一宁

2、投资者关系专员 谭静怡

投资者关系活动

主要内容介绍

一、董事会秘书刘一宁先生简单介绍公司情况

基于海外战略部署，公司越南生产基地的运营步入正轨，目

前已有 8条生产线投入生产，并已具备完整的 HRSG产品交付经

验，随着前期订单的陆续交付和新订单的落地，越南生产基地的

业绩贡献将越来越大。明年上半年，随着越南生产基地新购买土

地工厂的陆续建成投产，公司越南生产基地将不仅是国内同行业

少有的境外规模化生产基地，更是全球少有的 HRSG产品大型生

产基地，将成为公司辐射全球市场（特别是北美市场）的“桥头

堡”，公司海外订单承接与交付能力得到实质性加固。

拟收购罗克莱是公司贯彻实施“一个平台、三条实现路径”发

展战略的重要举措，目前相关事宜在顺利推进。本次交易完成后，

公司与标的公司将进行业务融合和协同，有利于公司进一步扩大

业务规模，拓展新的市场领域。本次交易的实施符合国家新质生

产力发展方向，能够有效提升公司核心竞争力和盈利能力。

二、投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次调研交流中提出的问题进行了回复：



1、当前越南生产基地的产线数量及产能对应关系是怎样

的？

公司越南生产基地目前有 8条 HRSG生产线。越南基地生产

的 HRSG 产品主要为燃气发电项目中余热回收锅炉相关核心部

件，一条 HRSG生产线一年大约生产 2套左右的匹配重型燃气轮

机的 HRSG装置，具体的产能输出，主要取决于公司生产线的排

产计划与节奏。此外，原材料供应、设备状态等也是重要的影响

因素。

2、公司生产的 HRSG产品定价体系是什么？新签订单价格

相比之前有何变化？变化的依据是什么？

公司采用“一合同一报价”，每套 HRSG定价独立核算成本，

产品定价由材料预算、工时预算、其它费用和由设定的净利润率

计算出的净利润构成。公司后期签订的订单较前期订单价格有所

上涨，原因是市场上 HRSG产品产能缺口较大，产品供不应求，

公司有一定议价权；其次是公司越南生产基地与海外竞争对手相

比较，公司定价偏低，存在一定的提价空间。

3、如何展望越南生产基地 HRSG 产品后期的订单落地情

况？越南生产基地今年内会有订单的交付吗？

燃气轮机主机的生产、交付和安装需要一定的周期，各大厂

家的产能扩充落地需要一个过程，作为辅机的 HRSG订单签署会

与主机产能的落地保持一致。

公司越南生产基地已有 8条 HRSG生产线投入生产，客户会

根据主机配套需求的节奏和公司的产能落地情况及公司前期订

单的执行情况来安排下单的节奏。

越南生产基地目前已投产的生产线处于满产状态，订单的生

产工作正在紧锣密鼓地推进中，其中部分订单预计将在今年年内

进行交付。



4、本次拟收购罗克莱公司，对上市公司的核心意义是什么？

本次拟收购罗克莱是公司围绕“一个平台”战略的具体实践，

高度契合公司的“三条路径”战略：

①拓展产品品类：标的公司是海洋管道装备及核心零部件的

领先企业，本次交易完成后公司将进入海洋装备领域，进一步丰

富公司的产品类别；

②拓展应用领域：将上市公司的防腐防磨堆焊技术能力从工

业设备外壁堆焊，延伸至海洋油气装备的内壁耐腐蚀堆焊，进入

市场空间更大的深海油气装备赛道；

③拓展国际市场：标的公司拥有 API 5LD/6A/6D/20E/20F、

DNV、ABS、BV等国际认证及众多国际客户资源，进一步加速

上市公司国际化布局。

总之，本次拟收购交易系公司贯彻实施“一个平台、三条实

现路径”发展战略的重要举措。本次交易完成后，公司与标的公

司将进行业务融合和协同，标的公司将纳入公司合并报表范围，

有利于公司进一步扩大业务规模，拓展新的市场领域。本次交易

的实施符合国家新质生产力发展方向，能够有效提升公司核心竞

争力和盈利能力，符合公司和全体股东的利益。

5、本次拟收购罗克莱，核心考量因素是什么？

本次合作主要基于四方面考量：

一是规范性，标的公司前期就筹备北交所上市事项开展了大

量工作，规范程度较高，为并购快速落地提供重要基础；

二是基本面，标的公司营收、利润及实际经营情况在国内同

类公司中具有明显优势，且未来业绩承诺实现具有扎实的基础；

三是双方技术同源，两家公司的核心工艺都是“堆焊”、“表

面熔敷耐腐蚀”技术体系，底层依赖的都是材料配方、熔敷工艺、

稀释率控制、堆焊装备等基础要素，双方在这些基础要素上的技



术积累可直接复用；

四是协同效应，双方合作可实现“1+1 大于 2”的效果，在供

应链、产能、技术等双方互补性很强。

6、海工领域在公司业务版图里是一个怎么样的定位？

自 2023 年上市以来，公司围绕拓展产品种类、应用领域及

海外市场的战略，布局本部共和生产基地、大凹生产基地和越南

生产基地三个生产基地。公司原有业务主要覆盖垃圾焚烧炉、火

电等领域，并以海外市场为主，目前海外订单占比超过 70%。在

油气复合管及海工领域，公司认识到该市场规模较大，并持续开

展技术研发和市场探索。近两年公司对国内该领域头部企业进行

了全面考察。

本次计划收购罗克莱，是公司上述战略的延续。罗克莱为国

内行业头部企业，除双金属冶金复合管道外，在海底法兰及连接

件、卡箍法兰、弯管、管件及各种耐蚀涂层紧固件等领域具有突

破性成果，其海洋管道装备及海底核心零部件在国内处于领先地

位，若本次交易完成，公司产品种类将拓展至海洋管道应用领域，

进入更大的海洋油气装备赛道；同时，罗克莱大部分订单来自海

外，拥有多项国际认证及较多国际客户资源，有助于公司推进国

际化布局。

7、本次并购交易可能为上市公司打开的市场空间有多大？

根据 QYResearch 数据，全球油气双金属复合管市场 2025

年规模为 215.36 亿元，2031 年全球双金属复合管市场销售额预

计将达到 275.20 亿元。本次交易使公司的防腐防磨堆焊装备业

务向海洋管道装备及核心零部件环节延伸，打开了更大的应用领

域。公司除了现有的防腐防磨堆焊装备产品外，还与标的公司深

海管件、法兰、紧固件等产品形成品类互补，形成“材料—工艺

—部件—工程应用”的产业链布局。标的公司深耕海洋油气开发



装备市场多年，拥有国际优质客户资源，公司可借助标的公司的

国际认证体系和海外市场渠道拓展海工装备市场。

8、截至 2026年 9月 30 日，公司在手订单较去年同比增长

多少？

2026年三季度末，公司在手订单较上年同期增长超过 60%，

订单储备增长较快，反映出市场需求和客户合作保持良好态势。

与此同时，公司的越南生产基地产能正处于逐步爬坡阶段，叠加

大凹生产基地一期生产区域的投产，公司的产能将持续增加，产

能释放与订单交付协同推进，为后续收入增长提供支撑。公司将

继续加强订单交付管理、推进产能爬坡和市场开拓，推动公司的

高质量发展。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 11月 10日


