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深圳市新国都股份有限公司
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成立日期 2001/07/31 邮箱 xgd-zqb@xgd.com

上市日期 2010/10/19 电话 (+86)0755-83481391

官方网站 www.xgd.com 传真 (+86)0755-26901850

注册地址 广东省深圳市福田区深南路车公庙工业
区泰然劲松大厦17A

办公地址 广东省深圳市南山区科技南十二路20
号嘉联支付大厦11楼

深圳市新国都股份有限公司成立于2001年7月31日，经过二十余年发展，已经成为全球领先的数字支付科技公司。�

�

公司专业从事支付终端设备的设计、研发、生产、销售、服务，持有银行卡收单牌照，可提供一体化电子支付技术服务。

随着经济全球化与数字化的发展，从2015年开始，新国都持续战略升级与转型变革，建立了以移动支付终端、移动支付平

台和人工智能等业务为主的多元化集团。�

�

从过去至未来，新国都始终以“共创美好生活”为使命，以“永续经营”为愿景，立足国内，拓展国际，面向全球，以优

势产业谋求创新机遇，携手各相关方共创数字经济时代和谐、共赢的国际化产业生态体系。

1、核心业务布局和产业链优势�

公司自2001年成立起即专注于电子支付领域，拥有专业的电子支付技术综合解决方案提供能力。新国都传统优势领域——

电子支付作为移动互联网和智能化时代下经济活动中的核心环节，在经济活动和商业生态圈里开始扮演越来越重要的角

色，它将成为线上线下结合的商业模式中核心的一环，电子支付受理终端设备日益成为抢占新商业机会的重要运营端口。

公司专注于电子支付领域十几年，积累了丰富的行业经验和商业资源。�

2、完善的供应链管理体系和产业资源�

公司拥有完善的产品研发体系、市场营销体系、生产制造体系、质量管控体系、人力资源体系，有利于整合各个业务链之

资源，实现核心资源的优化配置，控制生产成本和产品质量的同时进行产品和商业模式创新。�

3、产品和服务的质量优势�

自公司成立以来，对产品质量精益求精，以打造低成本、高质量、快速响应的供应链管理体系为核心价值，公司一方面通

过生产效率提升、生产直通率提升、工艺优化等活动与项目，在保障产品高效安全的前提下，进一步提升整体工效与品

质；另一方面，通过不断推动研发创新，持续优化产品成本，确保产品开发能够如期高质量的实现交付。�

4、知识产权及技术优势�

公司始终坚持自主研发道路，在产品和技术研发方面持续加大投入，公司取得多项发明专利、国际专利、软件著作权、商

标等，科研成果为公司的持续发展保驾护航，成为公司的核心竞争力之一。

1、政策法规及行业风险�

随着信息技术在支付领域得到广泛的应用，支付基础设施建设取得了重大发展，非现金支付工具日益普及且创新不断，支

付服务环境大幅改善，有效支持了实体经济的发展和满足了人民对美好生活的愿望。由于电子支付业务的类金融属性，其

合法合规开展，对我国金融体系的安全有着重要影响。因此，电子支付服务业务主体、业务全流程一直以来都是行业监管

机构重点监控的范围。近几年严监管成为支付市场的主旋律，对电子支付行业从参与主体、业务流程、交易权限等方面进

行了全方位的规定，对行业产生了深远影响。针对该风险，公司也在把握行业政策，研究行业发展趋势，坚持电子支付安

全、金融体系安全，加强公司相关业务的流程控制的业务原则，积极应对行业监管给行业发展带来的新变化、新机遇和新

挑战。�

2、兼并收购带来的财务风险、商誉减值风险以及其它风险�

基于战略发展需要，公司近几年来通过兼并收购等方式获得技术、资源和新市场，同时也增大了财务压力和增加了财务风

险，这对公司财务管理、投后管理和风险控制提出了更高的要求。兼并收购的财务风险主要包括不限于对被并购企业价值

评估不当的定价风险、为支付并购资金的融资风险以及交易完成后对被并购企业的业务整合等其它风险。同时，在整体经

济增长压力较大的环境下，被并购企业经营及盈利状况不达预期风险也相应增大，兼并收购中产生的商誉也将面临计提减

值的压力，从而造成影响上市公司当期盈利业绩之风险。针对这些风险，公司将增强财务管理团队，建立更加严格的风险

控制体系；审慎选择并购标的，加强对其尽职调查降低定价风险；及时采取多种方式融资以获得所需资金，避免过度负

债，根据实际情况选择自有资本、权益资本和债务资本，降低融资风险，合理选择支付方式、时间及数量降低偿债风险；

对于被并购企业实现战略整合、人力资源整合、文化整合和财务管理体系的整合，达到整合后企业价值最大化的目标。�

3、产品、技术和服务等不能满足市场需求的风险�

公司已经积极开展基于移动互联网的产品、技术和服务的创新探索，但由于电子支付行业、征信服务等业务本身具备的复

杂程度，以及行业高速发展带来的行业迭代加速，业务需求及发展的试错成本越来越高。加之这些业务目前都面临着商业

模式上的创新，需要公司进行不断的探索和研究，这导致公司现有产品、技术和服务的创新速度可能跟不上市场的变化，

无法满足市场需求，导致公司的盈利能力低于预期。针对该风险，公司将采取积极引进高端人才的策略，尤其是引进有过

成功的基于案例的高端人才，积极并购在公司战略布局领域拥有较高市场份额，商业模式已获得市场验证的公司，以提高

公司对未来市场机会的把握能力。�

4、战略转型进度低于预期甚至失败的风险�

公司原有业务是以电子支付终端研发、生产和销售业务为主，2017年结合实际情况公司进一步将战略框架深化为：“整合

电子支付产业链，抓住行业变革潮流，开拓创新盈利模式”。在各种因素影响下，公司存在战略落地速度、效率和质量可

能低于预期，甚至战略转型失败的风险。对于传统企业而言，开拓创新盈利模式是一条切实可行但并不好走的转型路径。

而开创新盈利模式需要充分利用公司已积累的行业经验和资源，围绕产业链相关环节与领域延伸布局。在产业发展革新的

大环境中，只有通过积极研发且有效应用新兴技术，公司才能抓住行业变革所带来的机会，提升商业模式，降低企业管理

成本。对企业原有的生产、研发和工作流程进行系统化的改造，这不仅需要时间来沉淀，也需要企业的管理层具备过人的

胆识和智慧，才能顺利完成企业的提升。针对此风险，公司管理层深知战略转型并不能一蹴而就，做好了长期的准备，根

交易信息

董事及高管

前五大股东 (截止日期：2025/09/30)

营业收入 (单位：百万元)

所属行业: 制造业

细分行业: 专用设备制造业

所属市场: 深交所创业板

董事长: 刘祥

总经理: 刘祥

财务总监: 郭桥易

董事会秘书: 李喆芳

董事会成员: 刘祥，江汉，石晓冬，孙彤，韦余红，

曲建，陈京琳，杨小平，刘玉清

股东名称 持股数量(百万股) 持股比例(%)

刘祥 137.95 24.32

江汉 36.48 6.43

刘亚 16.47 2.90

杨艳 8.00 1.41

全国社保基金四一四组合 8.00 1.41

第一季度 半年度 前三季度 年度

2025 701 1,527 2,343 -

2024 783 1,577 2,445 3,148

2023 1,013 1,960 2,895 3,801

2022 1,016 2,123 3,291 4,317

2021 705 1,611 2,575 3,612

2020 496 1,198 1,834 2,632

2019 649 1,376 2,402 3,028

2018 259 892 1,523 2,319

2017 195 505 749 1,237

2016 193 536 720 1,127

*在阅读本PDF之前，请认真阅读本网站的法律声明及上市公司要览内容说明。在极端异常情况下，本PDF内容可能与页面内容存在不一致，请以页面内容为准。



分红数据

每股数据 (会计年度：12/31)

财务报表

利润表 (单位：百万元  会计年度：12/31)

资产负债表 (单位：百万元  会计年度：12/31)

现金流量表 (单位：百万元  会计年度：12/31)

据业务重心和商业模式调整着手管理架构的变革和重塑，新经济新模式下相关人力资源的储备，保持适合自身情况的稳步

战略布局节奏，以及进行相应资金、资源的储备。�

5、管理团队不能适应公司发展需求的风险�

公司未来的战略规划和业务发展将主要围绕新业务、新服务和新技术开展，但公司现有中高层管理人员、员工团队在这方

面的储备和经验尚有不足。人才是公司未来战略实施的核心要素，因此，公司如果不能迅速培养或成功引入更多优秀的管

理人才，则有可能导致公司业务发展无法突破现有瓶颈。针对该风险，公司已经开始根据业务需求，有意识的进行人才结

构优化工作，调整岗位，裁汰冗员，并通过主动收购，吸收优秀的业务团队加入，逐步为公司的管理团队引入更为适当的

人才队伍。

每股现金股利(元) 每股转增股份 每股送红股 公告日期 除权日 股权登记日 现金到账日 股份到账日

0.300 - - 2025/08/28 2025/09/04 2025/09/03 2025/09/04 -

0.200 - - 2025/06/19 2025/06/26 2025/06/25 2025/06/26 -

0.200 - - 2024/12/16 2024/12/24 2024/12/23 2024/12/24 -

0.670 - - 2024/06/07 2024/06/17 2024/06/14 2024/06/17 -

0.230 - - 2023/05/26 2023/06/02 2023/06/01 2023/06/02 -

0.250 - - 2021/04/29 2021/05/11 2021/05/10 2021/05/11 -

0.250 - - 2020/05/22 2020/05/29 2020/05/28 2020/05/29 -

0.200 - - 2018/09/27 2018/10/12 2018/10/11 2018/10/12 -

0.150 0.800 - 2018/04/19 2018/04/25 2018/04/24 2018/04/25 2018/04/25

0.059 - - 2017/05/24 2017/06/01 2017/05/31 2017/06/01 -

2024 2023 2022 2021 2020 2019 2018 2017 2016 2015

每股收益（元） 0.4200 1.4400 0.0900 0.4100 0.1800 0.5100 0.5200 0.2900 0.6000 0.3700

最高成交价（元） 35.80 31.27 18.00 16.16 22.33 20.38 29.70 31.46 36.90 155.60

最低成交价（元） 14.27 12.08 10.46 8.35 10.73 10.76 9.02 16.25 21.04 16.00

2024 2023 2022 2021 2020 2019 2018 2017 2016 2015

营业收入 3,148 3,801 4,317 3,612 2,632 3,028 2,319 1,237 1,127 978

营业成本 1,871 2,326 3,226 2,825 1,922 2,176 1,577 758 637 609

营业利润 514 774 276 224 107 239 262 95 59 30

利润总额 210 771 58 221 96 238 261 93 135 87

所得税 -22 17 13 18 10 -5 13 22 -9 1

净利润 231 754 45 203 85 243 248 72 144 86

2024 2023 2022 2021 2020 2019 2018 2017 2016 2015

资产

货币资金 4,013 3,640 1,841 1,752 1,596 1,181 1,330 1,120 576 428

流动资产 4,615 4,403 2,844 2,687 2,338 2,256 2,511 2,413 1,097 1,118

非流动资产 1,076 1,066 1,002 1,111 1,038 1,117 1,650 1,481 1,700 704

总资产 5,691 5,469 3,846 3,798 3,376 3,373 4,160 3,894 2,797 1,822

负债

流动负债 1,409 1,120 972 1,178 606 562 1,913 1,239 825 536

长期借款 - - - - - - 100 210 70 1

非流动负债 87 43 57 76 344 357 127 635 496 20

总负债 1,496 1,163 1,029 1,254 950 920 2,040 1,874 1,320 556

股东权益

股本 567 557 505 489 489 489 478 265 235 231

未分配利润 1,259 1,557 937 898 848 882 668 561 527 400

所有者权益 4,195 4,306 2,818 2,545 2,426 2,453 2,121 2,020 1,476 1,266

2024 2023 2022 2021 2020 2019 2018 2017 2016 2015

经营活动产生的现金流量净额 716 1,133 253 233 345 214 285 47 256 264

投资活动产生的现金流量净额 -59 -42 -39 -14 217 520 -2 -770 -578 -405

筹资活动产生的现金流量净额 -277 666 -146 -179 -184 -999 -104 1,254 471 32


